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|[FH/Intherm 2018 Fachmesse fiir Sanitédr, Heizung, Klima und Erneuerbare Energien

[FH/Intherm 2018 — Hotspot fir die SHK-Branche

SBZ Guided Tours zur IFH

e Wann:

jeweils 10., 11. und 12. April
Themen:

Warmeerzeugung

(Start 10 Uhr),
Installationstechnik

(10.30 Uhr),

Béder planen und (um)bauen
(11 Uhr)

Warmeverteilung

(13 Uhr)

Brandschutz (13.30 Uhr)
und Liiftung (14 Uhr)

Start- und Zielpunkt:
Gemeinschaftsstand

der SHK-Fachverbande
(Halle 4, Stand 4.100)
Teilnahme: kostenlos
Anmeldung

bis 9.4.2018 maglich:

www.shz-online.de/guidedtours

Liebe Kolleginnen und Kollegen,

vom 10. bis 13. April 2018 wirkt die
[FH/Intherm als wichtigste Fachmesse
2018 wie ein Magnet auf die gesamte
SHK-Branche. Die Fachmesse fiir Sa-
nitdr, Heizung, Klima und Erneuerbare
Energien bringt Besucher aus Hand-
werk, Industrie und Handel, Verant-
wortliche der Wohnungswirtschaft,
Planer und Architekten zusammen.

Effiziente Heizsysteme und Erneuerbare
Energien, bedarfsgerechte Badgestal-
tung, ressourcenschonende Trinkwas-
seraufbereitung, digitale Biiroorga-
nisation, smarter Kundenservice und
Tipps zur Nachwuchsgewinnung sind
die Top-Themen, die jeden Betrieb vo-
ranbringen.

Rund 600 Aussteller, darunter alle
Marktfiihrer, prasentieren in den acht
Hallen des Niirnberger Messezentrums
neue Produkte, innovative Ideen und

clevere Losungen. lhr Vorteil? Sie haben
mit einer kompakten Regionalmesse
alle Bereiche abgedeckt und kénnen ihr
Knowhow mit geringem Zeitaufwand
auf den neusten Stand bringen.

Denn, Gelegenheit zum Austausch gibt
es nicht allein an den Messestanden.
Wichtige Branchenthemen und Gele-
genheit zum Netzwerken bieten vor
allem auch die Themenflachen und
die Vortragsforen: Ob ,,DIGITAL VER-
NETZT“, ,Energieeffizientes Bauen*
oder das ,Forum Handwerk® eben-
so wie die Themenflachen ,weiter@
Bildung“ und ,Innovative Heizungs-
technik” — Messebesucher finden hier
perfekte Plattformen fiir den Wissens-
transfer und den Austausch unterei-
nander.

Fiir den gezielten Uberblick gibt es
erstmalig  kostenlose Neuheiten-
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Rundgange fiir Handwerker. Experten
fiihren interessierte SHK-Profis zwei
Stunden zu speziellen Themen {iber
die Messe. Genaue Informationen
finden Sie unter www.ifh-intherm.
de/highlights. Start- und Endpunkt
der ,,Guided Tours* ist der Gemein-
schaftsstand der SHK-Tragerverbande
in Halle 4, Stand 4.100.

Am Stand der vier organisierenden
SHK-Landesverbande wird den SHK-
Unternehmern aber noch viel mehr ge-
boten: Sie kdnnen Expertengesprache
mit den Technikern, Betriebswirt-
schaftlern und Rechtsberatern der
Verbande fiihren, sich vom Messe-
trubel bei einer kleinen Erfrischung
erholen und mit Kollegen treffen und
austauschen.

Wir freuen uns darauf, Sie auf der [FH/
Intherm begriiBen zu kénnen!
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Ihre Fachverbadnde SHK
Baden-Wiirttemberg
Joachim Butz
Vorsitzender

Wolfgang Becker
Hauptgeschaftsfiihrer

Bayern
Michael Hilpert
Landesinnungsmeister

Dr. Wolfgang Schwarz
Hauptgeschaftsfiihrer

Sachsen

Holger MittImeyer
Landesinnungsmeister
Sven Fischer
Geschaftsfiihrer
Thiiringen

Wolfgang Borz
Landesinnungsmeister

Dr. Hans-M. Dimanski
Geschéaftsfihrer

Thinking solutions.

Servitec Mini

Vakuum-Spruhrohrentgasung fur Kleinanlagen

Bis zu 10,6 % Energie sparen und

Warmeibertragung optimieren i attrakivet

Messe”
aktion

Gerauscharmer Anlagenbetrieb
aufgrund permanenter Entgasung

Besuchen Sie uns:

10.-13. April 2018
Halle 6, Stand 6.105

— Erfahren Sie mehr auf; www.servitec-mini.de
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Dauerhafte Anlagensicherheit
dank hoher Wasserqualitat




Jwie Jahreshighlight tir die SHK Branche

Vom 10. bis 13. April 2018 ist die IFH/Intherm der Treffpunkt fiir Handwerker, Fachplaner, Energieberater, die Wohnungswirtschaft und Architekten, um sich iiber aktuelle Produkte und Trends zu
informieren und auszutauschen. Die Messe in Niirnberg von A bis Z:

Awie Aussteller: Uber 600 Aussteller prasentie-
ren ihre Produkte und Trends in acht Messe-
hallen im Messezentrum Niirnberg auf insgesamt
iiber 72.000 Quadratmetern.

Bwie Bahnticket: Die IFH/Intherm bietet ge-
meinsam mit der Deutschen Bahn das so ge-
nannte Veranstaltungsticket an. Egal, von wo aus
Deutschland das SHK-Handwerk nach Niirnberg
anreist — das vollflexible Ticket ist ab 69, 50 Euro
(2. Klasse) erhaltlich. Mehr Informationen unter
ifh-intherm.de/anreise.

CWie clever: Wichtige Termine, Hallenpldne
und alle Aussteller — die neue Smartphone-
App der IFH/Intherm fiir Android und iOs ist die
clevere Losung, um unterwegs immer bestens
informiert zu sein. Diese ist ab Ende Februar
verfiighar.

informiert der Bundesverband der Deutschen
Heizungsindustrie (BDH) auf der Themenflache
»Innovative Heiztechnik" in Halle 4.

wie Internationalitat: Aussteller aus 19 Lén-
dern sind in diesem Jahr bei der [FH/Intherm
mit dabei. Unter den internationalen Ausstellern
sind Osterreich und Italien am starksten vertreten.

wie Jahreshighlight: Branchentreffpunkt, In-

formationsplattform, Ideenlieferant und Im-
pulsgeber — vom 10. bis 13. April 2018 ist die
IFH/Intherm in Niirnberg ,,place to be“ fiir SHK
Handwerker, Fachplaner, Energieberater, die Woh-
nungswirtschaft, Architekten und den wichtigsten
Ansprechpartnern der ausstellenden Unterneh-
men. Aufgrund ihrer Aussteller- und Besucherzahl
ist die IFH/Intherm die wichtigste SHK-Messe in
Deutschland im Jahr 2018.

Dwie DIGITAL VERNETZT: Die Digitalisierung
verdndert die SHK-Branche: Von Projektpla-
nung tiber Auftragsabwicklung bis hin zu smarter
Kundenbetreuung und Marketing, gibt es viele
neue Produkte und Losungen. DIGITAL VERNETZT
ist das Schwerpunktthema der diesjahrigen Mes-
se. Hierzu gibt es eine eigene Themenflache und
ein Forum in Halle 3A.

wie EuroSkills: Auf der IFH/Intherm entschei-

det sich, wer Deutschland bei den EuroSkills
vom 26. bis 28. September 2018 in Budapest
vertritt. Mit dabei ist dann auch der amtierende
Deutsche Meister SHK, der seinen Titel im Februar
in Leipzig errungen hat.

Fwie Fachverbande: Ideelle Trager der Messe
sind die Fachverbande SHK Bayern, Baden-
Wiirttemberg, Thiiringen und Sachsen sowie der
Bundesverband der Deutschen Heizungsindustrie
e. V. (BDH). Der Fachverband SHK Sachsen-An-
halt fungiert als Kooperationspartner. In diesem
Jahr prasentieren sich die Verbdnde erstmals im
neu konzeptionierten Forum ,,Handwerk" in Halle
4. Dort informieren die Fachverbande nicht nur
iiber ihr komplettes Leistungsspektrum, sondern
bieten taglich vielfaltige Vortrage an. Experten
informieren hier iiber Brandschutz, Wohnraum-
[iiftung, Wasseraufbereitung, vernetzte Bade-
zimmer oder Gber Trends und Perspektiven im
Warmemarkt.

wie Gelandeplan: In welchen Hallen findet

die IFH/Intherm statt? Welche Eingange sind
gedffnet? Wo befinden sich die Parkplatze? Der
Gelandeplan gibt eine erste Orientierung iiber
die Messe und kann im Internet heruntergeladen
werden: www.ifh-intherm.de/gelaendeplan.

wie Heiztechnik: In den Hallen 3A, 4A und
4 dreht sich alles rund um den Warmemarkt
und die Themen Energieeffizienz und Erneuerbare
Energien. Im Fokus stehen moderne und hochef-
fiziente Heizsysteme und Energietrager. Zudem

Kwie Kommunen: Die [FH/Intherm bringt kom-
munale Entscheidungstrager aus Baubehor-
den und die SHK-Industrie zusammen. Am 12.
April finden mit dem Titel ,Kommunaler Woh-
nungshau — energetisch, digital, barrierefrei”
Vortrage und Expertenfiihrungen statt. Dieses
Programm wird gemeinsam mit dem Bayerischen
Gemeindetag, dem Bayerischen Kreistag und der
Bayerischen Architektenkammer gestaltet.

Lwie Liiftungstechnik: Liiftungs- und Kli-
matechnik ist nur ein Bereich des breiten
Produktspektrums der Fachmesse fiir Sanitar,
Heizung, Klima und Erneuerbare Energien. Bad-
keramik und Mobel, Sanitararmaturen, Heizkessel,
Speichersysteme und Flachenheizsysteme, Pel-
lets, Solarthermie und Warmepumpen — die IFH/
Intherm bietet einen kompletten Uberblick iiber
die gesamte Branche.

wie Messekatalog: Aussteller, Produkte und
Vortrage: Der Messekatalog bietet den bes-
ten Uberblick und ist Orientierungshilfe fiir den
Messebesuch. Er steht in digitaler Form kostenfrei
iiber die Website und Messe-App zur Verfiigung.

wie Niirnberg: Die Frankenmetropole ist ein

lohnendes Ausflugsziel nach einem erfolg-
reichen Messetag. Die traditionellen ,,3 im Weck-
la“ in einem der vielen Bratwursthauser sollte
jeder probieren. Vor der historischen Kulisse der
Altstadt mit Blick auf die Kaiserburg schmecken
sie gleich doppelt lecker.

Vorveranstaltungen auch, von der unabhédngigen
FKM Gesellschaft zur Freiwilligen Kontrolle von
Messe- und Ausstellungszahlen gepriift. Wer es
genau wissen will: 633 Aussteller und 42.622
Besucher waren 2016 bei der IFH/Intherm dabei.

wie Qualitat: Die Besucher kénnen sich bei der

IFH/Intherm auf Qualitat verlassen: Denn sie
bietet dank der hochkaratigen Firmen mit ihren
Produkten den unvergleichlichen Informations-
markplatz fiir das deutsche SHK-Handwerk.

Intherm présentieren 241 Aussteller dazu ihre
innovativen Produkte und Lésungen.

wie Verkehrsmittel: Bequemes Anreisen zur

IFH/Intherm erméglichen die Offentlichen Ver-
kehrsmittel. Die Fahrt mit den U-Bahnlinien U1l
(Richtung Langwasser Siid) oder U11 (Richtung
Messe) dauert vom Hauptbahnhof und der Hal-
testelle ,Messe” weniger als zehn Minuten. Von
der Haltestelle fahren zudem kostenfreie Shuttle-
Busse zu den beiden Eingangen Ost und Siid.

wie Rundgang: Zwei Mal téglich bekommen

Fachplaner, die Wohnungswirtschaft und Ar-
chitekten bei gefiihrten Neuheiten-Rundgéngen
die Chance, neue Partner, Produkte und Dienst-
leistungen kennenzulernen. Start und Ziel ist das
Forum Energieeffizientes Bauen (FEEB) in Halle
5. Die zweistiindigen Fiihrungen behandeln die
Themen ,Heizung und Erneuerbare Energien®
(Uhrzeit: 10 Uhr 30) und ,,Liiftung und Haustech-
nik“ (Uhrzeit: 13 Uhr 30). Zudem gibt es Spezi-
alfiihrungen fiir SHK-Handwerker zu den Themen
Installationstechnik, Brandschutz, Liiftung, War-
meverteilung und Warmeerzeugung.

Swie Smart Home: Intelligente Gebaudeauto-
mation bietet ein enormes Potential, neue Ge-
schéftsfelder zu erschlieBen. Dieses Thema steht
u.a. im Mittelpunkt vom ,Tag der Wohnungswirt-
schaft”. Am Messedonnerstag sprechen Fachex-
perten zu Smart Home im Forum Energieeffizientes
Bauen.

wie weiter@Bildung: Die Sonderschau

liefert Gesellen und zukiinftigen Meistern
wegweisende Informationen und Tipps zur beruf-
lichen Weiterbildung. Die Innung Schweinfurt-
Main-Rhdn, die Meisterschule fiir Sanitar- und
Heizungstechnik Niirnberg sowie die Hochschule
Esslingen beantworten Fragen zur Meisterpriifung
und Studienméglichkeiten.

wie zum XXII. Mal: Die IFH wurde 1976 ins

Leben gerufen. Im Jahr 2000 wurde die Messe
um das Intherm-Angebot vervollstandigt. Sie wird
von Beginn an im zweijahrigen Turnus von der
GHM Gesellschaft fir Handwerksmessen mbH in
Niirnberg veranstaltet. Einzige Ausnahme: 1982
organisierte die GHM die Messe in Ulm.

wie YouTube: Ein Stiick Vorfreude in Bild und

Ton, Impressionen und Stimmen zur Messe
gibt es unter folgendem Link: www.youtube.com/
ifhintherm.

Owie Online-Tickets: Besucher kénnen sich
ab sofort ihre Eintrittskarte sichern. Mit dem
Online-Ticket sparen sie sich an den Messeta-
gen die Wartezeiten am Einlass und drei Euro im
Vergleich zum Kauf des Tagestickets vor Ort. Die
Online-Tickets : www.ith-intherm.de/tickets

T wie Trinkwasserhygiene: Viele Kunden sind
verunsichert. Darum ist es wichtig, sich in die-
sem Bereich auf den neuesten Stand zu bringen,
um Hausverwaltungen und Hausbesitzer richtig
zu informieren und bestehende Probleme mit Le-
gionellen endgiiltig zu l6sen.

wie Priifung: Aussteller und Fachbesucher
kdnnen den kommunizierten Messezahlen ver-
trauen. Denn die IFH/Intherm wird, wie bei den

wie Umweltschutz: Energieeffiziente Heizsys-
teme und Erneuerbare Energien leisten einen
groBen Beitrag zum Umweltschutz. Auf der IFH/

wie Zefix: , Zefix war des schee!“ — dieser Aus-

druck der Freude wird hdufig am Abend an den
Ausgéngen der Messe zu héren sein — voraus-
gesetzt, der Besucher kommt aus dem Freistaat
Bayern. Haufig wird zefix in Bayern aber auch als
kréaftiger Universalfluch auf Baustellen oder beim
Schafkopfen verwendet, und bedeutet so viel wie
,verdammt noch mal“.

Weitere Informationen unter www.ifh-intherm.de.



Viega Megapress S XL

Stellt alles andere in den Schatten:
GrofB3e Dimensionen bis zu 80 %
schneller installiert.

viega.de/Megapress

Die kalte Presstechnik fiir groBe Dimensionen

Mit der Verpressung von dickwandigen Stahlrohren hat Viega Megapress bereits das Un-
mdgliche mdglich gemacht. Nun wurden das System und damit die M&glichkeiten noch
einmal erweitert. Ob 2 2, 3 oder 4 Zoll - mit Megapress S XL kénnen ab sofort auch groBe
Dimensionen kalt verpresst werden. Beste Voraussetzungen fur die Installation von industri-
ellen Anlagen wie z.B. Kaltwassersatzen, bei denen diese Dimensionen unumganglich sind.
Der ebenfalls neue Pressgun-Press Booster, ein spezieller Kraftverstéarker fur die Viega
Pressmaschinen, sorgt dabei flr die nétige Power wéhrend der Verpressung sowie eine
bis zu 80 % schnellere und 100 % sichere Verbindung dieser drei neuen Dimensionen.
Viega. Hochster Qualitat verbunden.




Trotz voller Auttragsbiicher:
Ein Messebesuch lohnt sich jetzt erst recht

Ein Interview mit Wolfgang Becker iiber die IFH/Intherm 2018 und die Bedeutung der Fachverbande fiir das SHK-Handwerk

Wolfgang Becker, Hauptgeschaftsfiihrer des Fachverbandes Sanitar-Heizung-Klima Baden-Wiirttemberg, kennt die Belange der angeschlossenen Mitgliedsbetriebe sehr genau. Daher ruft er Hand-
werksunternehmen, aber nicht nur die, zu einem Besuch der IFH/Intherm in Niirnberg auf. Der IFH-Kurier sprach mit ihm dariiber, welche Bedeutung der siiddeutsche Branchentreff hat und welchen
Beitrag die Fachverbande fiir die Zukunft eines Betriebes leisten.

IFH-Kurier: Momentan sind die Auf-
tragshiicher des SHK-Handwerks so
voll wie wohl seit Jahrzehnten nicht
mehr. Da mag es dem einen oder ande-
ren Unternehmer in den Sinn kommen,
eher Auftrage abzuarbeiten als die IFH/
Intherm zu besuchen. Warum sollte er
dennoch die Messe besuchen?

Wolfgang Becker: Zunéachst einmal ist
es erfreulich, dass es dem SHK-Hand-
werk derzeit insgesamt ziemlich gut
geht und die meisten Betriebe nicht
iber Auftragsmangel klagen miissen.
Doch der erfolgreiche Unternehmer
nutzt gerade diese guten Zeiten, um
aus dem Hamsterrad ‘rauszukommen
und sich um die Zukunft des Betriebes
zu kiilmmern. D‘rum wiirde ich die Ar-
gumentation einfach umdrehen. Ge-
rade weil die Betriebe so ausgelastet
sind und die Zeit knapp ist, lohnt sich
der Besuch auf der IFH/Intherm. Nir-
gendwo gibt es so viele Informationen
auf einmal wie auf einer Messe. Im
taglichen Arbeitsstress bleibt den Un-
ternehmern doch kaum Zeit, um sich
iiber neue Produkte zu informieren,
Ideen fiir pfiffige Dienstleistungen zu

Wolfgang Becker rat
den zukunftsorien-
tierten Unternehmern,
trotz hoher Auslastung
die IFH/Intherm fiir
sich zu nutzen:
,Nirgendwo gibt u? ;
es eine so geballte -
Ladung an Informatio- .t’:r'
nen und Knowhow. “

kreieren oder sich mal intensiv mit
Berufskollegen auszutauschen. Da ist
es schon sinnvoll, sich einen oder zwei
Tage ‘rauszunehmen, um neue Impulse
Zu gewinnen.

IFH-Kurier: Das hort sich zwar viel-
versprechend an. Aber lassen Sie uns
tiefer und konkreter in die Struktur der
[FH/Intherm blicken: Welches Stan-
dardprogramm bietet die Messe?
Wolfgang Becker: Auf der IFH/In-
therm zeigen rund 600 Aussteller,
darunter alle Marktfiihrer, innovative
und zukunftweisende Produkte und
Leistungen. Wo hat man denn schon
Gelegenheit, so geballt Informationen
zu bekommen und so viele Ansprech-
partner kontaktieren zu knnen? Ob re-
generative Heizsysteme, ganzheitliche
Badsanierung, ressourcenschonende
Trinkwasseraufbereitung, digitale Bii-
roorganisation oder smarter Kunden-
service — als Fachmesse fiir Sanitar,

Heizung, Klima und Erneuerbare Ener-
gien greifen wir alle Themenbereiche
auf, die Perspektiven bieten und die
Betriebe weiterbringen. Ich bin iiber-
zeugt, die IFH/Intherm bietet fiir jeden
ein Highlight. Nicht allein die Ausstel-
lung, auch die Vortragsforen und The-
menflachen sind perfekte Austausch-
plattformen.

Besonders freue ich mich auf die the-
menbezogenen Neuheiten-Rundgénge,
die erstmals speziell fiir Fachhandwer-
ker ausgerichtet wurden. Die kosten-
losen Rundgénge dauern etwa zwei
Stunden und werden von Experten
moderiert. Als Handwerker habe ich
den Vorteil, dass mir die technischen
Neuheiten von Produktmanagern und
Vertriebsexperten direkt vor Ort erklart
werden und das ohne Wartezeiten.
IFH-Kurier: Sie sprachen gerade die
Foren an. Was hat es damit auf sich,
fiir wen wird da was geboten?
Wolfgang Becker: Die Idee, die hinter
den Themenflachen und Vortragsforen
steckt, ist ganz einfach: die Kompetenzen
und das Knowhow der sowieso anwe-
senden Fachleute zu nutzen, damit die

Besucher von der Messe auch im Sinne
der Fortbildung und des Wissenstrans-
fers profitieren. So referieren im Forum
,Handwerk" Experten in 20 bis 30-mi-
niitigen Vortragen speziell fiir Fachhand-
werker iiber SHK-Themen. Praxisnah, kurz
und knackig geht es beispielsweise um
Brandschutz, Wohnraumliiftung und
Wasseraufbereitung. Das Forum ,Ener-
gieeffizientes Bauen“ wird der Treffpunkt
fiir Architekten, Fachplaner und Experten
der Bauwirtschaft. So ist wirklich fiir je-
den etwas dabei.

IFH-Kurier: Herr Becker, Sie hatten
bereits eben einen Begriff genannt,
der momentan in aller Munde ist: Di-
gitalisierung. Wie es scheint, besteht
Nachholbedarf, was das Wissen und
erst recht die Umsetzung in der SHK-
Branche betrifft. Wie ist hier das Ange-
bot der IFH/Intherm aufgestellt?
Wolfgang Becker: Das ist richtig. Die
Digitalisierung verdndert auch unse-

Der Gemeinschaftsstand der
SHK-Landesverbénde Baden-Wiirttem-
berg, Bayern, Thiiringen, Sachsen und
Sachsen-Anhalt in Halle 4 (Nr. 4.100)
bietet eine optimale Kommunikations-
plattform fiir Betriebe und Innungen:
Erstmals ist hier auch das ,,Forum
Handwerk* mit integriert. Auch die
gefiihrten Neuheiten-Rundgénge fiir das
SHK-Handwerk starten und enden bei
uns,“ freut sich Becker.

re Branche. Unter dem Motto , Heute
ist schon morgen.” zeigen wir auf der
Themenflache und im Forum ,Digital
vernetzt” in Halle 3A am Stand 3A.323,
welche Méglichkeiten die Digitalisie-
rung erbffnet. Damit die Besucher sich
besser orientieren konnen, gibt ein
spezieller Flyer einen Uberblick iiber
Aussteller, die digitale Produkte und
Losungen zeigen.

IFH-Kurier: Die IFH/Intherm ist fiir den
Stiden, die Mitte und den Osten die
wichtigste SHK-Messe auf regionaler
Ebene. Was macht sie so bedeutsam?
Wolfgang Becker: Es ist die SHK-Regi-
onalmesse Nummer 1 in Deutschland
fiir Baden-Wiirttemberg, Bayern, Thii-
ringen und Sachsen. Wir bieten eine
starke Messe mit einem umfassenden
Gesamtangebot. Das Messezentrum
Niirnberg ist optimal erreichbar und
mit den acht Hallen groB, aber nicht
so riesig, dass man sich nicht mehr
zurechtfindet.

Die Bedeutung und den Erfolg der Mes-
se belegt auch die Marktforschung:
Bei der letzten IFH/Intherm vor zwei
Jahren gaben 92 % der Besucher aus
dem Handwerk an, dass sie auch 2018
wieder dabei sein werden, wenn sich
die Messetore dffnen.

IFH-Kurier: Stichwort Messebesucher:
Von Monteuren hért man wenig, wenn
es um die IFH/Intherm geht. Aber sie
sind es doch gerade, die einen ganz
engen Draht zum Endkunden haben.
Kommen sie zu kurz auf der IFH/In-
therm?

Wolfgang Becker: Wenn Sie die vie-
len Angebote der Messe betrachten, die
ich aufgezahlt habe, dann wird schnell
deutlich, dass die IFH/Intherm wirk-

lich fiir jeden etwas bietet. Wir haben
unsere Mitgliedsbetriebe auBerdem
dazu motiviert, ihren Mitarbeitern den
Messebesuch zu erméglichen und sie
aktiv mit einzubinden. So lassen sich
beispielsweise Aufgaben gut auftei-
len, sei es die Besuche bei bestimmten
Ausstellern oder aber das Zuhdren bei
einem speziellen Vortrag. Und nach der
Messe kann man sich dann austau-
schen und das Wissen weitergeben.
IFH-Kurier: Die SHK-Landesverbande
Bayern, Baden-Wiirttemberg, Thiirin-
gen, Sachsen und Sachsen-Anhalt
sind auf einem gemeinsamen Stand
vertreten. Was erwartet den Besucher
bei [hnen?

Wolfgang Becker: Wir haben in Halle
4 am Stand mit der Nummer 100 einen
Gemeinschaftsstand, bei dem wir in
diesem Jahr iibrigens erstmals auch
das ,Forum Handwerk" mit integriert
haben. Die Mitarbeiter der Fachverbéan-
de stehen fiir Fragen zu den Bereichen
Technik, Recht, Betriebswirtschaft,
Bildung und Umweltschutz bereit. Wer
sich die Produkte und Artikel einmal
genauer anschauen mdchte, die die
Fordergesellschaften anbieten, kann
das ebenfalls tun.

In erster Linie wollen wir aber ein
Treffpunkt und eine optimale Kom-
munikationsplattform fiir Betriebe
und Innungen sein. Natirlich sind
wir auch fiir SHK-Betriebe vor Ort, die
bisher nicht Mitglied in einer Innung
sind. Sie informieren wir gerne Giber die
Vorteile, welche eine Mitgliedschaft in
der Berufsorganisation bringt.
IFH-Kurier: Nun, die Tragerschaft einer
Fachmesse ist das eine. Wie profitie-
ren SHK-Unternehmen denn dariiber
hinaus von der Arbeit des Fachver-
bandes?

Wolfgang Becker: Die Hauptaufgabe
des Fachverbandes SHK Baden-Wiirtt-
emberg ist die Interessenvertretung fiir
unsere Innungen und Handwerksbe-
triebe. Wir engagieren uns fiir positive
Rahmenbedingungen in wirtschaft-
licher und technischer Hinsicht fiir
unsere Betriebe. Zusammen mit den

£y %

zustandigen Institutionen und Ministe-
rien arbeiten wir an SHK-spezifischen
Themen und Problemstellungen und ge-
stalten Verordnungen und Normen mit.
Lassen Sie es mich an ein paar Beispie-
len festmachen: Wir arbeiten beispiels-
weise eng mit dem Umweltministerium
Baden-Wiirttemberg zusammen, um die
Ziele des Erneuerbare-Warme-Gesetzes
umzusetzen. Aktuell haben wir das Mi-
nisterium mit einer Stellungnahme zu
dem Forschungsvorhaben , Energie-
und Klimaschutzziele 2030 fiir Baden-
Wiirttemberg" unterstitzt.

IFH-Kurier: Sie schildern die Anstren-
gungen als Interessenvertretung und
Wirtschaftsverband. Von welchen Leis-
tungen des Fachverbandes profitiert
denn der einzelne Betrieb direkt im
Alltagsgeschehen?

Wolfgang Becker: Wichtig ist fiir
unsere Innungen und Betriebe die
Beratungsleistung bei technischen,
rechtlichen, betriebswirtschaftlichen
und bildungspolitischen Fragestel-
lungen. Wir wollen unseren Mitglie-
dern einen Wissensvorsprung bieten.
Sie erhalten Mitglieder-Newsletter,
Rundschreiben und haben online iiber
das Downloadcenter auf unserer Web-
seite die Moglichkeit, unter anderem
Gesetzestexte, Kommentare, Checkli-
sten und Mustervertrage einfach, ko-
stenlos und jederzeit herunterzuladen.
Natiirlich profitieren sie auch von der
Gemeinschaftswerbung ebenso wie
von der Nachwuchswerbung, die wir
mit der Ausbildungsinitiative ,Zeit zu
starten” in ganz Baden-Wiirttemberg
zukunftsorientiert forcieren.
IFH-Kurier: Herr Becker, vielen Dank
fiir diesen Uberblick und viel Erfolg fiir
die Messe.

Die Fragen stellt die IKZ-HAUSTECHNIK
im Auftrag des IFH-Kuriers.

Hinweis: Ein erganzendes Interview
mit Wolfgang Becker findet sich in der
IKZ-HAUSTECHNIK 7/2018. Dort geht
er noch stéarker auf die siiddeutsche
Fachmesse IFH/Intherm ein.
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Wolfgang Becker ist iiberzeugt: , Die IFH/Intherm 2018 bietet fiir jeden ein Highlight.“
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Gut aussehen: So verbessern Betriebe ihre Auflendarstellung

COfL!

Nicht nur der Konkurrenzkampf um die
Kunden fordert die Unternehmen. Auch
bei der Akquise von Auszubildenden
und dem Halten der Fachkréfte geht
ein lassiges ,Weiter so“ nicht mehr.
Bei diesem Werben um die ,,Ressour-
ce Mensch” miissen die Betriebe sich
auch hier vermarkten und einen po-
sitiven Eindruck hinterlassen. Dies
jedoch in realistischer Art und Weise.
Anerkennung vom Chef ist oftmals ent-
scheidender als der reine Verdienst auf
der Gehaltsabrechnung.

Durch die rasante Verdnderung auf
dem Arbeitsmarkt werden Handwerks-
betriebe férmlich gezwungen, sich den
neuen Realitaten zu stellen. Die Situ-
ation stellt sich in vielen Branchen so
dar, dass es einen eklatanten Mangel
an Auszubildenden und Fachkréften
gibt.

Besonders wenn es um Berufserfah-
rene geht, miissen auch potentielle
Arbeitgeber einiges bieten. Nur wer
attraktiv ist, kann die Zukunft gestal-
ten. , Attraktiv“ bedeutet ,anziehend”.
Diese Frage muss jedes Unternehmen

fiir sich beantworten. Wer attraktiv
fiir qualifizierte Mitarbeiter ist, ist zu-
kunftsfahig.

Auch hier kann das Internet sowohl for-
dernd als auch schadigend eingreifen.
Auf Bewertungsplattformen werden
schon lange nicht mehr nur Produkte
bewertet.

So verfiigt die Webseite www.kunu-
nu.com, die groBte Arbeitgeber-Be-
wertungsplattform in Europa, (iber

HununuSg

rund 1,3 Millionen Bewertungen zu
iiber 280.000 Unternehmen. Aktuelle
und ehemalige Mitarbeiter, Bewerber
und Lehrlinge bewerten auf kununu
Unternehmen unter anderem in den
Kategorien Arbeitshedingungen, Kar-
rierechancen und Gehalt.

Wie bin ich?

Ehrlichkeit zu sich selbst steht am An-
fang der Bestandsaufnahme.

Ihre Eigenwahrnehmung als Unterneh-
mer wird sicher nicht identisch mit
Ihrer Wahrnehmung bei Kunden und
Mitarbeitern sein. Werfen Sie einen
Blick in den sprichwdrtlichen Spiegel
und benennen Sie kritisch, was Sie als

Besuchen
Sie uns in Halle 7,
Ebene/Stand 7.223/7.225
auf der

Gap

ifh

INTHERM

10. - 13. April 2018
Messezentrum Nurnberg

Chef und Arbeitgeber ausmacht und
Sie vom Wetthewerb abhebt.

Auch wenn es schwer fallen sollte:
fragen Sie lhre Mitarbeiter, vom Aus-
zubildenden bis zum Abteilungsleiter.
Diese kdnnen Ihnen am besten sagen,
wie es bei lhnen lauft und wie attraktiv
Sie als Arbeitgeber sind.

Lassen Sie auch kritische Stimmen zu
und lassen diese dann bitte auch so
stehen. Eine eingeforderte und gedu-
Berte Meinung sollte nicht reflexartig
,bekdmpft” werden, nur weil sie nicht
die eigene ist. Dieses Instrument der
Befragung konnen Sie nur dann einset-
zen (gerade mit Blick auf die Zukunft),
wenn Sie an Kritik wirklich interessiert
sind und Sie diese auch zulassen kon-
nen.

facebook

Bitte kommunizieren Sie ein getriibtes
Selbsthild nicht auch noch selbstbe-
wusst nach auBen. Wenn Sie nicht in
einem Altstadt-Loft in zentraler Lage
mit Kicker in der Kiiche residieren,

PERFEKTER GESCHMACK,
DIREKT AUS DER ARMAT

UNBOTTLED WATER BY GROHE BLUE HOME

GEFILTERT UND GEKUHLT. STILL, MEDIUM ODER SPRUDELND.
Ein elegantes, intelligentes System, das Trinkwasser in den reinsten, durstldschenden Genuss

verwandelt. Wie mogen Sie Ihr Wasser? Still, medium oder sprudelnd - alles eine Frage des

Geschmacks. GROHE Blue Home besitzt einen einfachen, intuitiven Mechanismus, der lhnen
Ihr Trinkwasser auf Knopfdruck mit Kohlensaure veredelt. Fur kostliches, frisch gefiltertes und

gekuhltes Wasser!. grohe.de

dann ist es zumindest die Wahrheit.
Das ging friiher ja auch ohne. Solche
kleine Liigen fallen sofort auf und
werden mit Sicherheit nicht immer
verziehen. In der Tat stellen sie kleine
Liigen dar.

Stichwort Fehlerkultur: Es ist aktuell
sehr angesagt, in diesem Zusammen-
hang von einer ,Fehlerkultur® zu spre-
chen. Somit sollen Mitarbeiter angeregt
werden, Neues auszuprobieren und
dabei auch Fehler machen zu dirfen.
0b diese ,,Fehlerkultur im Ernstfall
auch eingefordert werden kann, ist
immer auch eine Frage der ,Unter-
nehmenskultur®. Fiir diese Kultur ist
dann jedoch in der Regel der Chef und
Eigentiimer zustadndig und niemand
anders. Die Art, wie Sie mit Pannen und
Stolpersteinen umgehen, sagt viel iiber
Ihre Unternehmenskultur aus.

Mitarbeiter starken

Wie sehen Sie lhre Mitarbeiter und da-
mit lhre Leistungstrager? Sagen Sie
es lhnen, geben Sie ihnen Feedback:
kontinuierlich, kurz, klar, personlich.
Durch die Arbeit an verschiedenen
Auftragen und wechselnden Teams
ist Kommunikation absolut notwen-
dig. Hier ist permanente Abstimmung
und Koordination unabdingbar. Wenn
etwas nicht mehr optimal 14uft, muss
eben nachgesteuert werden. Dies kann
sich andernden Umsténden geschuldet

sein und muss nicht auf einem Fehler
beruhen. Wichtig: lhre Mitarbeiter sind
nicht mit der Fahigkeit des Gedanken-
lesens ausgestattet. Wenn Sie Gefolg-
schaft fiir [hre Ziele, Leidenschaften
und Visionen mdchten, sprechen Sie

dariiber wieder und wieder. Begeistern
Sie Ihre Mitarbeiter oder machen Sie
zumindest die Sinnhaftigkeit ihres
Tuns deutlich.

Da die Arbeitswelt und die Ablaufe
eben immer komplexer und umfang-
reicher werden, sollte im Idealfall auch
die Verantwortung aufgeteilt werden.
Ein Einzelner wird die Informationsflut
und Anforderungen allein nicht mehr
bewéltigen kdnnen. Gehen Sie davon
aus, dass ihre Mitarbeiter tatsdch-
lich mitarbeiten wollen und nicht nur
Anordnungen ausfiihren. Die attrak-
tivsten Arbeitgeber sind solche, die den
Tatigkeiten ihrer Mitarbeiter auch ei-
nen Sinn geben kdnnen. Der Mitarbeiter
sollte im Bestfall seinen ganz individu-
ellen Beitrag zum Projekt oder Auftrag
sehen. Sieht ein Mitarbeiter den Sinn
und den Anteil am Gesamtwerk, wird er
nicht nur lieber, sondern auch besser
seine Aufgabe erfiillen. byse

(USSR GROHE
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Kaum ein Tag vergeht, an dem nicht
in irgendeinem Medium das Thema
,Digitalisierung” abgehandelt wird.
Allein schon die massive Medien-
prasenz lasst vermuten, dass das
Thema von entsprechender Relevanz
sein muss.

Vor diesem Hintergrund stellt sich
die Frage, was es mit diesem Begriff
eigentlich auf sich hat, und welche
Bedeutung ihm fiir die SHK-Branche
zugemessen werden kann.
Digitalisierung kann nach einer abge-
leiteten Definition als ein umfassender
Transformationsprozess verstanden
werden, der auf dem Einsatz digitaler
sowie vernetzter Technologien, Pro-
dukte und Dienstleistungen beruht,
und die gesamte Lebenswelt durch-
dringt.

Die Nutzung digitaler Angebote und An-
wendungen ermdglicht es Menschen,
Organisationen, Maschinen und Ob-
jekten, in Echtzeit miteinander zu kom-
munizieren und nahezu unbegrenzte
Mengen an Daten und Informationen zu
sammeln, auszutauschen und zu ana-
lysieren. Diese neuen technologischen
Optionen verandern die Wirtschaft, die
Gesellschaft sowie die Erfahrungswelt
jedes Einzelnen.

Nicht zuletzt aufgrund dieser umfas-
senden Auswirkungen auf alle Wirt-
schaftsakteure, kann die Digitalisie-

Jch liebe das
spiirbar weiche Wasser
der LEX Plus 10 Connect.

Ganz ohne Kalk =
ein herrliches Wohlgefihl
fir Haut und Haar!"

Hans Sasserath GmbH & Co. KG * Miihlenstrafe 62 ¢ D-41352 Korschenbroich ¢ www.syr.de

Weichwasser-An

rung als einer der Mega-Trends der
nachsten Jahre bezeichnet werden.
Der Zusatz ,4.0“ beruht auf der An-
nahme, dass die Digitalisierung nach
der Mechanisierung, Industrialisierung
und Automatisierung die 4. Industrielle
Revolution darstellt.

Das verdnderte Kundenverhalten kann
als bedeutendster Treiber des digitalen
Wandels identifiziert werden. Dariiber
hinaus sind zwischenzeitlich samt-
liche Altersgruppen internetaffin.
Dies bedeutet, dass hislang vorhan-
dene Hemmschwellen im Hinblick auf
Online-Transaktionen zunehmend
erodieren

Daraus ergeben sich fiir alle SHK-
Betriebe neue Herausforderungen
hinsichtlich Organisation, Marketing,
Kundenkommunikation und Vertrieb.
Letztlich stellt sich vor allem die Fra-
ge, ,wer” den Kunden in der digitalen
Welt am besten und kompetentesten

Verbesserung des Datenschutzes
und der Datensicherheit

(Hard- und Software), denn
,Daten” sind die ,neue Wahrung"
im Zeitalter der Digitalisierung
Aktive Besetzung neuer (digitaler)
Geschéftsfelder

Aufbau einer Beratungs-

und Wartungskompetenz fiir
intelligente Produkte
Konsequente Nutzung der
digitalen Chancenpotentiale im
Zusammenhang mit optimierten,
betrieblichen Prozessen (Bestell-
wesen, Planung, Koordination,
Abwicklung, Abrechnung, War-
tung, Nachkaufbetreuung etc.)
Weiterentwicklung des Betriebs
zur ,regionalen Marke* als
Pendant zu anonymen Online-
Anbietern

Verstéarkte Spezialisierung

auf , Kerngeschéftsfelder”

erreicht. bzw. ,Nischen”

e Aktiver Verkauf
Folgende zentralen Herausforde- Hintelligenter” Produkte
rungen konnen fiir die SHK-Betriebe ~ ® Starkung der medialen Prasenz

in Zukunft abgeleitet werden: im WorldWideWeb
e \Verbesserung der IT-Kompetenz e Professionalisierung
von Betriebsinhabern und Mit- der Verkaufsprozesse
arbeitern sowohl im Bereich der e Rationalisierung und Beschleuni-

innerbetrieblichen Anwendung als
auch bei der Installation entspre-
chender Produkte beim Kunden

gung der Angebotserstellung
Neue Wege im Rahmen der
Kundenbindung (z. B. Kunden-

Apps zur Terminvereinbarung,
Abrechnung etc.)

e Aktiver Einsatz neuer Medien
und Technologien im Kunden-
kontakt (z. B. mobile Monteure,
mobile Zeiterfassung, Online-
Planungstools usw.)

Als Fazit kann festgehalten werden,
dass die Digitalisierung neben allen
Herausforderungen gerade im tech-
nisch anspruchsvollen SHK-Handwerk
enorme Chancenpotentiale bietet.
Neue (digitale) Technologien werden
den Markt erobern, ob die Unternehmen
dies wollen oder nicht.

In Zukunft werden Services dominieren
und nicht Produkte. Dies erfordert ein

Umdenken im bislang stark produktge-
pragten SHK-Markt.

Der Verbraucher der Zukunft wird
digitale Dienstleistungen und Pro-
dukte vom Handwerk erwarten.
Letztlich stellt sich deshalb nicht
die Frage ,ob,” sondern ,wer"
dem Kunden die entsprechenden
Produkte bzw. Dienstleistungen lie-
fert.

Trotz aller Digitalisierung bleibt aber
auch die Erkenntnis, dass die klas-
sische Handwerksarbeit in Zukunft
nicht durch Maschinen oder Technik
ersetzt, sondern allenfalls optimiert
werden kann.

Das SHK-Handwerk hat Zukunft! bwoe

TECE=

close toyou

LEX Plus 10 Connect
age

halbautomatische, schnelle Inbetriebnahme
flexible Einbaumdglichkeiten
verwindungssicherer Stecksystem-Anschluss
benutzerfreundliches Touch-Farbdisplay
Salzbehdlter mit Beleuchtung

moderne Sparbesalzung
mit der SYR App kontrollierbar
DVGW-gepriifte Sicherheit a@

DVGW

CERT

NEU: Jetzt mit flachem Ablauf

www.tece.de/entwaesserung

ELEGANT
GELOST!

TECEdrainprofile -
schon, praktisch, nischenbiindig:
das Duschprofil von TECE

So schén kann Wasser abflieBen!
TECEdrainprofile setzt asthetisch Akzente
und ist hochfunktional: Das hygienische
Duschprofil aus Edelstahl Iasst sich pass-
genau ohne seitliche Fliesenstlicke in den
Duschplatz einfligen. Clevere Details wie
das innere Gefalle oder die werkseitig
eingesetzte klickbare Dichtmanschette
steigern die Hygiene und reduzieren den
Montageaufwand. Die perfekte Losung
fur hre Kunden — und fur Sie.




Aktuelle Effizienz- bzw. Okodesignanforderungen
an Warmeerzeuger und Warmwasserspeicher

Der Gesetzgeber verspricht sich von
Okodesign und Verbrauchskennzeich-
nung einen signifikanten Beitrag zur
Erreichung seiner klimapolitischen
Ziele, an deren Ende fiir das Jahr 2050
ein nahezu klimaneutraler Gebaudebe-
stand steht. Dann sollen Wohngebéude
im Durchschnitt nur noch 40 kWh/m?
im Jahr benétigen.

Die Energieverbrauchskennzeichnung
ist seit den 1990er-Jahren von Haus-
haltsgerdten bekannt. Der Gliihlam-
penausstieg hat schon 2009 die Ge-
miiter erregt. Okodesign-Verordnungen
begrenzen auch den Energieverbrauch
von Haushaltsgeraten und geben IT-
Geraten (PCs, Drucker usw.) oder ge-
werblich genutzten Geraten (Elektro-
motoren, Pumpen usw.) Umwelt- und
Energieeffizienzanforderungen  vor.
Auch fiir die Haustechnik sind Okode-
sign und Energieverbrauchskennzeich-
nung nicht neu.

Wichtig an dieser Stelle: Seit dem
26.9.2017 definiert die Okodesign-
Richtlinie neue Standards fiir War-
meerzeuger und Warmwasserbereiter.
Auch Effizienzklassen dndern sich.
Die jahreszeitbedingte Raumheizungs-
Energieeffizienz (sozusagen der rech-
nerische Wirkungsgrad unter stan-

dardisierten Bedingungen) folgender

Gerate (bis 400 kW) darf seit dem

26.9.2017 nicht unter die angege-

benen Werte fallen:

e Elektroheizkessel und elektrische
Kombiheizkessel: 36 %, entspre-
chend der Effizienzklasse D

e Mikro- und Mini-KWK-Anlage:
100 %, entsprechend der Effizi-
enzklasse A+

e Warmepumpe: 110 %, entspre-
chend der Effizienzklasse A+

e Niedertemperatur-Warmepumpe:
125%, entsprechend der Effizi-
enzklasse A+

Fossile Kessel miissen im Normalfall
unverdndert mindestens die Effizienz-
klasse A (Brennwertgerét) erreichen.

Seit dem 1.4.2017 gibt es das EU-
Energieeffizienzlabel auch fiir Bio-
massekessel bzw. seit 1.1.2018 fiir
Einzelraumheizgerate. Die Skala der
Energieeffizienzklasse reicht bei Holz-
heizungen von A++ bis G. Aufgrund der
besonderen Beriicksichtigung von Holz
als klimaneutralem Brennstoff ergeben
sich fiir die meisten Holzfeuerungen
sehr vorteilhafte Einstufungen in die
Effizienzklassen:

Into a new century

2017 feierten wir 100 Jahre Viessmann,

haben zuriickgeblickt, was wir gemeinsam
erreicht haben. Aber vor allem geht unser
Blick voraus. Denn die Begeisterung fiir Neues
und die Verantwortung fiir die Welt von
morgen stecken in unserer Viessmann DNA.

Pelletkessel werden in der Regel
mit A+ bewertet
Pelletbrennwertkessel mit A++

e Pelletkamindfen erhalten ein A+
oder A++

Verbundanlagen aus einem Pellet-
brennwertkessel und Solarkollek-
toren erreichen bis zu A+++.

Mindestanforderungen an die Effizienz-
klasse, wie es z.B. seit 2015 bei fos-
silen Kesseln der Fall ist, sind erst ab
dem 1. Januar 2020 (Kessel) bzw. 2022
(Ofen) einzuhalten. Nach derzeitigem
Stand (Richtwerte) miissen Festbrenn-
stoff-Einzelraumheizgerate fiir Scheit-
holz mit geschlossener Brennkammer
einen Raumheizungs-Jahresnutzungs-
grad von mindestens 86 % erreichen
(entsprechend Effizienzklasse B). Fiir
Festbrennstoff-Einzelraumheizgeraten
mit offener Brennkammer liegt die
Schwelle bei 47 % (Effizienzklasse F).
Pelletéfen miissen mindestens 94 %
(Effizienzklasse A) erreichen. Der Richt-
wert fiir den Raumheizungs-Jahresnut-
zungsgrad von Herden, die mit festen
Brennstoffen betrieben werden betragt
75 % (Effizienzklasse D).

Damit bei Warmwasserspeichern
kiinftig noch weniger Warme verlo-

Jahres-Nutzungsgrad ns

Elektrokessal
Gaskessel
Gikessal

Heizkessel (Typ B1)
Blockheiz-kraftwerk

Effizienzklasse
noch 2013/811/EU

- e
WA
nA
B
[
ud
BE-F-G
=ah 26.9.17
Xab 26.9.15

tikodesign-Grenzwerte
nach 2013/813/EU

Holzkessel*

*ob 1.4.2017 nach
2015/1187/EU

Wiarmepumpe [Luft)
Nirmepumpe (Sole)

Bild: UBA

ren geht, gelten seit September 2017
strengere Ddmmvorgaben fiir neue
Modelle mit einem Inhalt von bis
zu 2.000 Litern. Dies betrifft auch
Gerate, die erwdrmtes Heizwasser
zwischenspeichern. Betroffen sind
also alle Trinkwarmwasserspeicher,
Pufferspeicher und Kombispeicher.
Die Neuregelung wirkt sich auch
auf das Energielabel aus. Durch die
verscharften Vorgaben wird bei den
WW-Speichern die Effizienzklasse
C zum Mindeststandard. Das be-

\"41=

deutet, dass Produkte mit Klasse D
oder schlechter nicht mehr in Ver-
kehr gebracht werden diirfen. Die
Okodesign-Anforderungen an die
Warmwasserbereitungs-Energieef-

fizienz sind fiir Kombiheizgerate bis
70 kW auf bestimmte Lastprofile
bezogen, welche unterschiedliche
Tageszapfprogramme abbilden. Die
Profilanforderungen wurden nun deut-
lich erhdht: Bei den Kombiheizgeraten
wird die Klasse B zum Mindeststan-
dard. byrii
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Wir freuen uns auf Ihren Besuch
in der Halle 4A, Stand 107
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Was andert sich mit dem neuen Bundesdatenschutzrecht
ab 29.05.2018 fiir SHK-/OL-Betriebe?

Ab 25.05.2018 tritt das neue Bundesdatenschutzgesetz in Kraft.

Das neue Bundesdatenschutzgesetz
sieht wesentliche Neuerungen fiir
SHK- /0L-Betriebe vor. Wir stellen ei-
nige Neuerungen vor:

1. Datenschutzbeauftragter haftet
Fiir Handwerksbetriebe besteht die
Bestellpflicht fiir einen Datenschutz-
beauftragten, sobald zehn oder mehr
Mitarbeiter (Voll- und Teilzeit) mit per-
sonenbezogenen Daten (Stunden- oder
Lohnabrechnung, Angebotserstellung,
Auftragshearbeitung etc.) in Kontakt
kommen bzw. diese maschinell verar-
beiten.

Die bisherigen Aufgaben des Daten-
schutzbeauftragten waren die Si-
cherstellung und die Hinwirkung auf
ordnungsgeméaBe Datenverabreitung.
Ab 25.05.2018 kommt der Uberwa-
chungsauftrag hinzu. Da der Daten-
schutzbeauftragte die Umsetzung
datenschutzrechtlicher Vorschriften
nicht selbst vornehmen kann, konnte
er bislang nur auf die Einhaltung von
Gesetz und Vorschriften zum Daten-
schutz hinwirken.

Das neue BDSG verlangt zukiinftig
die Uberwachung, dass alle Vorgaben
und Regeln eingehalten werden. In der
Konsequenz haften nun im Handwerk

Unternehmer und Datenschutzbeauf-
tragte auch personlich.

2. Schulungs- und Nachweispflicht
Die Betriebe miissen wirksame Daten-
schutzrichtlinien einfiihren und ihre
Mitarbeiter schulen. Neu geregelt ist,
dass die Einhaltung der Datenschutz-
richtlinien nachgewiesen werden muss.
Des Weiteren miissen Handwerker
Kunden, Interessenten, Lieferanten als
auch Geschaftspartner iiber die Daten-
verarbeitung kiinftig umfassender und
frither informieren.

3. Datenschutz-Folgeahschatzung
Setzt ein Betrieb eine neue Technik oder
ein neues System zur Datenverarbei-
tung ein, sollen Risiken fiir betroffene
Personen erkannt und bewertet werden,
damit Grundrechtsverletzungen von
Betroffenen verhindert werden.

Wenn also eine Datenverarbeitung
voraussichtlich hohe Risiken fiir die
personlichen Rechte und Freiheiten
Betroffener zur Folge hat, muss das
Unternehmen eine umfassende Vorprii-
fung vornehmen und gegebenenfalls
spater MaBnahmen zum Schutz die-
ser Rechte mit der Datenschutzbehérde
abstimmen.

4. Auftragsdatenverarbeitung

Nach dem neuen Bundesdatenschutz-
gesetz hat der fiir die Verarbeitung Ver-
antwortliche grundsatzlich die Zwecke
der Verarbeitung vorzugeben, dem Auf-
tragsdatenverarbeiter bleibt jedoch die
Entscheidung Giber die Mittel. Dadurch
werden die bisherigen Funktionsiiber-
tragungen in Zukunft regelmaBig unter
die Auftragsverarbeitung fallen.

5. Personlichkeitsrechte

a. Recht auf Vergessen werden

Eine Betroffene Person kann unter den
Voraussetzungen des Widerrufs der Ein-
willigung der Datenerhebung und Spei-
cherung, der nicht Notwendigkeit des
Vorhaltens der Daten zum Erreichen des
Vertragszweckes und des Widerspruchs
gegen die Verarbeitung von Daten die
Loschung seiner Daten erlangen.
Auch der Empféanger, an den Daten
weitergegeben wurden, muss {iber eine
Loschung informiert werden.

b. Datenportabilitat

Die Datenportabilitat gibt dem Betrof-
fenen einen Anspruch auf eine Kopie
verarbeiteter Daten, wobei die Uber-
gabe in einem géngigen und struktu-
rierten Format erfolgen muss.

munchener verein
Zukunft. In besten Handen.

Ihr zuverlassiger Partner fur

Buderus

c. Kopplungsverbot

Verantwortliche diirfen Vertrage oder
die Erbringung von Dienstleistungen
nicht davon abhdngig machen, dass
die betroffene Person in die Verarbei-
tung ihrer personenbezogenen Daten,
die fiir die Erfiillung des Vertrages
nicht erforderlich sind, einwilligt.
Umstritten ist, ob das Kopplungsverbot
auch dort Anwendung findet, wo Nut-
zern entgeltfreie — weil zum Beispiel
werbefinanzierte — Inhalte und Dienst-
leistungen angeboten werden.

Wird eine vertragliche Leistung ent-
geltfrei angeboten unter Bereitstellung
personenbezogener Daten als Gegen-
leistung (= Dienstleistung gegen Da-
ten) und kann der angebotene Dienst
nur auf diese Weise wirtschaftlich
angeboten werden, wird teilweise die
Ansicht vertreten, dass das Kopplungs-
verbot nicht greift. Die Klarung dieser
Streitfrage bleibt abzuwarten.

6. Arbeitnehmerdatenschutz

Erhalten bleibt die Grundregelung, dass
die Verarbeitung von personenbezo-
genen Beschaftigungsdaten zuldssig
ist, wenn dies zur Erfillung gesetzlicher
Pflichten oder fiir die Entscheidung tiber
die Begriindung eines Beschéaftigungs-

verhaltnisses oder fiir dessen Durchfiih-
rung oder Beendigung erforderlich ist.
Auch bleibt die Datenverarbeitung unter
Beachtung besonderer Anforderungen
zur Aufdeckung von Straftaten zuldssig.
Erstmalig wird durch das neue BDSG
klargestellt, dass auch sogenannte
,Kollektivvereinbarungen®, also Ta-
rifvertrage, Betriebs- oder Dienstver-
einbarungen ,Rechtsvorschriften” im
Sinne des BDSG sind und demnach
geeignete Rechtsgrundlagen fiir eine
Datenverarbeitung sind.
Weitere Rechtsgrundlage fiir eine
Verarbeitung von Beschéftigtendaten
bleibt die Einwilligung der Arbeit-
nehmer. Wobei der neue §26 BDSG
teilweise tber die Anforderungen an
die Einwilligung, die die Datenschutz-
GVO vorsieht, hinausgeht. So wird es
grundsétzlich bei der Schriftformerfor-
dernis fiir die Einwilligungserklarung
bleiben. Hierauf kann nur ausnahms-
weise verzichtet werden, wenn wegen
besonderer Umstdnde eine andere
Form angemessen ist. Zudem hat der
Arbeitgeber den Beschéftigten iiber
den Zweck der Datenverarbeitung und
iiber sein Recht, die Einwilligung zu
widerrufen, in Textform aufzuklaren.
byma

Solide. Modular. Vernetzt.

Zukunftsweisende Heiztechnik im edlen Design: Die erfolgreiche

Titanium Linie von Buderus setzt sich fort und wurde um weitere
innovative Produkte ergénzt. Optisch stehen die verschiedenen
Geréte im perfekten Einklang und auch die Technik der einzelnen
Komponenten ist optimal aufeinander abgestimmt. Mit dem Sys-
temexperten Buderus haben Sie alles aus einer Hand. Entdecken

das SHK-Handwerk

Sie Heizsysteme mit Zukunft — unter www.buderus.de

DEUTSCHES INSTITUT

FUR SERVICE-QUALITAT
GmbH & Co. KG

1. PLATZ

Versicherer
des Jahres
Kundenbefragung

Juni 2017
44 Anbieter

www.disg.de
Privatwirtschaftliches Institut

Sichern Sie lhre Existenz und Ihren Lebensstandard mit dem
maf3geschneiderten Schutz fir das SHK-Handwerk.

* SHK-Rente Bayern — Sicherheit fir Sie und lhre Mitarbeiter

* Deutsche PrivatPflege

» Deutsche ZahnVersicherung

» Deutsche AmbulantVersicherung

» Deutsche DemenzVersicherung

* GewerbePaket — Rundumschutz speziell fur das SHK-Handwerk

Ir freuen uns auf lhren Besuch
auf der IFH/Intherm in Nurmberg
Halle 4A, Stand 1083

Mit uns sorgenfrei ins Alter blicken! Profitieren Sie von unserer Erfahrung,
die wir gerne an Sie weitergeben.

Munchener Verein Versicherungsgruppe
Pettenkoferstr. 19 - 80336 Miinchen

Tel. 0800-2223388 (kostenlos)
info@muenchener-verein.de

0" @ miinchener verein

k ¢ #*

g partner der versorgungswerke
www.muenchener-verein.de

Handwerk. In besten Handen.




Neues BGB 2018: Abgrenzung zwischen Werk- und Bauvertrag

Fiir die Anwendung der neuen BGB-
Vorschriften seit dem 01.01.2018 und
die insoweit neu abgeschlossenen
Vertrage wird die genaue Abgrenzung
zwischen Werkvertrag und Bauvertrag
von zentraler Bedeutung werden.
Unter anderem gelten die nachfol-
genden neuen BGB-Vorschriften
nur fiir den Bauvertrag (§ 650 a bis
§ 650 h BGB):

Inshesondere gelten nur fiir Bauvertra-
ge die einseitigen Anordnungsrechte
des Bestellers bei gednderten Bauleis-
tungen und die hierbei zu beachtenden
Verfahren nach § 650 b BGB sowie die
sich hieraus ergebenden Rechtsfolgen
fiir die Berechnung der Nachtrage nach
§ 650 ¢ BGB sowie die Rechtschutz-
moglichkeit durch einstweilige Verfii-
gung nach § 650d BGB.

Die neue Zustandsfeststellung fiir
Bauleistungen (§ 650 g BGB) gibt es
fiir gekiindigte Bauvertrage oder bei
den Féllen, wo die Abnahme faktisch
nicht durchgefiihrt werden kann, in
zwei Varianten: beidseitige Zustands-
feststellung unter Teilnahme beider
Bauvertragsparteien oder die einsei-
tige Zustandsfeststellung nur unter
Teilnahme des Handwerkers.

Priiffahigkeit der
BGB-Schlussrechnung im
Bauvertrag (§ 650¢g Abs. 4 BGB)
Ahnlich wie in der VOB/B schon immer,
wird nun auch fiir die Schlussrechnung

im Bauvertragsrecht das Kriterium der
Priiffahigkeit der Rechnung eingefiihrt.
Die bisherige Einschrankung der Bau-
handwerkersicherung in § 648 a BGB
bei Privatkunden auf Bauvorhaben,
die ,groBer” als Einfamilienhau-
ser mit oder ohne Einliegerwohnung
waren, wird aufgehoben. Der Siche-
rungsanspruch des Handwerkers auf
alle Anspriiche aus Bauvertragen wird
ausgeweitet (§ 650 f BGB).

Abgrenzung zwischen Werkvertrag
und Bauvertrag (§ 650a BGB)

Die gesetzliche Definition des Bauver-
trages in Abgrenzung zum Werkvertrag
istin § 650 a BGB nicht sehr klar und
deutlich ausgefallen, weil in den Ge-
setzesformulierungen an Terminolo-
gien der HOAI angekniipft wird. Diese
waren bisher im Werkvertragsrecht
des BGB weder gebrduchlich noch
von der Rechtsprechung in Musterur-
teilen hinreichend klar ausgestaltet
gewesen. Ein Bauvertrag liegt daher
gesetzlich vor, wenn eine Herstel-
lung, Neuherstellung oder Wiederher-
stellung eines Bauwerkes oder einer
AuBenanlage oder eines Teils davon
vorliegt. Ebenso, wenn die Beseitigung
bzw. der Umbau eines Bauwerkes oder
einer AuBenanlage oder eines Teils da-
von erfolgt. Ebenfalls liegt ein Bau-
vertrag vor, wenn die Instandhaltung
eines Bauwerkes von wesentlicher
Bedeutung ist und wenn das Werk fiir

die Konstruktion, den Bestand oder
den bestimmungsgeméaBen Gebrauch
wichtig ist.

Da diese Kriterien durch die Rechtspre-
chung nicht konkretisiert sind, ergeben
sich Unsicherheiten bzw. Neuerungen
in der Auslegung der Abgrenzungskri-
terien.

Abgrenzung nach Verjahrungs-
kriterien: 2 oder 5 Jahre?

Zahlreiche Stimmen in der Rechtslite-
ratur und auch die Auffassung des ZDH
und des ZVSHK sowie der anderen Bau-
und Aushauverbande stellen deshalb
zurecht fir die Abgrenzung zwischen
Werkvertrag und Bauvertrag auf die
von der Rechtsprechung entwickelten
Abgrenzungskriterien zur Verjdhrungs-
bestimmung der zweijahrigen Frist in
Abgrenzung zur fiinfjahrigen Frist bei
der Verjahrung von Mangelansprii-
chen im Werkvertragsrecht ab. Ob die
Gerichte diese Abgrenzungskriterien
iibernehmen werden, bleibt jedoch im
Einzelfall abzuwarten.

Verjahrung von 5 Jahren im Werk-
vertragsrecht ,.ergibt“ Baurecht
Die Rechtsprechung hat unter ande-
rem in den nachfolgenden Féllen eine
werkvertragliche Verjahrungsfrist von
fiinf Jahren bejaht, woraus — folgt man
der vorstehenden Definition — die An-
nahme eines Bauvertrages abgeleitet
werden kann:

e eine komplette Dachisolierung
(OLG Diisseldorf, Urteil vom 09.
Mai 1990 — 23 U 14/89)

e Dachreparatur: Erneuerung des
Schieferbelags auf der Dachflache
(BGH, Urteil vom 21. Dezember
1955 — VI ZR 246/54, BGHZ 19,
319-326)

Gasrohrnetz bis zum Hausan-
schluss (BGH, Urteil vom 17. De-
zember 1992 —VII ZR 45/92, BGHZ
121, 94)

Einbau kompletter unterirdischer
Heizdltank (OLG Hamm, Urteil vom
22.Mérz 1995 —12 U 97/94, NJW-
RR 96,919)

Heizungsanlage: Einbau einer
kompletten Heizungsanlage (LG
Frankfurt, Urteil vom 06. Mai
2011 —2/09 S 52/10)

Kachelofen: Einbau eines Kachel-
ofens, falls es sich um eine fest
eingebaute und zur Beheizung
notwendige Einrichtung handelt
(OLG Koblenz, Urteil vom 24. Fe-
bruar 1994 —5U 1436/93, BauR
95, 395)

Ofen: Bauwerkvertrag (iber die
Lieferung und den Einbau eines
Specksteinofens (OLG Koblenz,
Beschluss vom 30. Juli 2012 — 5
U 492/12)

Beliiftungsanlage und Entliif-
tungsanlage als wesentlicher Be-
standteil (OLG Hamm, Urteil vom
26. November 1985 — 27 U 144/
84)

Olheizungsanlage als wesentlicher
Bestandteil eines Wohngebéudes
(BGH, Urteil vom 13. Marz 1970 —
VZR 71/67 —, BGHZ 53, 324-327)
Zentralheizung: Einbau einer Zen-
tralheizungsanlage (BGH NJW-RR
90, 158 bwbe

Sie finden uns auf dem

Sie verstehen lhr Handwerk.

Bestnoten im ,markt intern“-Leistungsspiegel®.

Weishaupt Messestand auf der
IFH/Intherm 2018 in Niirnberg
Halle 3A, Stand 3A.218

Sie haben entschieden: Weishaupt ist in vielen Kategorien ein bevorzugter Partner des Fachhandwerks. Daran erkennen wir,

dass wir verstanden haben, was Ihnen wichtig ist. Arbeiten wir daran, dass dieser gemeinsame Erfolg fortbesteht.

4 x 1_._ Platz
bei Ol- und Gasbrennern

In den Kategorien Produktqualitat/
Verarbeitung, partnerschaftliches
Verhalten, Sortimentspolitik und

3x1. Platz
bei Warmepumpen

In den Kategorien Produktqualitat/
Verarbeitung, Lieferservice und
partnerschaftliches Verhalten.

Betreuung durch den Hersteller.

* Quelle: Leistungsspiegel Heizung 2016/2017, markt intern — Installation Sanitar/Heizung, Ausgabe 10/2017

1x1. Platz
bei Solaranlagen

In der Kategorie Reklamationsverhalten/
Ersatzteilversorgung.

Das ist Zuverlassigkeit.

e

1x1. Platz
bei Brennwertgeraten

In der Kategorie Produktqualitat/
Verarbeitung.

—~weishaupt-
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Innungsmitglieder profitieren:
Haftungsiibernahmevereinbarungen

Innungsmitglieder profitieren von den Haftungsiibernahmevereinbarungen des ZVSHK mit rund 80 namhaften SHK-Herstellern, deren Namen und Anschriften im Internet
unter www.fvshkbw.de hzw. www.haustechnikbayern.de sowie www.shk-thueringen.de zum Downloaden bereitgestellt sind.

Mangelanspriiche: Unterschiedliche
Verjahrungsfristen sind abgedeckt
Der Kunde lasst die kompletten Ba-
dezimmer in einem alten Wohnhaus
sanieren und verlangt unter anderem
den Einbau von Badewannen. Ein SHK-
Mitgliedsbetrieb fiihrt den Auftrag aus
und erhaltim Mérz 2012 die Badewan-
nen vom GroBhéndler an die Baustelle
geliefert. Nach Abschluss der Arbeiten
nimmt der Kunde die Leistung im No-
vember 2012 ab.

Im August 2017 stellt sich bei einem
Schadensfall heraus, dass die Ba-
dewannen  konstruktionsbedingte
Mangel aufweisen. Der Kunde fordert
den Austausch der Badewannen. Der
SHK-Mitgliedsbetrieb ist zwar gewillt,
die Mangelbeseitigung vorzunehmen,
verlangt aber vom GroBhéndler an-
dere Badewannen und Ersatz seiner
Aufwendungen. Kann er dies aufgrund
seiner kaufvertraglichen Mangelan-
spriiche nach so langer Zeit noch vom
GroBhandler fordern?

Zur Beantwortung sind die gesetz-
lichen Verjahrungsfristen fiir Mén-
gelanspriiche im Kauf- und Werkver-
tragsrecht heranzuziehen. Die Fristen

s

HOW

INSTALLED

sind grundsétzlich gleich lang. Sie

betragen:

e 5 Jahre im Kaufrecht fiir Materi-
alien, die entsprechend ihrer iib-
lichen Verwendungsweise fiir ein
Bauwerk verwendet worden sind,
und dessen Mangelhaftigkeit
verursacht haben, demgegen-
iiber im Werkvertrags- und Bau-
vertragsrecht bei einem Bauwerk
(§ 634 a Abs. 1 Nr.2 BGB),

e 2 Jahre im Kaufrecht fiir sonstige
Materialien (,im Ubrigen in zwei
Jahren“) (§438 Abs.1 Nr.3 BGB),
demgegeniiber im Werkvertrags-
und Bauvertragsrecht fiir ein Werk,
dessen Erfolg in der Herstellung,
Wartung oder Verdnderung einer
Sache besteht (§634 a Abs. 1 Nr.
1 BGB).

Das Problem liegt jedoch in dem un-
terschiedlichen Beginn der Laufzeiten.
Die kaufvertragliche Verjahrungsfrist
zwischen GroBhéndler / Lieferant und
Mitgliedsbetrieb beginnt mit der Ab-
lieferung des Gegenstandes an den
Mitgliedsbetrieb, in unserem Fall im
Méarz 2012.

Die werkvertragliche Verjahrungsfrist
zwischen Mitgliedsbetrieb und Kunden /
Bauherrn beginnt erst mit Abnahme
der Werkleistung durch den Kunden
nach § 640 BGB, in unserem Fall im
November 2012.

Wenn nun im August 2017 der Kon-
struktionsfehler festgestellt wird,
muss zwar der SHK-Mitgliedsbetrieb
aufgrund seiner Mangelbeseitigungs-
pflicht die Badewannen austauschen,
hat jedoch gegen den GroBhandler we-
gen Zeitablaufs keinen Ersatzanspruch
mehr.

Wenn man noch die Lagerzeit
der Badewannen beim GroBhand-
ler hinzu rechnet, so endet die
Einstandspflicht des Badewannen-
herstellers gegeniiber dem GroB-
handler auch noch um diese
Zeitdifferenz  frither. Waren die
Badewannen im Januar 2012 an
den GroBhandler geliefert wor-
den, so wiirde die Einstandspflicht
des Herstellers gegeniiber
dem GroBhdndler bereits im Ja-
nuar 2017 enden. Diesen Zeit-
raum , deckt* die HUV fiir die In-
nungsmitglieder.

Regulierung nach Haftungsiiber-
nahmevereinbarung bleibt rechtssi-
cherste Form

Zum 01.01.2018 ist zwar die Anderung
des Kaufrechts fiir alle ab 01.01.2018
neu abgeschlossenen Kaufvertrage
dahingehend in Kraft getreten, dass
vom Verkdufer nunmehr nicht mehr nur
das defekte Baumaterial kostenfrei zur
Verfiigung gestellt werden muss. Vom
Verkéufer sind auch alle erforderlichen
Aufwendungen, zum Beispiel beim not-
wendigen Austausch des schon bei
Ablieferung defekten Baumaterials,
ohne Nachweis eines Verschuldens zu
ersetzen. Dazu gehdren inshesondere
Transport-, Wege-, Arbeits- und Ma-
terialkosten.

Jedoch ist die Gesetzesregelung nicht
,AGB-fest” ausgestaltet, so dass da-
mit zu rechnen ist, dass Handler bzw.
Hersteller als Verkdufer mit eigenen
AGB die gesetzlichen Anspriiche mi-
nimieren werden. Welche AGB hiervon
rechtmaBig oder rechtswidrig sein wer-
den, wird sich erst in einer jahrelangen
Rechtsprechung herausstellen.

Der Vorteil fiir Innungsmitglieder durch
Haftungsiibernahmevereinbarungen

Ty L
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Bei akuten Hygieneproblemen im Trinkwasser oder tempora

Ist rasches Handeln gefordert. Mit der Geberit Hygienespull
sich durch Stagnation verursachte Verkeimungen bekampfi
Sie lasst sich einfach bedienen und bietet die Grundfunkti
maligen Wasseraustausch. Die kompakte Hygieneldsung ist'batteriebetrieben
und kann sofort genau dort eingesetzt werden, wo es zu einer Stagnation

kommen kénnte. www.geberit.de/hygiene

(HOV) des Zentralverbandes SHK mit
rund 80 namhaften SHK-Herstellern
besteht weiterhin darin, dass die
SHK-Mitgliedsbetriebe gegeniiber den
HOV-Partnern fiir alle vorgenannten
Schadensarten abgesichert sind und
es hierbei auf ,gegenlaufige AGB
iiberhaupt nicht ankommt. Fiir diese
Anspriiche miissen Innungsmitglieder
nach den HUV des ZVSHK nur einen
Materialdefekt nachweisen, also im
Streitfall belegen, dass gerade nicht
eine fehlerhafte Montage oder eine feh-
lerhafte Nutzung des Baumaterials den
Defekt ausgeldst oder mitbewirkt hat.
Demgegeniiber muss der SHK-Betrieb
als Kaufer im Zweifel auch weiterhin
beweisen, dass der Defekt am Bau-
material schon bei Ablieferung der
Kaufsache vorlag und nicht erst spater
verursacht wurde.

Zudem muss der SHK-Betrieb nach
Gesetz als Kaufer im Zweifel bewei-
sen, dass die Verjdhrungsfrist fiir das
Baumaterial 5 Jahre (bei Verwendung
fiir ein Bauwerk) und nicht nur 2 Jahre
(Gesetz) bzw. 1 Jahr (AGB) ab Ablie-
ferung fiir sonstige Baumaterialien
betragt. bwbe

lllstanden
g Rapid lassen
und vorbeugen.
n fur den regel-
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KOMM ZU
DEN GUTEN!

Qualitat ist Ihre Mission. Sicherheit Ihre Leidenschaft. Und die Zufriedenheit lhrer
Kunden lhre gréBte Belohnung. Als SHK-Fachhandwerker wissen Sie, dass Ihre Arbeit
nur so gut ist wie das Produkt, das Sie verbauen. Wir wollen, dass Sie immer lIhr Bestes
geben kdnnen. Deshalb unterstiitzen Sie unsere namhaften Herstellerpartner mit
Original-Markenprodukten — und vertraglich zugesicherten Leistungen.

Jetzt zum Messestand kommen und alle Vorteile erleben!

IFH NURNBERG

HALLE 3A
STAND 3A.014

www.handwerkermarke.de




Einfach gut

im Geschaft

/ukunftsorientierte Heizungs-
|Osungen von Junkers und
Bosch - Gas, Ol, Solarthermie
oder Umweltwarme

X7JUNKERS BOSCH

Profitieren Sie von bewahrter Heiztechnikkompetenz
und innovativer Technologie:

» Einfach installieren, inbetriebnehmen und warten
spart lhnen bis zu 30 %* wertvolle Arbeitszeit

» Einfach vernetzen flr einen unkomplizierten
Einstieg in die digitale Zukunft

» Einfach zuverlassig dank kompetenter
Ansprechpartner und bewahrter Qualitat

www.junkers.com

*Bosch-interne Messung im Vergleich zur Junkers CerapurComfort-Eco.

smarkt kontrollierte
liftung

Wachstu
Wohnrau

Der Markt ist dynamisch wie noch nie, so Chris-
tian Sendelbeck, Mitglied und Vorsitzender im
Berufshildungsausschuss des Fachverbandes
Bayern und Vorstandsmitglied fiir das Ressort
Weiterbildung bei der Innung fiir Sanitar-, Hei-
zungs- & Klimatechnik, Flaschnerei Niirnberg/
Fiirth.

Im Bereich der kontrollierten Wohnraumliiftung
ist dies besonders zu spiiren. Das SHK-Handwerk,
inshbesondere die dort tatigen Handwerksbetriebe,
muss sich mehr denn je mit diesem Thema be-
schéftigen, um sich fiir die Zukunft zu wappnen.
Tun es die SHK-Betriebe nicht, werden andere
Gewerke auf den Zug aufspringen, befiirchtet
Richard Pfeiffer, Geschaftsfiihrer der oben ge-
nannten Innung Niirnberg/Fiirth.

Neben der Energieeinsparung, der Verbesserung
der Luftqualitat (Ausdiinstungen, Kohlendioxid-
konzentration,...), dem Einbruchsschutz (Fenster
konnen geschlossen bleiben), der Erhéhung des
Immobilienwertes/Zukunftssicherheit z. B. durch
bessere Werte im Energiepass bleibt fiir die SHK-
Gewerke der Schimmelschutz die treibende Kraft.
Seit 2009 raten die Verbdnde SHK-Betrieben, bei
Neubauten und Sanierungen ohne Liiftungsan-
lagen Bedenken anzumelden. Nicht selten kam
es in solchen Fallen zu Schimmelschédden, bei
denen dann in ungiinstigen Fallen neben dem
Architekten und dem Fensterbauer auch SHK-
Betriebe belangt wurden.

Mit immer schérferen Forderungen nach der
Dichtigkeit von Geb&uden unter anderem durch
die Energieeinsparverordnung (EnEV) und seit
2018 auch die Strahlenschutzverordnung (hier
zu Gefahr von Radonansammlungen vor allem in
Kellern) wird der Bedarf an Wohnungsliiftungen
weiter steigen.

Betroffen sind Neubauten aber auch Bestands-
gebdude, bei welchen mehr als ein Drittel der
Fenster oder des Daches saniert werden.

Seit der EnEV 2009 kommt es auch zunehmend zu
besagten Schimmelschaden, weil die Erkenntnis,
dass in modernen oder modernisierten Gebduden
der Nutzer bei dem Versuch von Fensterliiftung
haufig versagt bzw. scheitern muss, noch nicht
bei Handwerkern oder Bautrdgern angekommen
ist.

Genauso wenig ist Kunden und leider auch vielen
Handwerkern bewusst, dass in modernen Gebau-
den die sogenannten Transmissionswarmeverluste
durch Fenster und Fassaden in Niedrigenergie-
hausern gerade noch bei 35% liegen, bei Pas-
sivhausern, dem Standard der Zukunft, sogar nur
noch bei 10 %!

Seit 2016 lassen sich die maximal zulassigen
Energieverbrauche in Neubauten allein durch
die beliebte Kombination von Brennwerttechnik
und solarer Warmwasserbereitung kaum noch
erreichen.

Passiv- und Niedrigenergiehduser liegen nicht
selten unter 4kW Heizlast — einer GroBenordnung,
die eine Beheizung iiber die ohnehin notwendige
Liiftung nahelegt. Das einschldgige Handbuch
~Recknagel...” sagt hierzu:

,Im Ausland, vor allem in den USA, Kanada,
Niederlande und in den skandinavischen L&n-
dern, werden Wohnraum-Luftheizungsanlagen
in groBem Umfang, ahnlich wie in Deutschland
Radiatoren-Zentralheizungen, eingesetzt.”

Es ist also abzusehen, dass mit der Entwicklung
der DAmmtechnik die Bedeutung von Luftheiz-
systemen auch in Deutschland zunehmen wird.
Der Begriff Passivhaus ist neben sehr niedrigen
Energieverbrauchsgrenzen zwingend mit dem
Einbau einer zentralen Liiftung mit Warmeriick-
gewinnung verbunden!

Dennoch steht Deutschland in Europa im un-
tersten Tabellenbereich beim Einbau von Zen-
tralliftungen mit Warmeriickgewinnung, also
der sparsamsten und umweltfreundlichsten
Variante.

Vermutlich liegt es am hohen Anteil von Bau-
tragermodellen, dass ,billigere” Ldsungen {iber
dezentrale Gerate in Deutschland ungewdhnlich
stark vertreten sind. Wohnungen iiber mehrere
dezentrale Gerate zu beliiften, anstelle eines
Zentralgerédtes, macht eigentlich nur bei 1- und
2-Zimmer-Wohnungen Sinn. Ansonsten schmel-
zen nicht nur mit der Anzahl der dezentralen
Gerate die Kostenvorteile dahin, auch das Ri-
siko von Schallbeldstigungen oder Fehlern bei
gleichzeitigem Betrieb steigt. Speziell fiir das
SHK-Handwerk kommt hinzu, dass die dezentra-
len Gerate wegen des entfallenden Rohrnetzes
haufig durch andere Gewerke ausgefiihrt werden,
also zunehmend Umsatz verloren geht.

Als kostenlose Einstiegsliteratur eignen sich un-
ter anderem die Informationsblatter Nr. 18, 55
und 58 des Bundesindustrieverband Deutsch-
land Haus-, Energie- und Umwelttechnik e. V.,
51145 Kéln oder dessen gemeinsamer Flyer mit
dem Fachverband Gebdude-Klima e. V., 74321
Bietigheim-Bissingen ,Hygiene in der Wohnungs-
[iftung".

Fiir die Einweisung der Kunden stellen die Fach-
verbdnde SHK Bayern und Baden Wiirttemberg
ihren Innungsmitgliedern im Downloadbereich
je eine Liiftungsbroschiire, ein Merkblatt und
ein , Musterschreiben Bedenkenanmeldung DIN
1946-6“ bereit.

Die SHK-Innungen in Augsburg und Niirnberg
haben in Kooperation mit dem Fachverband Bay-
ern das mehrtagige Seminar ,SHK-Fachkraft fiir
Kontrollierte Wohnraumliiftung* entwickelt. Damit
werden Handwerksmeister, Gesellen und Techniker
in die Lage versetzt, KWL-Anlagen zu planen, zu
errichten, in Betrieb zu nehmen, zu warten und zu
reinigen. Weiterhin werden nichttechnische Themen
wie der Umgang mit dem Kunden und Kalkulation
vermittelt. AuBerdem schlieBt das Seminar mit der
gepriiften Befédhigung zur Hygienefachkraft nach
VDI 6022 Kategorie B.

Zukiinftig wird sich nach Pfeiffers Einschatzung
auch eine hohe Nachfrage nach Wartungsarbeiten
an Liiftungsanlagen ergeben. Auch hier gilt:
JAlles aus der Hand des SHK-Handwerksbe-
triebs®.

Deshalb muss dieser auch Wartungsarbeiten
anbieten kdnnen.

Auch die Mitarbeiterbindung soll in Zeiten des
Fachkraftemangels durch Fortbildung in diesem
fiir viele Betriebe jungen oder gar neuen Tatig-
keitsfeld gestarkt werden. Erfahrene praxisnahe
Referenten sollen helfen, dass Neueinsteiger aber
auch Fortgeschrittene aus den Problemfallen ler-
nen, welche unter anderem bei den technischen
Beratern der Fachverbdnde in den vergangenen
Jahren aufgelaufen sind.



Mehr Energie fiir das Bauen

Die IFH/Intherm ist mehr als die Prasentation der Neuheiten von iiber 600 Firmen. Sie bietet an
den vier Messetagen eine Reihe von Weiterbildungsangeboten mit Fachvortragen, Workshops
und Neuheiten-Rundgangen. Neben den Foren ,,DIGITAL VERNETZT* und ,,Handwerk” wird es die
neue Vortragsinsel ,,Energieeffizientes Bauen* (FEEB) in Halle 5 gehen.

Auf 960 Minuten Fachvortrage kann sich das
Fachpublikum freuen. Fachplaner und Archi-
tekten stellen hier Best-Practice-Beispiele vor
und informieren iiber neueste Vorschriften. , Der
Kunde erwartet bei Neubau und Sanierung ein
perfektes Zusammenspiel zwischen Fachplaner,
Architekten und SHK-Handwerker. Aus diesem
Grund haben wir diese neue Anlaufstelle ge-
schaffen, damit sich die Experten untereinan-
der austauschen kdnnen®, erldutert Oliver Goss-
mann, Projektleiter der IFH/Intherm, das Konzept.
Das Vortragsforum ist zudem Startpunkt fir die
taglichen, 90-minitigen Fithrungen zu den The-
men ,Heizung und Erneuerbare Energien® (Uhr-
zeit: 10 Uhr 30) und , Liftung und Haustechnik®
(Uhrzeit: 13 Uhr 30).

Einer der Referenten ist Dieter Herz, der sich
mit seinem Unternehmen auf energieeffizientes
Bauen und Sanieren spezialisiert hat. Vor dem
Hintergrund der EU-Gebauderichtlinie erklart er
in seinem Vortrag ,Haus der Zukunft — Passiv-
hausPlus®, welche Planungsschritte notwendig
sind, damit am Ende die Huser geniigend Ener-
gie fiir den Verbrauch von Warmwasser, Heizung,
Wohnungsliiftung und Strom erzeugen. Er spricht
am Dienstag, den 10. April 2018, von 11 bis 11
Uhr 30.

Mit dem Titel ,Getunte natiirliche Liiftung"“ steht
Markus KrauB am Mittwochnachmittag auf der
Bithne des FEEB. Im Mittelpunkt seines Vortrags

steht der von Transsolar KlimaEngineering betreute
Neubau der Mensa des Kreisherufsschulzentrums
in Schwabisch Gmiind. Unter Beriicksichtigung der
speziellen Anforderungen an ein Klimakonzept einer
Mensa setzte das Ingenieurbiiro bei diesem 2017
fertiggestellten Gebdude in erster Linie auf natiir-
liche Liiftung. So nutzt das Gebaude zur Kithlung
des Bodens ausschlieBlich die niedrigeren Tempe-
raturen in der Nacht, eine rein natiirliche Liiftung.
Am Donnerstag, dem 12. April 2018, findet auf
dem FEEB der Tag der Wohnungswirtschaft statt.
Schwerpunkt bilden Vortrdge zu Smart Home und
Immobilienwirtschaft, einer der Vortragenden ist
Gerhard Nunner. Er leitet bei der Fidentia Warme-
messdienst & Kabelservice GmbH, einem Unter-
nehmen der Wohnungswirtschaft, die Abteilung
Smart Home. In seinem Praxisbericht erldutert
und stellt Nunner die Akzeptanz, Gerate, Kosten
und Nutzung von Smart Home bei Wohnungsun-
ternehmen vor.

Aus Berlin kommt Nina Hell am Messefreitag auf
die IFH/Intherm. Die Architektin vom Biiro Hell Ar-
chitekten — ein Biiro, das sich auf energieeffizi-
ente Gebaudeplanung fiir Neubau und Sanierung
spezialisiert hat — spricht iiber energieeffizientes
Sanieren mit Schwerpunkt Haustechnik. (Uhrzeit
11 Uhr 30 bis 12 Uhr).

Das aktualisierte Vortragsprogramm auf dem
Forum Energieeffizientes Bauen ist auf www.ifh-
intherm.de einsehbar.
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Die einfachste Antwort auf die komplexen Anforderungen im
Markt gibt die Wilo-Stratos MAXO. Sie ist die erste Pumpe, die
Uber eine selbsterkldrende Benutzeroberflache verfiigt — und
fiir verschiedene Anwendungen die passende Einstellung der
Regelart schon bereithalt. Dadurch ist die Bedienung so leicht
wie nie zuvor. Auch in der Systemeffizienz setzt die Wilo-Stratos
MAXO mit optimierten und innovativen Energiesparfunktionen
neue Standards. Entdecken Sie, wie Wilo lhr Leben nachhaltig
erleichtert.

WILO BRINGS THE FUTURE.

Erleben Sie die Zukunft der Pumpen-Technologie:
Halle 5, Stand 5.302

*Unter einer Smart-Pumpe verstehen wir eine neue Kategorie von,Pumpen, die weit tiber unsere Hocheffizienzpumpen oder
Pumpen mit Pumpen-Intelligenz hinausgeht. Die Kombination aus neuester Sensorik und innovativen Regelungsfunktionen (z.B.
Dynamic Adapt plus und Multi-Flow Adaptation), der bi-direktionalen Konnektivitit (z.B. Bluetooth, integrierte Analogeinginge,
bindre Ein- und Ausginge, Schnittstelle zum Wilo Net), Aktualisierung durch Software-Updates sowie einer exzellenten Benut-
zerfreundlichkeit (z.B. dank Setup Guide, Preview-Prinzip zur vorausschauenden Navigation ud der bewahrten griinen-Knopf-
Technologie) machen diese Pumpe zu einer Smart-Pumpe.

wilo
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Stoercode.de —

S0 gestalten Sie
die ersten 15 Minuten im Biiro

Es gibt Tage, da stehen Sie metaphorisch mit
dem falschen FuB auf. Wie Sie lhren Tag starten,
entscheidet iiber dessen Erfolg, auch im Job.
Das sollten Sie heachten.

Seien Sie piinktlich! Das Erste, was
auffallen wird, wenn Sie das Biiro
betreten, ist Ihre Piinktlichkeit.
Sie ist ein wichtiger Aspekt fiir Ihr
Selbstmarketing und unerldsslich,
wenn Sie in eine Fiihrungsposition
aufsteigen méchten. Wer regelmaBig
unpiinktlich erscheint, riskiert damit
seinen beruflichen Erfolg.

Kommen Sie friih! Sie sollten aber
nicht nur piinktlich sein, sondern
moglichst frih am Arbeitsplatz er-
scheinen. Warum? Sollten Sie flexi-
ble Arbeitszeiten haben, seien Sie
stets einer der Ersten. Das strahlt
Motivation und Engagement aus.

Viele erfolgreiche Personlichkeiten
starten ihren Tag bereits um fiinf
Uhr und stehen piinktlich um sechs
Uhr auf der Matte.

Nutzen Sie die Ruhe! Wer friih am
Arbeitsplatz erscheint, kann die
Ruhe des Morgens genieBen, um
konzentriert eine Menge Arbeit zu
erledigen. Sie werden produktiver.
Das geht auch in den ruhigeren
Abendstunden, doch dann bemerkt
es evtl. niemand.

Netzwerken Sie! Nicht sinnvoll
ist es in diesem Sinne also auch,
stets zwei Stunden vor dem Chef
am Arbeitsplatz zu sitzen und dann
als Erster wieder zu gehen. Es geht
darum, Prdsenz zu zeigen, wenn es
den Entscheidern im Unternehmen
auffallt. Befordert werden Sie also
am ehesten, wenn Sie [hren Ar-
beitstag zeitgleich mit den Chefs
im Unternehmen starten sowie
beenden. Dadurch suggerieren

Besuchen Sie uns!

Halle 5,

Ebene /Stand 5.001

Sie ,,Zugehorigkeit”. Kommen Sie
also nicht um 5.30 Uhr ins Biiro
und verkriechen Sie sich mit einem
Kaffee.

Legen Sie To-Do-Listen an! Nicht
sofort den PC starten und E-Mails
bearbeiten. Greifen Sie zu Stift und
Papier und legen Sie eine To-Do-Lis-
te fiir den Tag an. So arbeiten Sie
strukturierter und vergessen nicht
wichtige Aufgaben und Termine.
Setzen Sie Prioritaten! Teilen Sie
den To-Dos’ Prioritdten zu. Starten
Sie anschlieBend mit den Aufgaben,
die am wichtigsten und schwie-
rigsten sind. Gerade zur Morgenzeit
lauft Ihr Gehirn auf Hochtouren.
Lassen Sie also die E-Mails erst
mal liegen. Dafiir ist spater im
,Mittagstief* Zeit, wenn Sie einen
Liickenfiiller brauchen bis zur Mit-
tagspause.

BegriiBen Sie Ihre Kollegen! Begril-
Ben Sie alle, blicken Sie von Ihrem
Bildschirm auf und strahlen Sie
gute Laune aus. Solch kleine Gesten
konnen auf Dauer hinsichtlich [hrer
Beliebtheit, Ihres Selbstmarketings
und des Teamzusammenhalts wich-
tig sein. byse

DAS HAUSWASSERWERK
GRUNDFOS

SCALA2 ist das effizienteste und leiseste Hauswasserwerk
von Grundfos, das es jemals gab. Nur 550 Watt maximale
Leistungsaufnahme und atemberaubend leise 47 dB(A) im

laufenden Betrieb.

www.grundfos.de/scala2

be
think
innovate

professioneller Umgang
mit Helizungsstorungen

Seit Beginn der Heizperiode stehen die
Telefone nicht mehr still: Storungshe-
seitigung ist gefragt. Was die ohnehin
herausfordernde Tatigkeit zusatzlich
erschwert: Nicht jede Heizung ist selber
gebaut, nicht jede Heizung gehort zu
den eigenen Standardfabrikaten, nicht
jeder Techniker ist fiir Stérungsbeseiti-
gung schon 100 Prozent fit.

Fiir diese Félle gibt es die Online
Wissensdatenbank stércode.de: mit
Zugriff auf Gber 68.000 Stércodes
und LosungsmaBnahmen von iiber 30
Herstellern verkiirzen Sie die Fehler-
suche und -behebung bei Heizungs-
stérungen. Durch entsprechende
Riickfragen bei der Auftragsannahme
haben Sie das richtige Ersatzteil schon

bei der ersten Kundenanfahrt dabei.
Neben den Storcodes konnen Sie auf
iiber 1.100 Bedienungsanleitungen,
Ersatzteillisten und Wartungschecklis-
ten zugreifen, die Sie direkt tiber die
Homepage downloaden. Die Datenbank
wachst permanent weiter, jede Woche
kommen mehrere hundert Stércodes
hinzu. Wichtige und gepriifte Hinwei-
se von Kollegen aus der Erfahrung vor
Ort finden darin ebenfalls Eingang,
genauso wie nachtragliche Ergén-
zungen der Hersteller zu bestehenden
Fehlercodes.

B5TOERCODE o

Weitere Infos finden Sie unter www.
stoercode.de, u.a. auch Video-Erldu-
terungen. Das Werkzeug kann sowohl
iiber Internetzugriff per PC oder Note-
book als auch per App fiir Smartphones
oder Tablets (Android oder i0S) verwen-
det werden. Es steht ausschlieBlich
SHK-Fachbetrieben zur Verfiigung.

Stoercode.de ist ausgezeichnet. bybo




BGB 2018: Fiktive Abnahme und , neue” Zustandsfestellung

Die rechtsgeschéftliche Abnahme der
Werkleistungen ist im BGB-Werkver-
trag weiterhin sehr bedeutsam. Einer-
seits fiir die Umkehr der Beweislast bei
Mangeln: sie geht nach Abnahme auf
den Besteller iiber und liegt nicht mehr
beim SHK-Betrieb. Andererseits fiir die
Gefahrtragung zur Neuerrichtung des
Werkes: das Risiko zur Wiedererrich-
tung, wenn das Werk zwischen Errich-
tung und Inbetriebnahme beschadigt
oder zerstort wird, und der Schadiger
nicht bekannt ist, geht nach der Ab-
nahme auf den Besteller iiber. Eben-
falls ist die Abnahme wichtig fir den
Beginn der Méngelverjahrungsfrist
fiir Rechte des Bestellers gegeniiber
dem SHK-Betrieb. Auch ist die Abnah-
me Falligkeitsvoraussetzung fiir den
Werklohn des Unternehmers gegeniiber
dem Besteller.

Leider verlassen sich SHK-Betriebe viel
zu oft darauf, dass die rechtsgeschaft-
liche Abnahme ,automatisch” mit der
Errichtung der Anlage bzw. des Werkes

und der anschlieBenden Inbetriebnah-
me und Benutzung durch den Besteller
vorliegt.

Dies ist insoweit ein Irrtum, als oft-
mals kein vollstdndiger bestimmungs-
gemaBer Gebrauch vorliegt, weil zum
Beispiel ein Teil der ,bearbeiteten”
Wohneinheit weiterhin leer steht und
gerade nicht benutzt wird, oder auch
keine vollstdndige Bezahlung der
Schlussrechnung stattfindet. Letzte-
res wird jedoch von den Gerichten als
erforderlicher Billigungsakt des Be-
stellers als vertragsgemaBe Leistung
verlangt.

Abnahme nach § 640 BGB

§ 640 Abs. 1 BGB verpflichtet den Be-
steller zur Abnahme der Leistungen
des Unternehmers nach Fertigstel-
lung. Wegen unwesentlicher Mangel
kann der Besteller die Abnahme nicht
verweigern. Die Abnahme ist vielmehr
— unter Vorbehalt etwaiger unwesent-
licher Madngel — vorzunehmen. Diese
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gesetzlichen Grundlagen bleiben
unverdndert. Diese gesetzliche Form
der formellen Abnahme mit einem
Ortstermin und Probelauf der An-
lage beim Besteller und der gleich-
zeitigen Anfertigung eines schrift-
lichen Abnahmeprotokolls bietet fiir
den SHK-Betrieb auch weiterhin die
rechtssicherste Form, die Abnahme
durchzufiihren und ihr konkretes Da-
tum zu beweisen.

Neuregelung der fiktiven Abnahme
(§ 640 Abs. 2 BGB)

§ 640 Abs. 2 BGB regelt die fiktive
Abnahme fiir den Fall neu, dass die
Mitwirkung des Bestellers an einer
formellen Abnahme in Frage steht.
Hiernach gilt ein Werk auch dann als
abgenommen, wenn der Unternehmer
den Besteller nach Fertigstellung der
Leistungen (,Abarbeiten” des Leis-
tungsverzeichnisses bzw. Angebots-
inhaltes bzw. Bauvertragsinhaltes)
unter Fristsetzung zur Abnahme auf-
fordert und der Besteller nicht inner-

halb dieser Frist — unter Benennung
mindestens eines Mangels — die Ab-
nahme verweigert. Die Abnahmereife
des Werks ist nunmehr nicht mehr
erforderlich.

Die Einwendung mindestens eines
wesentlichen oder unwesentlichen
Mangels durch den Besteller — einer-
lei, ob das Vorliegen des Mangels be-
wiesen ist oder nicht bzw. beweisbar
ist — hindert den Eintritt der fiktiven
Abnahme. Nur fiir den Fall, dass der
Besteller bei einer vom Unternehmer
vorgenommenen Fristsetzung zur Ab-
nahme auf , Tauchstation“ geht und
gar keine Mangel mitteilt, gilt die fik-
tive Abnahme mit allen beschriebenen
Rechtsfolgen:
e fiir die Beweislastumkehr bei Méan-
geln
e fiir die gednderte Gefahrtragung
e den Beginn der Mangelverjah-
rungsfrist sowie auch
e fiir die Falligkeit des Werklohnan-
spruchs des Unternehmers.

Diese vorgenannten Rechtsfolgen tre-
ten bei Verbrauchern (Privatkunden)
jedoch nur ein, wenn sie vorab hieriiber
vom Unternehmer in Textform vollstan-
dig und korrekt informiert worden sind
(§ 640112 BGB).

Die neue Zustandsfeststellung

Die ,neue” Zustandsfeststellung fiir

Bauleistungen (§ 650 g BGB) gibt es

fiir gekiindigte Bauvertrage oder bei

den Vertrdgen, bei denen die Abnah-
me faktisch nicht durchgefiihrt werden
kann, in zwei Varianten:

e Deidseitige Zustandsfeststellung
unter Teilnahme beider Bauver-
tragsparteien

e eginseitige Zustandsfeststellung
nur unter Teilnahme des Hand-
werkers.

Dies stellt ein probates Mittel bei ge-
kiindigten Bauvertragen dar. Allerdings
verbleiben die Probleme weiterhin,
wenn Kunden die gesetzliche Zustands-
feststellung bewusst vereiteln.  bwbe
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IFH/Intherm 2018 — Treffpunkt Zukunft

Mit den Themenflachen und Vortragsforen ,,DIGITAL VERNETZT und ,,Energieeffizientes Bauen“, dem Forum ,Handwerk“, den Themenflachen ,weiter@Bildung“ und , Innovative Heizungstechnik*
liefert die IFH/Intherm der gesamten SHK-Branche vom 10. his 13. April 2018 wichtige Informationen und Losungen. Dazu fungiert Deutschlands wichtigste Fachmesse fiir Sanitar, Heizung, Klima und
Erneuerbare Energien in diesem Jahr als perfekte Austauschplattform: Rund 600 Aussteller, darunter alle BranchengrdBen, prasentieren ihre Produkte und Innovationen in acht Hallen des Messe-
zentrums Niirnberg. Fachgesprache auf hohem Niveau sind dabei garantiert. Neuheiten-Rundgénge fiir Handwerker, Fachplaner und Architekten erdffnen neue Einblicke und bieten wissenswerte

Hintergrundinformationen.

Die SHK-Branche steht vor groBen He-
rausforderungen: Energiewende, Digi-
talisierung und demografischer Wandel
sind aktuelle Themen, die Handwerker,
Vertreter von Industrie und Handel,
Verantwortliche der Wohnungswirt-
schaft sowie Fachplaner und Archi-
tekten gleichermaBen betreffen und
beschéaftigen. Auf der IFH/Intherm in
Niirnberg werden die richtigen Weichen
fiir die Zukunft gestellt. In Diskussi-
onsforen auf Themenflachen und bei
den gefiihrten Neuheiten-Rundgangen
werden Trends und gesellschaftliche
Stromungen sowie innovative Produkte
und Lésungen vorgestellt, kompetent
aufbereitet und eingeordnet. Der inten-
sive Austausch zwischen Ausstellern
und Besuchern erméglicht Fachge-
sprache auf Augenhdhe.

Idealer Treffpunkt fiir Handwerker ist
der Messestand der Fachverbande SHK
Baden-Wiirttemberg, Bayern, Thiirin-
gen und Sachsen mit dem direkt an-
geschlossenen Forum ,Handwerk”. Am
Stand der Tragerverbdnde der IFH/In-
therm in Halle 4 (Stand 4.100) starten
am Dienstag, Mittwoch und Donners-
tag jeweils zwischen 10 und 14 Uhr
die gefithrten Neuheiten-Rundgénge
fiir Handwerker mit fachkundigen Be-
ratern zu sechs verschiedenen Themen.
Warmeerzeugung (10.00 Uhr), Instal-
lationstechnik (10.30 Uhr), Sanitér
— Béder stilsicher planen und (um-)
bauen (11.00 Uhr), Warmeverteilung
(13.00 Uhr), Brandschutz (13.30 Uhr)
und Laftung (14.00 Uhr). Die gefiihrten
Messerundgdnge sind kostenfrei und
dauern zirka 90 Minuten. Weitere Infos
und Anmeldung iiber die Messewebsite
www.ifh-intherm.de/highlights.

Im Forum ,Handwerk” geht es tég-
lich zwischen 10.00 und 16.00 Uhr
um Trends aus dem SHK-Bereich. Von
Brandschutz iiber Wohnraumliiftung
und Wasseraufbereitung bis hin zum
vernetzten Badezimmer informieren
Experten in 20- bis 30-miniitigen Vor-
tragen. Jeden Morgen stehen Themen

" Zukunfts

rund um den Warmemarkt im Fokus.
Dabei geht es um Technik, Politik und
Perspektiven im Warmemarkt, Chancen
fiir das Handwerk durch die digitale
Heizung, hybride Warmepumpensys-
teme, Brennstoffzellenheizung und
das Heizen mit griinem Strom.

In unmittelbarer Nahe zum Forum
LHandwerk“ befindet sich die neue
Themenflache ,Innovative Heizungs-
technik”, die der Bundesverband der
deutschen Heizungsindustrie e.V.
(BDH), ebenfalls ideeller Trager der
[FH/Intherm, gestaltet. Neben Infor-
mationen zu Energieeffizienz und Er-
neuerbare Energien im Warmemarkt
prasentiert der BDH gemeinsam mit
der EEBUS-Initiative den EEBUS-
Demonstrator. Der Aufbau zeigt mit
besonderem Fokus auf die Warme-
pumpe, wie das Zusammenspiel der
Komponenten im Haus der Zukunft
funktioniert.

DIGITAL VERNETZT ist Schwerpunkt
der IFH/Intherm 2018

Unter dem Motto ,,Heute ist schon
morgen.“ zeigt die [FH/Intherm auf der
Themenflache und im Forum ,, DIGITAL

Lifh

VERNETZT* (Halle 3A, Stand 3A.323),
welche Mdglichkeiten die Digitalisie-
rung fiir die SHK-Branche erdffnet und
welche Trends und neuen Arbeitswei-

orum l

Sonderschau

sen dadurch entstehen. Dabei lautet
die zentrale Frage, wie die neuen Tech-
nologien gewinnbringend eingesetzt
werden kdnnen: von Projektplanung
iiber Auftragsabwicklung bis hin zu

‘Ifh

smarter Kundenbetreuung und Mar-
keting. Hochkaratige Keynote-Speaker
erklaren zum Beispiel den optimalen
Weg zur digitalen Strategie, erlautern

Smart Home

E

moderne Technologien wie das Buil-
ding Information Modeling (BIM) und
beraten zur erfolgreichen Unterneh-
mensfiihrung im Digitalen Zeitalter.
Digitalexperte Christoph Krause leitet
das Kompetenzzentrum fiir Gestal-
tung, Fertigung und Kommunikation
in Koblenz. In seinem Vortrag ,Digi-
talisierung heiBt Service 4.0“ (am
Donnerstag, 12.04.2018 um 13.00
Uhr) zeigt er an erfolgreichen Praxis-
beispielen aus Unternehmen, wie Digi-
talisierung zur Chance wird. Umdenken
und Gestalten sind wichtige Punkte,
um digitale Geschaftsmodelle aus
bestehenden Prozessen zu starten, di-
gitale Kundenschnittstellen erfolgreich
umzusetzen und Geschéaftsprozesse zu
digitalisieren. Digitale Produkte gibt
es bei den Ausstellern in den Hallen
— zur leichten Orientierung sind diese
Messestande besonders gekennzeich-
net — und auf der angrenzenden The-
menflache DIGITAL VERNETZT.

Auf der Themenflache und im Forum
,Energieeffizientes Bauen“ (Halle
5, Stand 5.200) treffen sich Archi-
tekten, Fachplaner und Experten der
Wohnungswirtschaft. Hier kdnnen sie
wegweisende Best-Practice-Beispiele
entdecken und ihr Wissen in Experten-
vortrdgen erweitern. Dort starten auch
die gefiihrten Neuheiten-Rundgénge,
die speziell auf die Anforderungen von
Architekten und Fachplanern zuge-
schnitten sind. Taglich um 10.30 Uhr
macht sich die Gruppe von maximal
zwanzig Teilnehmern auf den Weg iiber
die Messe, um sich unter fachkundiger
Anleitung iiber Produkte, Systemld-
sungen und Dienstleistungen zu Hei-
zung und Erneuerbaren Energien zu in-
formieren. Taglich um 13.30 Uhr steht
der Rundgang mit dem Schwerpunkt
Liftung und Haustechnik auf dem Pro-
gramm. Eine Anmeldung zu den zirka
90-minitigen Rundgéngen ist erfor-
derlich: www.ifh-intherm.de/fachpla-
ner. Am Donnerstag, 12. April 2018,

ifh_

INTH

ist der Tag der Wohnungswirtschaft.
Um 10.45 Uhr erlautert Prof. Dr.-Ing.
Viktor Grinewitschus beispielsweise,
wie die Digitalisierung das Energie-
management im mehrgeschossigen
Wohnungsbau verandert. Prof. Joseph
Pfeuffer berichtet um 12 Uhr von Er-
fahrungen aus der Praxis mit Smart
Home. Dabei geht es um Akzeptanz,
Geréate, Kosten und Nutzung.

Fiir Wettkampfstimmung auf der Mes-
se sorgt die Live-Qualifikation zu den
Euroskills der Europameisterschaft der
Berufe in Budapest auf der Themenfla-
che ,weiter@Bildung". Hier zeigt der
SHK-Nachwuchs sein Kénnen. Die bes-
ten Klempner und Anlagenmechaniker
treten jeweils gegeneinander an, um
sich die begehrte Teilnahme zu sichern.
In Kooperation mit der Meisterschule
Niirnberg, der Innung Niirnberg/Fiirth
und der Hochschule Esslingen bekom-
men Auszubildende der Gewerke alle
wichtigen Informationen rund um Aus-
und Weiterbildung.

Aligemeine Informationen

Die IFH/Intherm hat von Dienstag, 10.
bis Freitag, 13. April 2018 von 9 bis
18 Uhr gedffnet. Vergiinstigte Online-
Tickets sind im Internet unter www.
ifh-intherm.de/tickets zum Preis von
18 Euro erhaltlich. Auf der Messeweb-
site und mit Hilfe der IFH/Intherm-App
konnen sich Besucher auBerdem iiber
Aussteller, Hallenplane, Vortragspro-
gramm und Anreise informieren. Zu
erreichen sind die Messehallen der
[FH/Intherm {iber die Eingdnge Ost
und Siid. Ein kostenfreier Busservice
von der U-Bahn-Haltestelle Messezen-
trum ist eingerichtet. Die Haltestelle
ist mit der U1 in direkter Verbindung
ab dem Hauptbahnhof in acht Minuten
zu erreichen.

Weitere Informationen zur IFH/Intherm
gibt es auf der Messewebsite unter
www.ifh-intherm.de.
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Mehr unter hansaemotion.hansa.com

auf der IFH/Intherm
in Nirnberg vom
10. bis 13. April in

Halle 7, Stand 7.124.
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Metallene Gebdudehiillen, ein moderner, sicherer,
energieeffizienter und nachhaltiger Schutz des Gebaudes

Der Umgang mit modernen Baumate-
rialien und der sich stetig wandelnde
Geschmack der Gesellschaft stellt
Handwerker immer wieder vor neue
Herausforderungen. So wird die dufere
Hiille eines Gebaudes nicht mehr nur
als Schutz vor Witterungseinfliissen
und Kalte gesehen, vielmehr stehen
Kriterien wie Aussehen, Energieeffizi-
enz, Nutzbarkeit und Nachhaltigkeit
mehr im Vordergrund als noch vor 25
Jahren. Inshesondere die Frage nach
dem okologischen Nutzen und gleich-
zeitig moderner Gestaltung gewinnen
immer mehr an Bedeutung.

Daher ist es nicht verwunderlich, dass
neuartige Materialien auf den Markt
drangen. Baustoffe und Materialien,
welche schon seit Jahrhunderten er-
folgreich eingesetzt werden, sind
plotzlich Ladenhiiter oder gelten gar
als gefahrlich.

Aber stimmt das wirklich so?
Materialien fiir metallene Bedachungen
und Fassaden werden aus dem in der
Natur vorkommenden Zink, Kupfer und
Aluminium hergestellt und veredelt.
Edelstahl ist eine in metallurgischen
Hiitten hergestellte, hochwertige und
rostfreie Legierung des natiirlichen
Rohstoffes Eisen. Auch Corten-Stahl,
ein wetterfester Baustahl, kommt im-
mer haufiger zum Einsatz.

Durch das Veredeln und Kombinieren
der einzelnen Rohstoffe werden lang-
lebige, widerstandsfahige und gut zu

verarbeitende Materialen fiir Dach und
Wand hergestellt.

Alle metallenen Materialien haben
die Langlebigkeit gemeinsam, auch
nach Jahrzehnten der Nutzung halten
metallene Bedachungen den Witte-
rungseinfliissen stand. Es bildet sich
sogar je nach Werkstoff eine Schutz-
schicht und die Materialien werden
widerstandsfahiger. Diese natiirliche
Schutzschicht kann auf Wunsch in
die farbliche Gestaltung der Gebau-
dehiille mit einbezogen werden. Zum
Beispiel bei Dachern aus Kupfer,
welche im Denkmalschutz bei einer
Dachsanierung verarbeitet werden.
Diese Bleche erhalten nach kurzer
Zeit eine natiirliche, blau-griin aus-
sehende Patina.

Fassaden und Bedachungen aus Me-
tall sind dauerhaft UV-bestandig, sie
verkraften groBere Temperaturschwan-
kungen ohne Probleme.

Im Vergleich mit anderen Deckmateri-
alien kann Metall als Flache, aber auch
durch einzelne Elemente ein Gebdude
von auBen abdichten. Der Gestaltungs-
vielfalt sind dabei (fast) keine Grenzen
gesetzt, es kdnnen modernste Formen
und Architekturen verkleidet werden.
Auch in der Denkmalpflege und beim
Erhalt bautechnischer Kulturgiiter ist
Metall erste Wahl. Alte Verarbeitungs-
techniken gepaart mit der praktischen
Erfahrung der Spenglermeister helfen,
wertvolle und historische Gebaudesub-
stanz zu erhalten.

Die Langlebigkeit ist es auch, wes-
halb immer mehr Fassaden mit Metall
verkleidet werden. Der vorbeugende
Brandschutz stellt einen weiteren
Vorteil dar, metallene Bedachungen
werden als harte Bedachung bezeich-

net und gelten als widerstandsfahig
gegen Funkenflug und strahlende
Waérme. Die Gefahr einer Brandaus-
breitung kann so wirksam minimiert
werden. Im Fassadenbau ist durch
den Einsatz der richtigen Materialien
ebenfalls ein effizienter Brandschutz

moglich. So wird bei vorgehangten hin-
terliifteten Fassaden durch Auswahl
einer mineralischen DAmmung und der
metallenen Deckung ein hoher Beitrag
zum Brandschutz geleistet.

Dabei muss die Fassaden- und Dach-
gestaltung nicht langweilig bleiben. In
der Farbgebung ist fast jeder Farbton
moglich, sogar verschiedene Gold- oder
Bronzetone.

Durch die Verwendung nprofilierter
Bleche oder in Verbindung mit anderen
Materialien wie Glas oder Holz ergeben
sich so gestalterisch unendlich viele
Maglichkeiten.

Metallfassaden kénnen aktiv zum Son-
nenschutz beitragen, sei es als schat-
tenspendende ,geldcherte” Fassa-
de oder als automatisch schlieBender
Fensterladen, in jedem Falle helfen
Fassaden, das Raumklima zu verbes-
sern und tragen somit auch zur Ener-
gieeffizienz bei.

In Deutschland werden immer mehr
flache Dacher geplant und gebaut.
Auch hier kann das Metalldach glan-
zen, es eignet sich wie kaum ein
anderes Material aufgrund seiner
Langlebigkeit. Die Metalldécher sind
belastbar und konnen, je nach Un-

terkonstruktion, auch hohere Lasten
aufnehmen. So stellt die Montage von
Solar- oder PV-Anlagen keine Schwie-
rigkeit mehr dar.

Auch bei begriinten Dachern wird Me-
tall eingesetzt, im Anschlussbereich
zwischen Griindach und Dachkante

lassen sich metallische Werkstoffe
gut einsetzen.

Das, je nach eingesetztem Material,
geringe Gewicht der Dach- oder Wand-
konstruktion ist in Bezug auf statische
Anforderungen ein weiterer Vorteil. Die
statische Last des Gebdudes kann da-
durch deutlich reduziert werden. Im
Dachbereich I4sst die geschlossene
Dachhaut aus Metall auch geringe
Dachneigungen zu, ohne dass dabei
die Gefahr von herabfallenden bzw. vom
Wind angehobenen und verschobenen
Ziegeln besteht. Metallene Dachflachen
neigen nicht zum Vermoosen, da der da-
fiir notwendige raue Untergrund fehlt.
Noch ein Wort zu den Kosten: Bei ge-
nauerer Betrachtung wird schnell klar,
eine metallene Gebaudehiille ist nicht
teurer als andere Systeme. Auf Grund
ihrer Langlebigkeit, den nicht notwen-
digen Farbanstrichen, der Hinterliif-
tung und der Wiederverwertharkeit des
Metalls nach der Verwendung amorti-
siert sich eine Gebdudehiille aus Metall
schon nach wenigen Jahren.

Fazit: Metall an und auf Gebauden
ist eine erstklassige Wahl, bei der ge-
stalterisch vieles machbar ist und der

©PREFA/Croce&Wir

Schutz von Leben und Gebéude trotz-
dem dauerhaft gewahrleistet werden
kann. Und wenn das Dach oder die
Fassade dann doch mal erneuert wer-
den muss, gibt es keine Entsorgungs-
probleme, vielmehr kann der Wertstoff
Metall wiederverwendet werden. byre




Nachwuchswerbung:
Lelt zu starten”
ISt In den Regionen angekommen

Lugendliche haben keine Vorstellung...

...von den SHK-Berufen.

Jugendliche fiihlen sich nicht ernstgenommen...
...wenn man mit ihnen kiinstlich-jugendlich kommuniziert.

Jugendliche haben Erwartungen und Befiirchtungen...
...iiher die man informieren und die man zerstreuen muss.“

Das waren die zentralen Ergebnisse der
Marktforschung und damit Ausgangs-
punkt der SHK-Ausbildungsinitiative
JZeit zu starten®.

Erklartes Ziel der bundesweiten Nach-
wuchskampagne ist es daher, Schii-
lerinnen und Schiiler mit Informa-
tions- und Werbematerialien fiir ein
Praktikum in einem der vier Gewerke
SHK-Anlagenmechanik, Behélter- und
Apparatebau, Klempnerei und Ofen-
und Luftheizungsbau zu begeistern.
Nach dem offiziellen ,Startschuss”
bei der IFH/Intherm 2016 durch den
Zentralverband SHK ist die Ausbil-
dungsinitiative zwischenzeitlich in
den einzelnen Bundeslédndern und
dortigen Regionen angekommen. So
hat der Fachverband SHK Baden-
Wiirttemberg beispielsweise alle sei-

ne Mitgliedsinnungen mit kostenlosen
Ausbildungstrolleys versorgt, in denen
Rollups, Plakate, Fahrzeugaufkleber,
Broschiiren zu den Berufshildern, ein
USB-Stick mit Prasentationen, Vi-
deos und Fotos sowie Give-aways, wie
Energydrinks und Multifunktionsstifte,
enthalten sind.

Regional wird durch Werbung auf LKW
des GroBhandels fiir ein Praktikum oder
eine Aushildung in einem der attrak-
tiven Zukunftsberufe geworben. Nach
einem Pilotprojekt mit der SHK-Innung
Tuttlingen-Rottweil sollen in ganz Ba-
den-Wiirttemberg in den Ausstellungen
des GroBhandels weitere regionale
Praktikumshérsen stattfinden. Unter
dem Motto #shkfuerdichda werden
dazu Schulklassen aus den Schulen
der Region eingeladen, die sich ak-

tuell in der Berufsorientierungsphase
befinden.

Der Zentralverband ergénzt die regi-
onalen Anstrengungen mit einer breit
angelegten Social-Media-Strategie,
um dber die digitalen Kanale mehr
Reichweite, mehr Fans und mehr
Interaktion bei der Werbung um Be-
rufsnachwuchs zu erzielen. Google
Werbung, Display-Anzeigen auf You-
Tube in Videos oder Suchergebnissen,
Facebook und Instagram — den jungen
Menschen sollen durch Kommunikation
auf Augenhdhe authentische Einblicke
in den Arbeitsalltag ermdglicht werden.
Fazit: Ob on- oder offline — es ist Zeit
zu starten, um gemeinsam fir quali-
fizierten Berufsnachwuchs zu sorgen
und dem Fachkraftemangel die Stirn
Zu bieten. bwor

Perfektes Zusammenspiel fiir
I'm'ehr Weichheit, Reinheit und
Sicherheit |

WERDE
WASSER-

WISSER'!

grunbeck

Enthadrtungsanlage softliQ mit
pureliQ-Filter und Sicherheits-
armatur protectliQ

- exzellentes Wasser geniel3en
 geringer Putzaufwand durch weniger Kalk-

ablagerungen

* mehr Zeit fir die schénen Dinge im Leben
* besserer Geschmack von Tee und Kaffee
 langere Lebensdauer lhrer Haushaltsgerate
« Werterhalt Ihrer Immobilie

» zuverlassiger Schutz vor Wasserschaden

Besuchen

Halle 5, stand 5.332

grunbeck Kl

Sie uns in
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IFH/Intherm: BDH und EEBUS-Initiative informieren
tber die Heizung im Smart Home der Zukunft

Die fortschreitende Digitalisierung
und die immer starker durch die
Energiewende getriebene Verzahnung
von Warme und Strom wirken sich
massiv auf den Warmemarkt aus. So
wird die Heizung im Smart Home der
Zukunft digital steuerbar sein und in
ein Energienetzwerk aus verschie-
denen Komponenten eingebunden
sein. Die gemeinsame Sprache die-
ses Netzwerks ist EEBUS, eine her-
stellerunabhéngige, standardisierte
Sprache, welche derzeit die Gerate
von rund 70 fiihrenden Unternehmen
aus den Bereichen vernetzter Haus-
technik, Elektromobilitat und Energie
miteinander verbindet.

Auf der IFH/Intherm préasentiert der
Bundesverband der Deutschen Hei-
zungsindustrie (BDH) zusammen mit
der EEBUS-Initiative im Rahmen der
Sondershow ,Moderne Heizungstech-
nik“ den EEBUS-Demonstrator. Der
Aufbau zeigt mit besonderem Fokus
auf die Warmepumpe, wie das Zusam-

menspiel der Komponenten im Haus
der Zukunft funktioniert.

Das Energienetzwerk im Smart Home
besteht neben einer Warmepumpe
aus weiteren Komponenten wie bei-
spielsweise einem thermischen sowie
elektrischen Energiespeicher, einer
PV-Anlage, einer Ladestation fiir das
Elektroauto, einer Schnittstelle zum
Smart Grid, diversen elektrischen Ver-
brauchern und einer zentralen Steuer-
einheit, einem so genannten Energie-
manager. In einem solchen System wird
das Warmwasser von der Warmepumpe
bevorzugt mit dem giinstigsten verfiig-
baren Strom erwédrmt. Dabei werden
der kostenlose Eigenstrom aus der
Photovoltaik-Anlage und zukiinftig
auch variable Strompreise beriicksich-
tigt. So spart der Anwender bares Geld.
Bedienen lassen sich alle Gerate des
Energienetzwerks bequem iiber eine
zentrale Steuereinheit.

Neben diesem Thema informiert der
BDH iiber alle am Markt verfiigharen

ZEIT ZU STARTEN

Nachwuchswerbekampagne der SHK Organisation

ZEIT ZU
STARTEN

WWW. ZEITZUSTARTEN.DE

Im April 2016 wurde die Nachwuchs-
werbekampagne ZEIT ZU STARTEN
von der SHK Organisation unter Feder-
fiihrung des ZVSHK gestartet.

Mit dieser Kampagne will das SHK-
Handwerk richtige und wichtige Zei-
chen setzen, mit dem Ziel, deutlich
mehr Jugendliche fiir die Ausbildung
zu einem SHK-Beruf zu gewinnen.
Alle vier Ausbildungsberufe

e Anlagenmechaniker/-in SHK

e Behélter- und Apparatebauer/-In

e Spengler/-in, Klempner/-in

e Ofen- und Luftheizungshauer/-in
werden gleichermaBen beworben.

Ziel der Kampagne

Das Ziel von ZEIT ZU STARTEN ist es,
auf unterschiedlichen Kanélen die
Berufe so zu bewerben, dass bei den
Schiilern das Interesse an den Beru-
fen soweit geweckt wird, dass sie ein
Praktikum oder eine Schnupperlehre
bei ihrem zukiinftigen Ausbildungshe-
trieb machen.

Sobald sich ein Schiiler als geeignet
erweist, kann der SHK Betrieb einen
Ausbildungs-Vorvertrag abschlieBen
und hat in der Regel einen neuen Aus-
zubildenden gewonnen.

Wege zum Ziel

Um Schiiler fiir ein Praktikum oder eine
Schnupperlehre in einem der SHK Be-
rufe zu begeistern, ist es entscheidend,
durch klare Information und Kommuni-
kation auf Augenhche Orientierung und
Sicherheit zu geben.

Was macht die Berufe aus?
Was sind die Perspektiven?
Was erwartet den Schiiler?

Was wird von ihm erwartet?

Auf diese und andere Fragen gibt ZEIT

ZU STARTEN Antwort mit Hilfe von:

e Webseite: www.zeitzustarten.de

e [nformationsflyern:
Passende Informationen fiir jeden
SHK-Beruf

* Plakate
Fiir jeden SHK-Beruf ein Info-Plakat

e Filmen:
Jeder SHK Beruf aus der Sicht eines
Lehrlings erklart

¢ Prasentationen:
Powerpoint-Prasentationen zur
Vorstellung der SHK Berufe an den
Schulen

¢ Facehook Seite:
www.facebook.com/zeitzustarten

e Facehook Postings

¢ Google Banner
Flyer, Filme und Powerpoint-
Présentationen kénnen kostenlos
beim zustandigen SHK Fachver-
band abgerufen werden. Die Filme
konnen auch von YouTube herunter-
geladen werden.

Présentation an Schulen

Die Informationsflyer, die Filme und
die Powerpoint-Prasentationen sind
so aufeinander abgestimmt, dass sie

heiztechnischen Optionen zur Stei-
gerung der Energieeffizienz und zur
Nutzung erneuerbarer Energien. Die

optimal fiir Vortrdge an Haupt-, Mit-
tel- und Realschulen verwendet werden
kdnnen, in denen einer oder mehrere
SHK Berufe vorgestellt werden sollen.

Kampagne

des Fachverhands SHK Bayern

Der Fachverband SHK Bayern hat auf-
setzend auf der Kampagne des ZVSHK
eine Nachwuchswerbeaktion gemein-
sam mit der PR Agentur Triebwerk ge-
startet, die von 2017 bis 2020 dauern
soll. Sie hat dieselbe Zielrichtung,
namlich Prdsenz in den allgemein
bildenden Schulen im berufsvorberei-
tenden Unterricht, um die SHK- und
OL- Berufe vorzustellen.

Zielrichtung ist, dass in allen Innungs-
bezirken Nachwuchswerbeaktionen an

Sondershow Moderne Heizungstechnik
und der Demonstrator sind zu sehen
in Halle 4 auf dem Stand 4.304. Ex-

den Schulen durchgefiihrt werden. Dies
kann nur erreicht werden, indem man
die Vortrage professionalisiert. Konkret
bedeutet das, dass ein oder zwei Lehr-
amtsstudenten, die vorher gebrieft wur-
den, in die Schulen gehen und wahrend
einer Schulstunde die drei Aushildungs-
berufe Anlagenmechaniker/-in SHK,
Spengler/-in, Klempner/-in und Ofen-
und Luftheizungsbauer/-in vorstellen.
Die jeweils zustandige Innung wird
vorher kontaktiert und sollte einen
Vertreter und — im optimalen Fall —
auch einen Auszubildenden zu dieser
Schulstunde schicken, um ggf. fach-
liche Fragen beantworten zu kdnnen
und als Innung prasent zu sein. Au-
Berdem wird im Vorfeld eine Liste mit
Ausbildungsbetrieben der jeweiligen

perten beider Verbdnde stehen den
Fachbesuchern zum Gesprach zur
Verfiigung.
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Innung erstellt, aus der sich die Schii-
ler dann einen Betrieb in ihrer Nahe fiir
ein Praktikum oder eine Schnupperleh-
re heraussuchen konnen.

In der Schulstunde bearbeiten die
Schiiler fiir jeden der drei Berufe eine
Aufgabe, die eine berufstypische Fra-
gestellung beinhaltet und werden iiber
die typischen Tatigkeiten informiert.
Sie bekommen auch Bewerbungstipps
fiir ein Praktikum und Muster, sodass
méglichst viele Anmeldungen zu einem
Praktikum erreicht werden kénnen.
Die Aktion ist im Jahr 2017 erfolgreich
gestartet und soll 2018 und in den fol-
genden Jahren so fortgesetzt werden,
dass in jeder Innung je nach Innungs-
groBe ein oder mehrere Schulvortrage
pro Jahr stattfinden. bykli



Die Handwerkermarke: iberzeugende Qualitat und Sicherhert
fiir SHK-Betriebe und Verbraucher

sanitar
heizung
klima

HAND
WERKER

MARKE

MEISTERKLASSE

e TOTO der Handwerkermarken bereiten den
e WILO Markt durch professionelle Werbung
e Wolf. fir ihre Produkte vor und leisten da-

Bei der Handwerkermarke handelt es sich
nicht um eine neue Marke und sie ersetzt
auch nicht die Industriemarken. Vielmehr
kennzeichnen die Hersteller ihre Handwer-
kermarkenprodukte zusatzlich mit dem
Logo der Handwerkermarke bzw. unter-
ziehen sich strengen Leistungskriterien.

Die wichtigsten Leistungsmerkmale
der Handwerkermarke fiir die SHK-

Fachbetriebe sind:

1. Die Sicherheit, das Beste fiir's
Geld zu erhalten, durch die Gewahr-
leistungsvereinbarungen exklusiv fiir
SHK-Innungsbetriebe.

2. Nachkauf- und Ersatzteilgarantie,

mit einen aktiven Vorverkauf fiir die
SHK-Betriebe.

6. Professionelle Marketing- und Wer-
bemittelunterstiitzung.

7. Kostenloser Webbaukasten zur indi-
viduellen Homepageerstellung.

Sowohl der Endverbraucher als auch
der SHK-Betrieb profitieren von den
Vorteilen des Handwerkermarkensie-
gels, denn die Vorteile fiir den SHK-
Betrieb sind auch die Vorteile seiner
Kunden.

Daher empfiehlt sich ein klares
Bekenntnis zu den Produkten und
Leistungen der Handwerkermarke

Die Handwerkermarke ist ein einzigar- ~ Modernisierungs- und Renovierungs- e Grundfos auch 10 Jahre nach Auslaufen der  sowie die Nutzung der zahlreichen
tiges Qualitatszeichen der SHK-Branche.  arbeiten rund um Bad, Heizung & Co. e Hansa Serie. Informations- und Werbemittel, da-
Wo immer dieses Zeichen auftaucht, e Judo 3. Kurze Lieferzeiten und schneller — mit Interessenten bei GroBhandel
kann man sich auf hochste Produkt- und ~ Aktuell werden Produkte folgender e KSB Ersatzteilversand sichern die Kunden-  und Fachhandwerk die Produkte der
Ausfiihrungsqualitat verlassen. Hersteller mit umfangreichen e (Qventrop zufriedenheit. Handwerkermarke sofort erkennen und
Hinter der Handwerkermarke stehen  Garantien und Zusatzleistungen e Purmo 4. Technische Beratung, Planungshil-  gezielt nachfragen.

aktuell 17 namhafte Markenhersteller,  durch den FachgroBhandel e Reflex fen und Schulungen halten die Markt-

fiihrende GroBhéndler und iiber 5.000  vertrieben: e Roth partner auf dem neuesten Stand der ~ Weitergehende Informationen zur
Fachhandwerker. Diese starken Part- e Brdtje e Sanco technischen Entwicklung. Handwerkermarke finden sich im In-
ner machen sich seit 18 Jahren stark e Geberit e SANHA 5. Fachbetrieb und Kunde profitieren  ternet unter

fiir die beste Leistung bei allen Bau-, e Griinbeck o Syr von den starken Marken. Die Partner ~ www.handwerkermarke.de bwoe

oventrop

Hygiene mit dem

Agquanova-System

von Oventrop — flr unser
wichtigstes Lebensmittel:
Trinkwasser.

OVENTROP GmbH & Co. KG Paul-Oventrop-Str. 1 59939 Olsberg Www.oventrop.com
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Gefallt mir: Der Fachverband

oeht

Seit November 2017 ist der Fachver-
band SHK Baden-Wiirttemberg auf
Facebook. 31 Millionen Menschen in
Deutschland nutzen Facebook aktiv, in-
sofern scheint das Liveschalten einer
Fanpage banal. Doch dahinter steckt
weit mehr.

aan. L L
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Gefallt afs_schaible. dasbaederhsus und 7 welters
Persomen

shkfuerdichda Die Auftaktveranstatiung fndet in
FRottwell 18t Am 1. MBrE prasentienen SHE-
Betriche der Sinnung Tuttlingen-Aotiwell ihre
Uriteersshmen und Benale. Schulen sus der Region
sind eingeladen, mit ilhren Klassen in der
Berufsanentienang ieilzunshmen

#5H2] Ersirrustanian Feusbildung dprakiikum
Bhandwerk

=

=
L=
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Das unbestrittene Standbein der
bisherigen Kommunikation des Ver-
bandes sind die Rundschreiben fiir
die Mitgliedsbetriebe zu den Themen-
bereichen Beruf und Organisation,
Technik, Recht, Wirtschaft, Bildung
und Tarif. Seit Jahrzehnten bieten Sie
verlassliche Informationen fiir die SHK-
Unternehmer und erleichtern ihnen den
Arbeitsalltag. Und das wird auch so
bleiben.

Mit der Internetseite und dem inter-
nen Bereich samt praktischem Down-
loadcenter und Rundschreiben-Archiv
wurde der Weg von ,,offline” zu ,,online”
vollbracht. Denjenigen, die die digitale
und mobile Informationsheschaffung
bevorzugen, stehen damit alle Infor-
mationskanéle zu jeder Tages- und
Nachtzeit offen.

Immer héufiger miissen Mitglieder
schnell und kurzfristig informiert wer-
den. Dafiir hat der Fachverband einen
E-Mail-Newsletter-Service auf den Weg
gebracht. So wird nicht nur auf Neuig-
keiten aufmerksam gemacht, sondern
direkt auf Online-Inhalte verlinkt, auf
die der ein oder andere im Arbeits-

Ich méchte Kunden begeistern —

stress vielleicht gar nicht aufmerksam
geworden ware.

Der aktuelle Schritt lautete nun: , Auf
ins Web 2.0“, um die sozialen Medien
fiir die moderne Verbandskommuni-
kation effizient zu nutzen. Da die so-
zialen Medien haufig iiber Apps auf
mobilen Endgerdten genutzt werden,
gelingt es dem Fachverband somit, die
Adressaten dort zu erreichen, wo sie
gerade sind.

Langst dienen soziale Netzwerke also
nicht nur der zwischenmenschlichen
Interaktion, sondern werden als In-
formationsquellen genutzt. Warum
funktionieren soziale Medien wie sie
funktionieren? Weil die Kommunikation
dort personlicher, direkter und bedingt
auch authentischer wirkt. Es geht da-
rum, ins Gesprach zu kommen und im
Gesprach zu bleiben. Nutzer sind heute
selbstbestimmter, sie fordern Interak-
tivitat und dies quasi rund um die Uhr.
Informationen erwarten sie umgehend.
Das erfordert zweifellos schnelles und
direktes Reagieren, mehr Kreativitat
und groBere Kapazitaten als klassische
Kommunikation.

und einen Partner, der mich dabei unterstutzt.

In seiner Kommunikation neue Wege

Die Zielsetzung fiir die Fachverband-
Fanpage ist klar: Die sozialen Medien
als gut wirksames Instrument zu nut-
zen, um die Verbandskommunikation
zu stérken. Das bedeutet, mehr und
besserer Austausch mit Innungen und
Mitgliedshetrieben, mit der gesamten
SHK-Branche und der Offentlichkeit.
Denn die bestimmt die Wahrnehmung
und das Image von Marken, Unterneh-
men und Institutionen. Insofern ist der
Schritt, die Online-Reputation auszu-
bauen, der einzig richtige. So kann der
Fachverband weiter:
e Themen platzieren
e Knowhow und Stellenwert
nach auBen kommunizieren
e FEinfluss und Anerkennung
gewinnen
e seine Vernetzung ausbhauen
e |[nteressen vertreten.

Und von der starken ,Stimme* eines
Verbandes, der gehort wird, profitieren
in erster Linie die Mitglieder.

Dabei geht es nicht darum, Reichweite
durch penetrantes Posten oder durch

AUSTRIA EMAIL

Ihr unschlagbarer Trumpf im Armel...

Werbung zu generieren. Ganz im Ge-
genteil, fiir die Kommunikation auf
Facebook gelten die gleichen Kriterien
wie im Handwerk: es kommt an auf
Qualitat, Leistung, Transparenz und
die Bereitschaft, Menschen als Per-
sonlichkeiten zu behandeln. Uber 300
Abonnenten in nur wenigen Monaten
(Stand: Januar 2018) sind Beleg dafir,
dass dieser Weg zu gelingen scheint.

bwor

Tipp: Nutzen Sie die Fanpage
https://www.facebook.com/fachver-
band.shk.badenwuerttemberg/

— abonnieren Sie die Seite, liken
und teilen Sie Inhalte und profitie-
ren Sie!

=

AustriaEmail
www.austria-email.de

Besuchen Sie uns auf der IFH-Intherm in Niirnberg vom
10.04.-13.04.2018, Halle 4, Stand 4.409 und werden Sie
offizieller Partner der Austria Email. Als Partner versprechen

wir Ihnen viele Vorteile!

Erfahren Sie mehr Uber unsere Produktneuheiten und genie-
Ben Sie unsere steirischen Spezialitaten.

Wir freuen uns auf Sie!

FachpartnerNET — das Serviceportal fir
Handwerk, Handel, Architekten und Planer.

Als Ihr starker Partner unterstiitzen wir Sie von der @
Planung bis zur Wartung und bei vielem mehr. Entdecken I

Sie alle Services, Tools und Trainings fir Ihr Unternehmen
= sowie neueste Infos auf www.vaillant.de/fachpartnernet.

10.-13.04.18
Halle 3A, Stand 207

Besuchen Sie uns!
INTHERM
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Wai“am. Komfort fir mein Zuhause

il f LK,

Austria Email GmbH  Parksteiner StraBe 49 92637 Weiden

T.: 0961/63490-0 F.: 0961/63490-30 ahirmer@austria-email.de



Gerade bei kleinen und mittleren Unternehmen
ist das Thema Digitalisierung noch nicht kom-
plett angekommen. Das zeigt etwa eine aktuelle
Unternehmensbefragung aus dem Jahr 2017.
GroBunternehmen haben in der Mehrzahl (80
Prozent) in den néchsten zwei Jahren Projekte
der Digitalisierung konkret eingeplant. Bei den
kleinen Unternehmen nicht einmal 30 Prozent.
Schwierigkeiten liegen u.a. bei der Anpassung
der Unternehmens- und Arbeitsorganisation. Hier
ist es neben der Auswahl der konkreten Vorhaben
und der Technologie auch wichtig, die betrof-
fenen Personen mitzunehmen.

Wie und wo fangt man an?

In einem unbekannten Bereich herrschen sicher-
lich Unsicherheiten und Unwohlsein vor. Vielleicht
scheint auch der zu erwartende Nutzen unklar und
der Aufwand wird dann lieber gescheut.

Hier setzen jedoch Forderinstrumente aus ver-
schiedenen Quellen an, um interessierte Betriebe
in einem ersten Schritt zu beraten und Moglich-
keiten der Digitalisierung zu ermitteln.

Was wird gefordert?

Alle aufgezeigten Forderinitiativen haben un-
terschiedliche Férderschwerpunkte und Zulas-
sungsvoraussetzungen. Gemeinsam ist ihnen
jedoch, dass Beratungen gefdrdert werden, die
durch professionelle und ausgewéhlte Fachleute
durchgefiihrt werden. In dieser Funktion sollen
personalpolitische und arbeitsorganisatorische
Innovationsprozesse unterstiitzt werden.

So werden allgemein gesprochen die Bereiche
»IT-Sicherheit”, ,Digitales Marketing“ und ,Di-
gitalisierte Prozesse” gefdrdert.

Die konkrete Forderung in den Programmen ist un-
terschiedlich ausgestaltet. Auch die Férderquoten
variieren. Das teilnehmende Unternehmen muss
einen bestimmten Prozentsatz des forderfahigen
Beratungshonorars als Eigenanteil aufbringen.

Forderung: wer, was, wen und wie?

Das Bundesministerium fiir Arbeit und Soziales
fordert unter dem Stichwort , unternehmensWert:
Mensch plus (uUWM plus)“ seit September 2017.
Wie in allen Programmen werden Vorab-Bera-
tungen durch qualifizierte Unternehmen gefér-
dert. Das Verhéltnis von Forderung zu Eigenbe-
teiligung liegt bei 80:20. Die Forderdauer liegt bei
maximal 10 — 12 Tagen.

Vorgeschrieben als erster und wichtigster
Schritt auf dem Weg zur Beratung durch
LunternehmensWert:Mensch plus” ist der Be-
such einer kostenfreien Erstberatung in einer der
deutschlandweit verteilten Erstberatungsstellen.
Hier wird geklart, ob eine Forderung moglich ist.

Digitalisierung fir kleine und

mittlere Handwerksbetriebe
In der SHK-Branche

Die Erstberatungsstellen unterstiitzen Sie um-
fassend auf dem Weg zu einem erfolgreichen
Beratungsprozess.

Auch das Bundesministerium fiir Wirtschaft
und Energie hat ein Programm zur Forderung
der Digitalisierung von KMU’s aufgelegt.

Das Programm richtet sich mit den Modulen
JIT-Sicherheit”, , Digitale MarkterschlieBung“
und ,Digitalisierte Geschaftsprozesse” gezielt
an kleine und mittlere Unternehmen der ge-
werblichen Wirtschaft und an das Handwerk.
Um den Prozess der Inanspruchnahme des Pro-
gramms zu erleichtern, iibernehmen autorisier-
te Beratungsunternehmen die Antragstellung
fiir die Forderung. Sie erbringen somit nicht nur
die Beratungsleistung, sondern auch die Ab-
rechnung und die Verwendungsnachweisprii-
fung. Alle Beratungsunternehmen miissen sich
vorab autorisieren lassen. Diese Unternehmen
werden dann an dieser Stelle veréffentlicht.
Auch dieses Programm richtet sich an kleine
und mittlere Handwerksunternehmen plus ge-
werbliche Unternehmen. Die Schranken bei der
UnternehmensgrdBe liegen bei weniger als 100
Mitarbeitern und weniger als 20 Millionen Euro
Umsatz bzw. Bilanzsumme.

Auch hier werden anfingliche Beratungsleis-
tungen in einem Hauptmodul evtl. mit einem
notwendigen Nebenmodul geférdert. Es kénnen
maximal 30 Beratertage mit bis zu 1.100 Euro
netto gefordert werden. Der Fordersatz betragt
50 Prozent, d.h. das Unternehmen tréagt die
Halfte der Kosten.

Als dritte Stelle fordert auch der Freistaat
Bayern die kleinen und mittleren Unterneh-
men mit seinem Programm ,Digitalbonus®.
Unter www.digitalbonus.bayern.de finden Sie
Einzelheiten zum Forderprogramm.

Das Programm fordert Projekte im Bereich
der [T-Sicherheit und der Digitalisierung von
Unternehmensprozessen. Gefordert werden
Unternehmen in Bayern, die eine bestimmte
UnternehmensgroBe bei Umsatz und Beschaf-
tigten nicht iiberschreiten. Weitere Anforderun-
gen finden Sie auf der Website , Digitalbonus®,
siehe oben.

Auch die KIW — Kreditanstalt fiir Wiederaufbau
fordert seit Mitte 2017 Giber Kredite die Digita-
lisierung von deutschen Unternehmen. Die Ini-
tiative hierzu heiBt ERP-Digitalisierungs- und
Innovationskredit und bietet keine Zuschiisse
wie in den o0.g. Programmen, sondern klas-
sische Bankkredite an (www.KfW.de).

Die Digitalisierung ist ein technologisches
Phanomen, das sich seinen Weg bahnen wird.
Nehmen Sie diese Verdnderungen an und ge-
stalten Sie die Zukunft lhres Betriebes digital!
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Wasserzahler
DVGW-zertifiziert

Samtliche wasserflhrenden

Komponenten der genannten

Werner Schutz Haus- und Woh-
nungswasserzahler werden gemas

der UBA (Umweltbundesamt)-

Positivliste der trinkwasserhygienisch geeigneten
metallenen Werkstoffe aus hochwertigen Messing-
werkstoffen hergestellt. Kunststoffe, die mit Trink-
wasser in Bertihrung kommen, entsprechen der
KTW-/Elastomer-Leitlinie und dem Arbeitsblatt

W 270 des DVGW.

Hauswasserzahler fur
Kaltwasser bis 30°C

der Bauart MNR (waage-
rechter od. senkrechter
Einbau) als Mehrstrahl-
Fligelrad-Nasslaufer.

Wohnungswasserzahler
fUr Kalt- und Warmwas-
ser der Bauart ETK / ETW
als Einstrahl-Trockenlaufer.

IFH NURNBERG
10.-13.4.2018
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Wir stellen aus:
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SCHLOSSER

Armaturen

www.schloesser-armaturen.de




Forum DIGITAL VERNETZT

Programm

Dienstag, 10.04.18
Moderation: Christopher Strobel

13:00 - 13:30 Uhr

WERKSTATT BAD Wir zeigen Zukunft:
Was hat die Digitale Vernetzung

mit dem Fachkraftemangel zu tun.
Wir zeigen praktische Losungen
Badnet GmbH

Referent: Ulrich Bergmann

13:30 - 14:00 Uhr

Der Weg zur digitalen Strategie

Verein zur Forderung des Heinz-Piest-Instituts
fiir Handwerkstechnik an der Leibniz Universitat
Hannover e.V. (HPI), Kompetenzzentrum Digi-
tales Handwerk

Referent: Dipl.-Ing. Walter Pirk

14:00 - 14:30 Uhr

Open Datapool — Qualitatsgepriifte
Herstellerdaten fiir das Handwerk
Zentralverband Sanitér Heizung Klima,
Open Datapool

Referent: Dipl.-Wirt.-Ing. Matthias Thiel

14:30 - 15:00 Uhr

Smart Home — die intelligenten vier Wande
Strobel Verlag

Referent: Christopher Strobel

15:00 - 15:30 Uhr

SmartHome —

der neue Standard in der Gebaudetechnik
SmartHome Initiative Deutschland e.V.
Referent: Giinther Ohland

15:30 - 16:00 Uhr

mobhile Warme | Intelligent gemacht
Qio GmbH

Referent: Christian Hahn

Halle/Stand (3A.323)

Mittwoch, 11.04.18
Moderation: Christopher Strobel

10:30 - 11:00 Uhr

SmartHome —

der neue Standard in der Gebaudetechnik
SmartHome Initiative Deutschland e. V.
Referent: Giinther Ohland

11:00 - 11:30 Uhr

Smarte, digitale Werkzeuge
fiir Biiro und Baustelle
ebusiness Kompetenzzentrum
Referent: Michael Heil

11:30 - 12:00 Uhr

Digitale MarkterschlieBung von Homepage
his Social Media Kommunikation
ebusiness Kompetenzzentrum

Referent: Sebastian Froder

12:00 - 12:30 Uhr

IT-Compliance, Datensicherheit,
Datenschutz und neue Regelungen
ebusiness Kompetenzzentrum
Referent: Michael Weller

12:30 - 13:30 Uhr

Experten-Stammtisch DIGITAL VERNETZT
Teilnehmer:

Michael Heil, Sebastian Froder, Michael Weller,
ebusiness Komepetenzzentrum

Giinther Ohland,

Smart Home Initiative Deutschland e. V.

Ulrich Bergmann, Badnet GmbH

Moderation: Christopher Strobel,

Strobel Verlag

13:30 - 14:00 Uhr

Smart Home -

Standard versus Insellosung
Strobel Verlag

Referent: Christopher Strobel

14:00 - 14:30 Uhr

Erfolg ist planbar
Becherer Seminare GmbH
Referent: Gerhard Becherer

14:30 - 15:00 Uhr

Open Datapool — Qualitatsgepriifte Hersteller-
daten fiir das Handwerk

Zentralverband Sanitdr Heizung Klima,

Open Datapool

Referent: Dipl.-Wirt.-Ing. Matthias Thiel

15:00 - 15:30

mobile Warme | Intelligent gemacht
Qio GmbH

Referent: Christian Hahn

15:30 - 16:00 Uhr

Umsétze steigern mit Smart Home
und ,,Internet of Things“?

igt Institut

Referent: Prof. Dr. Michael Krodel

Donnerstag, 12.04.18

Moderation: Giinther Ohland

10:30 - 11:00 Uhr

Erfolg durch Umstrukturierung

Becherer Seminare GmbH
Referent: Gerhard Becherer

11:00 - 11:30 Uhr

mobhile Warme | Intelligent gemacht
Qio GmbH

Referent: Christian Hahn

11:30 - 12:00 Uhr

Open Datapool — Qualitatsgepriifte
Herstellerdaten fiir das Handwerk
Zentralverband Sanitar Heizung Klima, Open
Datapool

Referent: Dipl.-Wirt.-Ing.

Matthias Thiel

12:30 - 13:00 Uhr

Potenziale der Digitalen Heizung fiir die
Energiewende

Institut fiir technische Geb&udeausriistung
Dresden

Referent: Prof. Dr.-Ing. Bert Oschatz

13:00 - 13:30 Uhr

Digitalisierung heiBt Service 4.0
Kompetenzzentrum Digitales Handwerk
Referent: Dipl. Designer Christoph Krause

13:30 - 14:00 Uhr

SmartHome —

der neue Standard in der Gebaudetechnik
SmartHome Initiative Deutschland e.V.
Referent: Giinther Ohland

14:00 - 14:30 Uhr

Werbemedien im Wandel der Zeit:
Wie erreiche ich meine Kunden in 2018
Regiohelden

Referent: Wolfgang Winter

14:30 - 15:00 Uhr
Digitalisierung und BIM

in der Baubranche

Bergische Universitat Wuppertal
Referentin: Agnes Kelm

15:00 - 15:30 Uhr

Geratemanagement im SHK-Handwerk —
ZVTOO0L

CoelnConcept GmbH

Referent: Dr. Thomas Miiller

15:30 - 16:00 Uhr

Zusammenarheit iiber alle digitalen Kanéle
hinweg — wo ist das Problem?

Freiraum GmbH

Referent: Achim Maisenbacher

Freitag, 13.04.18
Moderation: Giinther Ohland

10:30 - 11:00 Uhr

SmartHome —

der neue Standard in der Gebaudetechnik
SmartHome Initiative Deutschland e.V.
Referent: Giinther Ohland

11:30 - 12:00 Uhr

mobhile Warme | Intelligent gemacht
Qio GmbH

Referent: Christian Hahn

13:00 - 13:30 Uhr

Werbemedien im Wandel der Zeit:

Wie erreiche ich meine Kunden in 2018
Regiohelden

Referent: Wolfgang Winter

13:30 - 14:00 Uhr

WERKSTATT BAD Wir zeigen Zukunft:

Was hat die Digitale Vernetzung mit dem
Fachkraftemangel zu tun. Wir zeigen praktische
Losungen

Badnet GmbH

Referent: Ulrich Bergmann

14:30 - 16:00 Uhr

Auswirkungen der Digitalisierung
im Handwerk

handwerk magazin, DATEV
Referenten: N.N.
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HALLE 3
STAND 3.110
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~BACK TO THE TOOLS"

GroRRe CONEL-Premiere bei der Messe IFH Nurnberg. Wir laden Sie in Halle 3 (Stand 3.110) zu einer fur einen echten Mehrwert im Arbeitsalltag und die
spannenden Reise durch unser TOOLS-Sortiment ein. Von der Kabeltrommel bis zur Pressmaschine breite und aufeinander abgestimmte Produktpalette
bietet CONEL die passende Ausriistung fiir Profis. fur vielfaltige Einsatzmdglichkeiten. Damit schafft

CONEL fiir Sie wichtige Freirdume: Sicher, passge-
Lernen Sie unter anderem unsere TOOLS-Neuhei- zur Stelle, wenn’s notig ist. Immer die perfekte Lo- nau, schnell und zuverlassig —auf CONEL kdnnen Sie
ten kennen, die das Sortiment umfassend erweitert sung, wenn's kompliziert wird. Immer zuverlassig auch  sich verlassen, eben wie auf einen besten Freund.
haben. Unser Messe-Motto: ,Back to the TOOLS" nach Jahren. Bei CONEL erhalt der Profi alles aus

CONEL ist der beste Freund des Installateurs. Immer  einer Hand: Perfekt zugeschnittene Systeme sorgen Wir freuen uns auf Sie!

iz zzz44040447ddd4ddddddd22272 IV /4



Forum ENERGIEEFFIZIENTES BAUEN Halle/Stand (5.200)

Programm

Dienstag 10.04.2018
Fachplaner- und Architektentag

Moderation: Roland Matzig
r-m-p architekten

10:00 - 10:30 Uhr

Was erwartet Sie heute auf dem Forum
Energieeffizientes Bauen?

Airoptima

Referent: Markus Meyer

10:30 Uhr
Start Neuheitenrundgang zum Thema
»Heizung und Erneuerbare Energien“

11:00 - 11:30 Uhr

Haus der Zukunft — PassivhausPlus
Herz & Lang GmbH

Referent: Dieter Herz

11:30 - 12:00 Uhr

Vom Passivhaus zum Multikomforthaus Teil 1
r-m-p architekten

Referent: Roland Matzig

12:00 - 12:30 Uhr

Vom Passivhaus zum Multikomforthaus Teil 2
Pro Passivhaus e.V.

Referent: Dirk Wiegand

13:30 Uhr
Start Neuheitenrundgang zum Thema
,Liiftung und Haustechnik*

14:00 - 14:30 Uhr

Vom Passivhaus zum Multikomforthaus Teil 3
Pro Passivhaus e.V.

Referent: Thomas Héfling

14:30 Uhr - 15:00 Uhr
Liiftungsvarianten im Effizienzhaus
AEREX HaustechnikSysteme GmbH
Referent: Helmut Schindler

Mittwoch 11.04.2018
Fachplaner- und Architektentag
Moderation: Katharina Pogoda
Architektin und

zertifizierte Passivhausplanerin

10:00 - 10:30 Uhr

Was erwartet Sie heute

auf dem Forum Energieeffizientes Bauen?
Airoptima

Referent: Markus Meyer

10:30 Uhr
Start Neuheitenrundgang zum Thema
»Heizung und Erneuerbare Energien*

11:00 - 11:30 Uhr

Die Leistungen der Koordination

hei Bestandsprojekten im Bildungsbausektor
Referentin: Katharina Pogoda

11:30 - 12:00 Uhr

Passivhaus Schulprojekt — Kostenreduzierung
durch Passivhausstandard

ING+ARCH Part mbB

Referent: Mario Bodem

12:00 - 12:30 Uhr

Sanierung eines landwirtschaftlichen
Anwesens Baujahr 1900 zum Plusenergiehaus
mit vier Wohneinheiten

Architekt Fingerle

Referent: Bernd Fingerle

13:30 Uhr
Start Neuheitenrundgang zum Thema
,Liiftung und Haustechnik*

14:00 - 14:30 Uhr

Getunte natiirliche Liiftung
TRANSSOLAR Energietechnik GmbH
Referent: Markus Krauss

14:30 - 15:00 Uhr

Energieeffiziente Projekte schaffen leisthare
und nachhaltige Lebensraume

Konzepte, Projekte, Monitoringergebnisse

Herz & Lang GmbH

Referent: Florian Lang

15:00 - 15:30 Uhr
Systemverstandnis:

Hydraulischer Abgleich im Bestand
GIH Bundesverband e.V.

Referent: Bernd Scheithauer

Donnerstag 12.04.2018

Tag der Wohnungswirtschaft

Moderation: Ulrike Trampe

Chefredakteurin DW Die Wohungswirtschaft

10:00 - 10:15 Uhr

BegriiBung: Was erwartet Sie heute

auf dem Forum Energieeffizientes Bauen?
Airoptima

Referent: Markus Meyer

10:15 Uhr - 10:30 Uhr

BegriiBung durch den regionalen
Landesverband der Wohnungswirtschaft
Dr. Stefan Roth, VdW Bayern (angefragt)

10:30 Uhr
Start Neuheitenrundgang zum Thema
,Heizung und Erneuerbare Energien*

10:45 Uhr - 11:15 Uhr

Wie verandert die Digitalisierung

das Energiemanagement

im mehrgeschossigen Wohnungshau?

EBZ

Referent: Prof. Dr.-Ing. Viktor Grinewitschus

11:15 - 12:00 Uhr

Bezahlbarer, energetisch optimierter
Wohnungsneubau in Miinchen: Wie eine nicht
immer ganz konventionelle Planung zum
Erfolg gefiihrt hat.

wbg Niirnberg GmbH

Referent: Ralf Schekira (angefragt)

12:00 - 12:45 Uhr

Praxiserfahrung im Wohnungsunternehmen
mit Smart Home: Akzeptanz, Geriate,
Kosten und Nutzung

Fidentia Warmemessdienst

& Kabelservice GmbH

Referent: Gerhard Nummer

13:30 Uhr
Start Neuheitenrundgang zum Thema
,Liiftung und Haustechnik*

13:30 - 14:15 Uhr

Kontrollierte Wohnraumliiftung in der
Wohungswirtschaft — technisch sinnvoll,
alternativlos oder was?

Ingenieurbiiro Hausladen GmbH
Referentin: Maria-Elisabeth Endres

14:15 - 15:00 Uhr

Barrierefreie Badsanierung im Spannungsfeld
zwischen Zeit und Geld

GGT Deutsche Gesellschaft

fiir Gerontotechnik mbH

Referent: Marcus Sauer (angefragt)

15:00 - 15:45 Uhr

Die Zukunft wird smart: smart grid,

smart home, smart user — nehmen wir bei der
Umsetzung der Energiewende alle mit?

Qivalo GmbH

Referent: Hans-Lothar Schéfer

15:45 - 16:15 Uhr

Abschlussdiskussion und Zusammenfassung
DW - Die Wohnungswirtschaft

Referentin: Ulrike Trampe

Freitag 13.04.2018

Fachplaner- und Architektentag
Moderation: Katharina Pogoda
Architektin und

zertifizierte Passivhausplanerin

10:00 - 10:30 Uhr

Was erwartet Sie heute

auf dem Forum Energieeffizientes Bauen?
Airoptima

Referent: Markus Meyer

10:30 Uhr

Start Neuheitenrundgang zum Thema
»Heizung und Erneuerbare Energien*

11:00 - 11:30 Uhr

Die Leistungen der Koordination bei
Bestandsprojekten im Bildungsbausektor
Referentin: Katharina Pogoda

11:30 - 12:00 Uhr
Energieeffiziente Sanierung
eines typischen 60er-Jahre-
Nachkriegsgebaudes in Berlin
Hell Architekten Berlin
Referentin: Nina Hell

12:00 - 12:30 Uhr
Energieeffiziente Anlagentechnik
im Wohnungshau
ENERGIEBERATER FRANKEN e.V.
Referent: Stefan Holz

13:30 Uhr
Start Neuheitenrundgang zum Thema
,Liiftung und Haustechnik*




Wichtige Informationen rund um die FordermalBnahmen

Effizienzhaus, Kesseltausch und barrierefreier Badu

Mit Blick auf eine ganzheitliche Beratung ist es
fiir Handwerker, Planer und Energieberater un-
umganglich, iber mogliche Forderprogramme
fiir ein spezielles Kundenprojekt Bescheid zu
wissen. Den hdchsten Stellenwert haben in
der Offentlichkeit die Forderprogramme der
staatlichen KfW-Bank. Aber auch die BAFA-
Programme rund um das Thema Kesseltausch
bzw. Installation einer Solaranlage sowie das
bayerische 10.000-Hauser-Programm sind hier
von Bedeutung. Deshalb sind nachfolgend die
fiir den Haustechnikbereich relevantesten Pro-
gramme in Kurzform zusammengestellt (Stand:
19.01.2018). AuBerdem wird auf spezifische
Besonderheiten hingewiesen, die bei der An-
tragstellung zu beachten sind. Mit dabei sind
auch Fordermittel, die die Betriebe fiir sich selbst
nutzen kdnnen.

Energieeffizient Bauen & Sanieren

Grundbaustein fiir Sanierungen ist das Pro-

gramm 151/152 (Kredit) der KIW — Wohnraum

energetisch sanieren oder sanierten Wohnraum
kaufen:

e Kreditvolumen bis 100.000 € beim KfW-
Effizienzhaus oder 50.000 € bei EinzelmaB-
nahmen und MaBnahmenpaketen

e (,75% effektiver Jahreszins

e hiszu 27.500 €Tilgungszuschuss beim Errei-
chen des Effizienzstandards KfW 55

e Privatpersonen kénnen alternativ den Zu-
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schuss (430) wéhlen, dieser ist allerdings
auf Ein-und Zweifamilienh&user beschrénkt
(Details dazu weiter hinten in diesem Artikel)
Kombinierbar mit dem Zuschuss Baubeglei-
tung (431): Hier werden 50 % der Kosten fiir
die Planung und Baubegleitung durch einen
Experten fiir Energieeffizienz gefordert (max.
4.000 €). Wichtiger Hinweis in der Experten-
liste der dena gelisteten Energieberater:
Aufgrund einer Neuregelung darf diese Be-
ratung nun auch mit der Durchfiihrung der
MaBnahme kombiniert werden, was in der
Vergangenheit ausgeschlossen war.

Ergdnzung um den Baustein ,EnergieSys-
temHaus" des 10.000-Hauser-Programms.
Bei Erreichen des Mindeststandards KfW-
Effizienzhaus 115 ist je nach Heizsystem
ein Zuschuss (, TechnikBonus“) von bis zu
9.000€ moglich. Auch eine PV-Anlage ist
forderfahig mit bis zu 3.900 €. Dartiber hi-
naus ist ein weiterer Zuschuss (,,Energieeffi-
zienzBonus") von bis zu 9.000 € bei Erreichen
eines entsprechenden Effizienzstandards
méglich. Achtung: Die Zahl der Forderfalle ist
in 2018 voraussichtlich auf 3.700 begrenzt.
Daher empfiehlt sich ein schnelles Handeln,
zumal nur MaBnahmen geférdert werden, fiir
die der Bewilligungsstelle bis spétestens 30.
September 2018 ein elektronischer Forder-
antrag vorliegt (Ende der FérdermaBnahme).
AbschlieBend der Hinweis, dass dieses Pro-
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gramm im Gegensatz zur KfW-Férderung die
Eigennutzung voraussetzt.

Fiir Neubauten bzw. Neuanschaffungen ist das
KfW-Programm 153 (Kredit) — Energieeffizient
Bauen die Basis:

e Anwendbar fiir den Bau oder Kauf eines neu-
en KfW-Effizienzhauses 55, 40 oder 40 Plus
oder einer Eigentumswohnung

e Bis 100.000 € Kredit fir jede Wohneinheit

e Biszu 15.000 € Tilgungszuschuss

e Ebenfalls kombinierbar mit dem Zuschuss
Baubegleitung (431)

e Auch die Kombination mit dem 10.000-H&u-
ser-Programm (, TechnikBonus®) ist bei
Erreichen des KfW-Standards 55 méglich.
Ebenfalls kann der , EnergieeffizienzBonus*
in Anspruch genommen werden, allerdings
muss dazu ein Passivhausstandard erreicht
werden.

Sanierungen zum KfW-Effizienzhaus oder Einzel-
maBnahmen, wie z. B. der Einbau eines fossilen
Kessels oder einer Liiftungsanlage sind auch
iiber das KfW-Programm 430 ,Energieeffizient
Sanieren — Investitions-Zuschuss“ mit einem
Zuschuss von bis zu 30.000 € férderfahig. Beson-
ders interessant sind hier die MaBnahmenpakete
~Heizungspaket” und , Liiftungspaket“, welche
bei Erfiillung bestimmter Voraussetzungen (wie
z.B. der Durchfiihrung des Heizungscheck 2.0)
einen Zuschuss von 15 % der MaBnahmenkosten
versprechen. Dieses Programm ist auf Ein- und
Zweifamilienhduser sowie Eigentumswohnungen
beschrénkt, wobei eine Vermietung zulassig ist.
Es ist zu beachten, dass bei den beschriebenen
KfW-Forderprogrammen die Einbindung eines in
der Expertenliste der dena aufgefiihrten Energie-
beraters verpflichtend ist.

Grundsatzlich sind — abhangig von der ge-
wahlten Konstellation — alle vorgenannten
Programme mit dem BAFA-Programm , Heizen
mit Erneuerbaren Energien“ (Einbau eines
Pelletkessels, einer Warmepumpe oder Solar-
anlage) kombinierbar. Es ist unter bestimmten
Voraussetzungen sogar méglich, z.B. bei einem
Kesseltausch iber das KfW-Programm 167
LEnergieeffizient Sanieren — Ergénzungskredit”
die Liicke zwischen der BAFA-Forderung und den
tatsdchlichen Einbaukosten zu schlieBen.

Fiir Gewerhe gibt es das KfW-Energieeffizienz-
programm 276 — Energieeffizient Bauen und Sa-
nieren (Kredit). Dies kann von Unternehmen jeder
GréBe und Freiberuflern in Anspruch genommen
werden. Die Konditionen kdnnen den KfW-Seiten
entnommen werden.

Zuséatzlich zu den bereits beschriebenen For-
derprogrammen zum Austausch veralteter
Heizkessel — entweder auf Basis Erneuerbarer
Energien iiber das BAFA oder fossile Kessel
iiber das KfW-Programm 430 — bestehen wei-
tere Forderprogramme zur Férderung von KWK
(Kraft-Warme-Kopplung) — Anlagen, insbeson-
dere Brennstoffzellen und Batteriespeichern fiir
Photovoltaikanlagen. Aufgrund der Komplexitat
dieser FordermaBnahmen kann hier nur in Kurz-
form auf die wichtigsten Rahmenbedingungen
eingegangen werden.

Das BAFA férdert KWK-Anlagen mit einer elek-
trischen Leistung bis 20 kW, sogenannte Mini-
KWK-Anlagen, mit einem Investitionszuschuss.
Die Hohe der Basisforderung richtet sich nach
der elektrischen Leistung der Mini-KWK-Anlage.
Beispielsweise wird eine Anlage von 1 kW, die
fiir Ein- und Zweifamilienhauser geeignet ist,
mit 1.900 € gefordert, eine Anlage mit 20 kW,

1bau

hingegen mit 3.500 €. Einzelheiten zur Einbin-
dung in das Stromnetz oder zur Anlagenhydraulik
sind auf den Seiten des BAFA unter der Rubrik
Energieeffizienz nachzulesen.

Die KfW fordert speziell den Einbau von Brenn-
stoffzellen (Wohn- und Nichtwohngebiude,
Programm 433) mit einem Zuschuss von bis zu
28.200 € je Brennstoffzelle (Gesamtforderbetrag
= Grundforderung + leistungsabhéngige Zu-
satzforderung, vergleichbar der BAFA-Forderung
fiir Mini-KWK-Anlagen).

Batteriespeicher fiir Photovoltaikanlagen wer-
den iiber das KfW-Programm 475 gefordert. Es
handelt sich zwar um ein Kreditprogramm, in-
teressant ist jedoch der Tilgungszuschuss von
aktuell 10 %. Das Programm l4uft noch bis Ende
2018.

AbschlieBend noch ein wichtiger Hinweis zum
bayerischen 10.000-Hauser-Programm: Der Pro-
grammteil ,Heizungstausch-Plus* zur Férderung
des vorzeitigen Austausches veralteter Heizkes-
sel wurde entgegen der urspriinglich zugesagten
Laufzeit bis Ende September 2018 Anfang dieses
Jahres ohne vorherige Ankiindigung beendet. Die
Abwicklung bereits 2017 gestellter Antrage lauft
allerdings weiter.

Altersgerecht umbauen

Die KfW fordert den Umbau und den Erwerb von
barrierearm umgebautem Wohnraum (Programm
159) gemaB den technischen Mindestanforde-
rungen der KIW mit einem zinsverbilligten Kredit
(ab 0,75 %) bis maximal 50.000 € je Wohnein-
heit.

Im zugehdrigen Zuschussprogramm (455, nur
Ein- und Zweifamilienhauser sowie Eigentums-
wohnungen) werden aktuell nur noch MaBnah-
men im Bereich Einbruchschutz gefordert, d. h.
zurzeit ist keine Antragstellung fiir Zuschiisse zur
Barrierereduzierung méglich. Ungeachtet dessen
der Hinweis, dass bei EinzelmaBnahmen, wie
z.B. einem Badumbau, kein Sachverstandiger
hinzugezogen werden muss. Dieser ist aus-
schlieBlich beim Umbau eines ganzen Wohn-
hauses erforderlich. byrii



Forum Handwerk 2018 Halle/Stand (4.100)

Dienstag 10.04.2018

10:30 - 11:00 Uhr

Die digitale Heizung: Chance fiir das Handwerk
Bundesverband

der Deutschen Heizungsindustrie e.V. (BDH)

11:05 - 11:35 Uhr

Die Brennstoffzellenheizung:

Markt, Technik, Potenziale
Bundesverband

der Deutschen Heizungsindustrie e.V. (BDH)

11:40 - 12:10 Uhr

Hybride Warmepumpensysteme:
Kombinationsmdglichkeiten und Potenziale
Bundesverband

der Deutschen Heizungsindustrie e.V. (BDH)

12:20 - 12:40 Uhr

Der EEBUS-Demonstrator: Veranschaulichung
des Energiemanagements im Smart Home
Bundesverband

der Deutschen Heizungsindustrie e.V. (BDH)
Referent: Dieter Kehren

12:50 - 13:10 Uhr

Traumpaar Warmepumpe & Photovoltaik —
effiziente und smarte Losungen sowie
Alternativen fiir die Warmwasserbereitung
Stiebel Eltron Deutschland Vertriebs GmbH
Referent: Florian Wohrer

13:20 - 13:40 Uhr
Wohnraumliiftung der Zukunft
Helios Ventilatoren Gmbh + Co KG
Referent: Christian Podeswa

13:50 - 14:10 Uhr
Preisverleihung ProfiBad

14:20 - 14:40 Uhr

WERKSTATT BAD Wir zeigen Zukunft:
Vorfertigung, eine Losung

des Fachkraftemangels

BADnet GmbH

Referent: Uli Bergmann

14:50 - 15:10 Uhr

Badstudie

Vereinigung Deutsche Sanitarwirtschaft e.V.
(VDS)

Referent: Jens Wischmann

15:20 - 15:40 Uhr

Heizen mit Pellets fiir die Energiewende in
Neubau und Bestand

Deutsches Pelletinstitut GmbH (DEPI)
Referent: Martin Bentele

15:50 - 16:10 Uhr

Die neue TrinkwV — Anderungen fiir die Praxis
Viega Technology GmbH & Co. KG

Referent: Dr. Christian Schauer

16:20 - 16:40 Uhr

Forderungen der Bafa / KfW zur Heizungsmo-
dernisierung

Fachverband SHK Baden-Wiirttemberg
Referent: Jorg Knapp

Mittwoch 11.04.2018

10:30 - 11:00 Uhr

Markt, Technik, Poltik: Trends und Perspekti-
ven im Warmemarkt

Bundesverband

der Deutschen Heizungsindustrie e.V. (BDH)

11:05 - 11:35 Uhr

System PV, Warmepumpe und Speicher
Bundesverband

der Deutschen Heizungsindustrie e.V. (BDH)

11:40 - 12:10 Uhr

Die digitale Heizung:

Chance fiir das Handwerk

Bundesverband

der Deutschen Heizungsindustrie e.V. (BDH)

12:20 - 12:40 Uhr

Rohrabschottungen mit Brandschutzman-
schetten — Entwicklungen und Neues
DOYMA GmbH & Co.

Referent: Carsten Janiec

12:50 - 13:10 Uhr
Gebaudeeinfiihrungen

ohne Angst vor Fehlern montieren
DOYMA GmbH & Co.

Referent: Dipl.-Ing. Thomas Wagner

13:20 - 13:40 Uhr
Wohnraumliiftung der Zukunft
Helios Ventilatoren Gmbh + Co KG
Referent: Christian Podeswa

13:50 - 14:40 Uhr

Der EEBUS-Demonstrator: Veranschaulichung
des Energiemanagements im Smart Home
Bundesverband der Deutschen Heizungsindu-
strie e.V. (BDH)

Referent: Dieter Kehren

14:50 - 15:10 Uhr

Traumpaar Warmepumpe & Photovoltaik-
effiziente und smarte Losungen sowie Alterna-
tiven fiir die Warmwasserbereitung

Stiebel Eltron Deutschland Vertriebs GmbH
Referent: Florian Wohrer

15:20 - 15:40 Uhr

Dichte Bauweise durch die EnEV! Was bedeu-
tet das fiir die Innenraumgqualitat?

Zehnder Group Deutschland GmbH

Referent: Jochen Hofmann

15:50 - 16:10 Uhr

Barrierefreiheit

Vereinigung Deutsche Sanitarwirtschaft e.V.
(VDS)

Referent: Jens Wischmann

16:20 - 16:40 Uhr
Preisverleihung Euroskills

Donnerstag 12.04.2018

10:30 - 11:00 Uhr

Die digitale Heizung: Chance fiir das Handwerk
Bundesverband

der Deutschen Heizungsindustrie e.V. (BDH)

11:05 - 11:35 Uhr

Markt, Technik, Poltik: Trends

und Perspektiven im Warmemarkt
Bundesverband

der Deutschen Heizungsindustrie e.V. (BDH)

11:40 - 12:10 Uhr

Holz-Heizsysteme —

sinnvolle Alternative im Warmemarkt
Bundesverband

der Deutschen Heizungsindustrie e.V. (BDH)

12:20 - 12:40 Uhr
Beschwerdemanagement
Unternehmensberatung Becherer
Referent: Gerhard Becherer

12:50 - 13:10 Uhr
Wohnraumliiftung der Zukunft
Helios Ventilatoren Gmbh + Co KG
Referent: Christian Podeswa

13:20 - 13:40 Uhr

Rohrabschottungen mit Brandschutz-
manschetten - Entwicklungen und Neues
DOYMA GmbH & Co.

Referent: Carsten Janiec

13:50 - 14:10 Uhr

Gebaudeeinfiihrungen ohne Angst vor Fehlern
montieren

DOYMA GmbH & Co.

Referent: Dipl.-Ing. Thomas Wagner

14:20 - 14:40 Uhr

Traumpaar Warmepumpe & Photovoltaik-
effiziente und smarte Losungen sowie
Alternativen fiir die Warmwasserbereitung
Stiebel Eltron Deutschland Vertriebs GmbH
Referent: Florian Wohrer

14:50 - 15:10 Uhr

Anti-Stress durch effektive Organisation
Unternehmensberatung Becherer
Referent: Gerhard Becherer

15:20 - 15:40 Uhr

Der EEBUS- Demonstrator: Veranschaulichung
des Energiemanagements im Smart Home
Bundesverband der Deutschen Heizungsindu-
strie e.V. (BDH)

Referent: Dieter Kehren

15:50 - 16:10 Uhr

Digitalisierung und BIM in der Baubranche
Bergische Universitat Wuppertal

Referentin: Agnes Kelm

16:20 - 16:40 Uhr

Internetpreisen Paroli bieten
Fachverband SHK Baden-Wiirttemberg
Referent: Albrecht Oesterle

Freitag 13.04.2018

10:30 - 11:00 Uhr

Die Brennstoffzellenheizung: Markt, Technik,
Potenziale

Bundesverband

der Deutschen Heizungsindustrie e.V. (BDH)

11:05 - 11:35 Uhr

Die Strom erzeugende Heizung — Einsatz von
Mini- und Mikro-KWK

Bundesverband

der Deutschen Heizungsindustrie e.V. (BDH)

11:40 - 12:10 Uhr

Hybride Warmepumpensysteme:
Kombinationsmdglichkeiten und Potenziale
Bundesverband

der Deutschen Heizungsindustrie e.V. (BDH)

12:20 - 12:40 Uhr

WERKSTATT BAD Wir zeigen Zukunft:
Vorfertigung, eine Losung

des Fachkraftemangels

BADnet GmbH

Referent: Ulrich Bergmann

12:50 - 13:10 Uhr

Dichte Bauweise durch die EnEV! Was bedeu-
tet das fiir die Innenraumgqualitat?

Zehnder Group Deutschland GmbH

Referent: Jochen Hofmann

13:20 - 13:40 Uhr

Heizen mit Pellets fiir die Energiewende
in Neubau und Bestand

Deutsches Pelletinstitut GmbH (DEPI)
Referent: Martin Bentele

13:50 - 14:10 Uhr

Kaufrecht 2018: Haftungsliicke

fiilr Handwerker geschlossen?
Fachverband SHK Baden-Wiirttemberg
Referent: Matthias Bergmann

14:20 - 14:40 Uhr

Der EEBUS-Demonstrator: Veranschaulichung
des Energiemanagements im Smart Home
Bundesverband

der Deutschen Heizungsindustrie e.V. (BDH)
Referent: Dieter Kehren




Kaufrecht 2018:
Ist die Hattungsliicke beil defekten Baumaterialien
jetzt geschlossen?

Zum 01.01.2018 trat die Anderung des Kaufrechts fiir alle ab 01.01.2018 neu abgeschlossenen Kaufvertriige in Kraft. Nunmehr muss vom Verkaufer nicht mehr nur das defekte Baumaterial kosten-
frei zur Verfiigung gestellt werden, sondern auch alle erforderlichen Aufwendungen ersetzt werden. Dazu gehdren inshesondere Transport-, Wege-, Arbeits- und Materialkosten, beispielsweise heim
Austausch des schon bei Ablieferung defekten Baumaterials, ohne Nachweis eines Verschuldens.

In der bis zum 31.12.2017 geltenden
Gesetzeslage und Rechtsprechung war
noch ein eigensténdiger Verschuldens-
nachweis gegeniiber dem Verk&ufer bei
der Vermeidbarkeit oder der Erkennbar-
keit eines Mangels notwendig. Ab dem
01.01.2018 muss dieser fiir derartige
Kaufrechtsanspriiche gerade nicht
mehr gefiihrt werden.

Nach den gesetzlichen Voraussetzungen
gilt der vorgenannte Anspruch zum ver-
schuldensunabhingigen Ersatz aller er-
forderlichen Aufwendungen gegeniiber
dem Verkaufer fiir alle eingebauten und
angebrachten Baumaterialien.

Der Einbau von Materialien liegt zum
Beispiel bei einer kompletten Hei-
zungs- oder Sanitarinstallation in

einem Neubau oder bei einem Aus-
tausch von Rohrleitungsstrangen im
Boden bzw. in der Wand im Heizungs-
oder Sanitarbereich vor.

Angebrachte Materialien sind bei-
spielsweise das montierte Wasch-
becken oder der montierte Hand-
tuchhalter bzw. die Montage einer
Wasseraufbereitungsanlage an einer
bestehenden Sanitarinstallation. Hie-
runter fallt auch die von einem Klemp-
ner errichtete Mauerabdeckung.
Wichtig ist nun, dass fiir Neuvertrage
ab 2018 ein Verschuldensnachweis fiir
den Anspruch zum Ersatz aller erfor-
derlichen Aufwendungen gegeniiber
dem Verkdufer vom SHK-Betrieb nicht
mehr gefiihrt werden muss. Diese An-

Neue DIN 18534

forderung erwies sich inshesondere
beim GroBhandel, dessen Verschulden
in der Regel nur in unzureichender La-
gerhaltung oder einem mangelhaften
Transport liegen konnte, als nahezu
uniiberwindbare Hiirde bei der An-
spruchsgeltendmachung.

Jedoch ist die Gesetzesregelung nicht
,AGB-fest“ ausgestaltet, so dass damit
zu rechnen ist, dass Handler bzw. Her-
steller als Verkdufer mit eigenen AGB
die gesetzlichen Anspriiche minimieren
werden. Welche AGB hiervon rechtmé-
Big oder rechtswidrig sein werden, wird
sich erst in einer jahrelangen Recht-
sprechung rechtssicher herausstellen.
Der Vorteil fiir Innungsmitglieder durch
Haftungsiibernahmevereinbarungen

(HOV) des Zentralverbandes SHK mit
rund 80 namhaften SHK-Herstellern
besteht weiterhin darin, dass die
SHK-Mitgliedshetriebe gegeniiber den
HUV-Partnern fiir alle vorgenannten
Schadensarten abgesichert sind und
es hierbei auf ,gegenlaufige” AGB
iiberhaupt nicht ankommt. Fiir diese
Anspriiche miissen Innungsmitglieder
nach den HOV des ZVSHK nur einen
Materialdefekt nachweisen, also im
Streitfall belegen, dass gerade nicht
eine fehlerhafte Montage oder eine
fehlerhafte Nutzung des Baumaterials
den Defekt ausgeldst oder mithewirkt
hat.

Demgegeniiber muss der SHK-Betrieb
nach Gesetz als Kaufer im Zweifel auch

weiterhin beweisen, dass der Defekt
am Baumaterial schon bei Ablieferung
der Kaufsache vorlag und nicht erst
spater verursacht wurde.

Zudem muss der SHK-Betrieb als
Kaufer im Zweifel beweisen, dass die
Verjahrungsfrist fiir das Baumaterial
5 Jahre (bei Verwendung fiir ein Bau-
werk) und nicht nur 2 Jahre (Gesetz)
bzw. 1 Jahr (AGB) ab Ablieferung fiir
sonstige Baumaterialien betragt.

Die ZVSHK-Haftungsiibernameverein-
barung bietet mit dem objektiven Priif-
verfahren und den Direktanspriichen
gegeniiber den Herstellern daher auch
weiterhin die beste und rechtssicherste
Form, Schéaden infolge defekten Bau-
materials zu regulieren bwbe

regelt Abdichtung von

Wanner

und Duschen

Mit Ausgabedatum 07/2017 ist die neue Normenreihe DIN 18534 Abdichtung von Innenrdumen
erschienen. Darin wird unter anderem auch die Abdichtung von Wannenrandern (Badewannen/

Duschen) geregelt.

Die DIN 18534 kommt bei der Planung und In-
standhaltung von Abdichtungen von Boden- und
Wandflachen in Innenrdumen zur Anwendung, in
denen die maximale Anstauhdhe von beispiels-
weise Brauch- oder Reinigungswasser 10 Zen-
timeter betragt. Zu diesen Raumen zahlen z.B.
e gewerbliche Kiichen

e Badezimmer

e Schwimmbeckenumgénge

e Duschanlagen

e Produktions- und Gewerbeflachen sowie

e Bodenflachen mit Ablauf.

Neu geregelt ist das Thema Abdichtung von Wan-
nenanschliissen. Die DIN fordert, dass Bereiche
unter bzw. hinter Bade- und Duschwannen vor
Wassereinwirkung zu schiitzen sind. Die Abdich-
tung ist folgendermaBen auszufiihren:

e AnschlieBen des Wannenrandes an die Ab-
dichtungsschicht z.B. mit Wannenranddicht-
bandern oder Zargen oder

e Fortfithren der Flachenabdichtungsschicht
unter und hinter der Wanne ggf. mit Unterflur-
Entwasserung

Es wird ausdriicklich festgehalten, dass Dicht-
stofffugen (Silikon 0.4.) am Wannenrand keine
geeignete Abdichtung im Sinne der Norm dar-
stellen.

Sollte die Wannenranddichtung durch den SHK-
Betrieb erfolgen, ist also mit dem Auftraggeber
vorab abzustimmen, welche Abdichtungsart vor-
gesehen ist. Falls nur eine Abdichtung iiber Dicht-
stofffugen vorgesehen bzw. ausgeschrieben ist
und kein Fortfiihren der Flachenabdichtung unter
der Wanne erkennbar ist, sollte der Installateur
unbedingt Bedenken gegen diese Art der Ausfiih-
rung anmelden und auf die Neuregelungen der DIN
18534 verweisen.

Der Installateur ist neben dem Planer und dem
Fliesenleger mitverantwortlich fiir eine zuver-
lassige Abdichtung. Der SHK-Fachbetrieb sollte
sich daher am besten immer schon im Vorfeld mit
dem Auftraggeber, dem Planer und den anderen
Gewerken abstimmen und die geplante Art der
Abdichtung kléren.
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Wie integriert man Einzelrau
Brennstofte mit Wasserwarm

mfeuerungsanlagen fir feste
etibertrager in die Zentralheizung?

Bei der Integration von Einzelraumfeuerungsanlagen mit Wasserwarmeiibertrager — unabhangig davon, ob es sich um ein Kesselgerat oder
eine Heizeinsatz-/Wasserwarmeiibertrager-Kombination handelt — ist eine Vielzahl an technischen Vorschriften zu beachten.

Anforderungen des Baurechts

Zunéchst stellt sich die Frage, welche Einzel-
feuerstatte mit welchem zusétzlichen Was-
serwdrmeiibertrager kombiniert werden darf.
Aus baurechtlicher Sicht handelt es sich bei
Feuerstatten um Bauprodukte. Gleiches gilt
fiir Wasserwarmeiibertrager. GemaB den Lan-
desbauordnungen, Baurecht ist nach wie vor
Landersache, miissen Bauprodukte iiber einen
allgemein baurechtlichen Nachweis verfiigen.
Dies ist bei Einzelfeuerstatten zum Beispiel das
CE-Zeichen in Verbindung mit einer Typpriifung
nach DIN EN 13229 fiir Heiz- und Kamineinsatze
oder nach DIN EN 13 240 fiir Raumheizer. Ohne
diesen baurechtlichen, allgemeinen Nachweis
diirfen derartige Produkte in Deutschland nicht
aufgestellt und betrieben werden. Erfolgt eine
Kombination von Feuerstétten mit einem separa-
ten Wasserwdrmeiibertrager (WWU), dann muss
aus einem der baurechtlichen Nachweise hervor-
gehen, dass Heizeinsatz und WWU zusammen
betrieben werden diirfen. Liegt dieser Nachweis
nicht vor, ist die Kombination zwischen diesen
beiden Produkten nicht zuldssig. Diese Frage-
stellung wird haufig nicht beachtet. Konsequenz
ist, dass der bevolimachtigte Bezirksschorn-
steinfeger die Feuerstatte und damit die Anlage
aus baurechtlicher Sicht nicht abnehmen kann.
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Wer ist fiir was verantwortlich?

Sehr haufig schlieBt der Kachelofenbauer die
Feuerstdtte und den Wasserwarmeiibertrager
wasserseitig nicht an. Diese Arbeiten werden
in der Regel separat vom Auftraggeber an den
Heizungsbauer vergeben. Natiirlich haftet der
Kachelofenbauer nicht fiir die Arbeiten des Hei-
zungshauers. Allerdings empfiehlt es sich sei-
tens des Kachelofenbauers, alle notwendigen
Installationsanleitungen des Heizeinsatz-/WWU-
Herstellers an den Auftraggeber mit dem Hinweis
zu (ibergeben, diese an den Heizungshauer wei-
terzureichen. Am besten sollte dieser Hinweis an
den Auftraggeber schriftlich erfolgen. In diesem
Zusammenhang ist weiterhin zu empfehlen,
auch einen Hinweis auf das Merkblatt ,Wasser-
technik — Sichere Installation und Betrieb von
wasserfiihrenden Festbrennstoff-Einzelraum-
Feuerungsanlagen” des Zentralverbandes SHK
an den Auftraggeber zu geben.

Das Merkblatt des ZVSHK fasst die Anforderun-
gen der wichtigsten technischen Regelwerke
in Bezug auf die wasserseitige Einbindung in
die Warmwasserzentralheizung zusammen.
AuBerdem gibt es wertvolle Hinweise, was im
Einzelnen, beispielsweise beim Anschluss der
Thermischen Ablaufsicherung, zu beachten ist.
Wenn der wasserseitige Anschluss nicht durch den
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Kachelofenbauer erfolgt, so darf dieser die Feuer-
statte nicht in Betrieb nehmen, wenn sicherheits-
technische Bedenken bestehen. Das bedeutet, der
Kachelofenbauer muss sich vor Inbetriebnahme
der Feuerstatte davon liberzeugen, dass diese
richtig angeschlossen ist. Er muss beispielswei-
se priifen, ob das Sicherheitsventil und die Ther-
mische Ablaufsicherung an der richtigen Stelle
und in der notwendigen Ausfiihrung installiert
sind. GleichermaBen ist zu priifen, ob zum Beispiel
innerhalb der Heizkammer das richtige Rohrma-
terial einschlieBlich Verbindungen verbaut wurde.
Natirlich gilt die Uberpriifungspflicht auch fir
alle vom Hersteller vorgegebenen Anforderungen.
Kommt es aufgrund von Installationsfehlern
zu Schaden, haftet der Kachelofenbauer unter
Umstanden teilweise mit, wenn diese Hinweise
unterlassen wurden. So kommt es immer wieder
zu Wasserschaden, weil die Ablassleitung des Si-
cherheitsventils nicht ordnungsgema0 an die Ent-
wasserungsanlagen angeschlossen war. Wichtig
wére es in diesem Zusammenhang, einen Hinweis
an den Auftraggeber zu geben, dass neben den
Herstellervorgaben und dem iiblichen technischen
Regelwerk fiir Warmwasserzentralheizungen auch
die TROL (,, Technische Regeln im Ofen- und Luft-
heizungshauerhandwerk®) zu beachten ist. Es ob-
liegt dann dem Heizungshauer, sich iiber die zu
beachtenden Anforderungen ,schlau” zu machen.

Anforderungen bei der Installation

des Sicherheitsventils

Das Sicherheitsventil ist Bestandteil der Sicher-
heitsprifung im Rahmen der Typpriifung fiir
die Feuerstatte. In vielen Fallen schreiben die
Hersteller der Feuerstatte die Verwendung eines
Sicherheitsventils mit einem Ansprechdruck von
2.5 bar vor. Ublich ist jedoch heute in der Hei-
zungstechnik ein Ventil mit einem Ansprechdruck
von 3,0 bar einzusetzen. Das hat Konsequenzen
auf den maximal zulassigen Betriebsdruck der
Anlage und in der Folge auf die Dimensionierung
der/des AusdehnungsgefaBe(s).

Weiterhin ist zu beachten, dass der Installations-
ort des Sicherheitsventils vom Hersteller bzw. der
DIN EN 12 828 vorgegeben ist. Abweichungen von
diesen Vorgaben sind in der Regel nicht zul&ssig.
Aus der DIN 12 828 sowie den Hersteller-Installati-
onsanleitungen geht hervor, dass das Sicherheits-
ventil einsehbar und jederzeit austauschbar sein
muss. AuBerdem muss es jahrlich auf Funktion
iiberprift werden kdnnen. Bei der Planung der Zu-
gangs6ffnung miissen all diese Vorgaben beachtet
werden, so dass die notwendigen Arbeiten auch
durchgefiihrt werden kdnnen, ohne dass Schaden
beispielsweise am Kachelmantel auftreten.

Da die Feuerstétte sehr haufig im Wohnbereich
installiert wird, liegt in aller Regel keine Ent-
wasserungsleitung in der Nahe. Die Vorgaben
— wieviel Umlenkungen in Abhangigkeit des
Leitungsdurchmessers zuldssig sind sowie die
maximal zuldssige Lange der Ablassleitung —
sind im Anhang der DIN EN 12828 aufgefiihrt wie
auch in den Herstellerunterlagen. Das bedeutet,
dass im Bereich der Feuerstatte ein Anschluss
der Ablassleitung an das Entwasserungsnetz
des Gebaudes erfolgen muss, da ansonsten die
vorgegebenen maximal zuldssigen Umlenkungen
und die maximale Leitungslange fiir die Ablass-
leitung nicht eingehalten werden kénnen.

Die Konsequenz ware, dass es unter Umstanden
zu einem verzdgerten Ansprechen des Sicher-

heitsventils kommt und in der Folge zu einem
unzuldssigen Uberdruck in der Feuerstétte mit
entsprechenden Schaden an der Feuerstétte.

Anforderungen an
Rohrleitungen und Verbindungen
Die {iblichen Anwendungstemperaturen fiir Rohr-
leitungen und Verbindungen im Heizungsbau lie-
gen deutlich unter 100 °C, wenn zum Beispiel
die thermische Solaranlage mal ausgeklammert
wird. In der Folge spielt es keine Rolle, ob das
Rohrmaterial aus Mehrschicht-Verbundrohr,
Metall oder komplett aus Kunststoff besteht.
Dies ist jedoch beim Anschluss von Wasserwar-
meiibertrager/Kesselgeraten innerhalb einer
Heizkammer nicht der Fall. Die TROL fordert mit
wenigen Ausnahmen fiir alle in der Heizkam-
mer zum Einsatz kommenden Materialien, dass
sie mindestens bis zu 200 °C bestandig sind.
Wasserfiihrende Leitungen miissen dauerhaft
mindestens bis zu 120 °C bestandig sein.
Da die TROL beim Heizungshauer allgemein nicht
bekannt ist, wird haufig das falsche Rohrmaterial
bzw. die falsche Verbindungstechnik eingesetzt.
Mehrschicht-Verbundrohr oder reine Kunststoff-
rohre sind innerhalb der Heizkammer nicht zulés-
sig. Die Konsequenz: Innerhalb der Heizkammer
diirfen nur metallene Rohrleitungen verwendet
werden. Pressverbindungen sind nur zuléssig,
wenn diese fiir eine dauerhafte Temperaturbelas-
tung von mindestens 120 °C zugelassen sind. Ub-
liche Pressverbindungen kdnnen diese Anforde-
rung nicht erfiillen. Je nach Hersteller sind diese
dauerhaft iiblicherweise nur bis 75 °C bis 80°C
und kurzzeitig bis 95 °C zugelassen, also weit ent-
fernt von dem geforderten 120 °C Dauerbetrieb.
GemaB TROL diirfen tiblicherweise folgende Ver-
bindungstechniken eingesetzt werden:
e Hartlot
e Gewindeverbindungen mit Hanf
e (Gewindeverbindungen

mit Hochdruckdichtungskit
e metallische Schneid-

und Quetschverbindungen.

AuBerhalb der Heizkammer kénnen die im Hei-
zungsbau tiblichen Rohrmaterialien und Verbin-
dungstechniken eingesetzt werden. Dabei ist
aber zu beachten, dass Systemtemperaturen
von bis zu 90 °C auch iber einen langeren Be-
triebszeitraum auftreten kénnen. Auch hier muss
also gepriift werden, ob das gewahlte Rohr- und
Verbindungsmaterial dauerhaft fiir diese Ein-
satztemperaturen geeignet ist.

Diese vier Praxisfalle sind nur ein beispielhafter
Auszug aus den vielfaltigen Fragestellungen
rund um die wasserseitige Einbindung von
Einzelraumfeuerungsanlagen in die zentrale
Warmwasser-Heizungsanlage. Wie eingangs er-
wahnt, bietet das vom ZVSHK herausgegebene
Merkblatt ,Wassertechnik — Sichere Installation
und Betrieb von wasserfiihrenden Festbrennstoff-
Einzelraum-Feuerungsanlagen® einen sehr guten
Uberblick iiber die vielfaltigen Anforderungen, die
hierbei zu beachten sind, sowohl fiir Ofen- und
Luftheizungsbauer als auch fiir Installations-
und Heizungsbauer. Fiir Mitglieder der den SHK-
Fachverbanden angeschlossenen Innungen ist
das Merkblatt kostenlos. Zu beziehen ist es iiber
den Online-Shop des ZVSHK unter www.zvshk.de.
Nichtmitglieder kdnnen das Merkblatt zum Preis
von 49,90 € (zzgl. 19 % MwSt.) erwerben. bwkn



Klimaschutzplan 2050 — Konsequenzen fiir die SHK-Branche

Die Bundesregierung hat den Klimaschutzplan 2050 am 14. November 2016 beschlossen. Die wesentlichen Aussagen des Klimaschutzplans fiir den Gebaudebereich

sind jeweils in einem Kasten dargestellt.

Der Klimaschutzplan 2050 der Bun-
desregierung soll fiir den Prozess
zum Erreichen der nationalen Kli-
maschutzziele im Einklang mit dem
Ubereinkommen von Paris (Dezem-
ber 2015) inhaltliche Orientierung
geben: In der Energieversorgung, im
Gebaude- und Verkehrshereich, in
Industrie und Wirtschaft sowie in der
Land- und Forstwirtschaft. Inhalt-
liche Basis fiir den Klimaschutzplan
2050 ist das Ziel einer weitgehenden
Treibhausgasneutralitat bis 2050.

Im Klimaschutzplan sind die Ziele
zur Reduzierung der Treibhausgas-
emissionen (in der Hauptsache CO,)
in Deutschland auf Basis 1990 fest-
gelegt:

e bis 2020 um mindestens 40%")
e his 2030 um mindestens
55%
e his 2040 um mindestens
70%
e his 2050 um mindestens 80—-95%

Diese Ziele wurden bereits am 28. Ok-
tober 2010 vom Deutschen Bundestag
beschlossen. Aufgrund der Beschliisse
bei der Pariser Klimaschutzkonferenz
im Dezember 2015 miisste die Zielset-
zung fiir die Treibhausgasreduktion fir
das Jahr 2050 eher bei 95% liegen;
Stichwort: Dekarbonisierung der Ener-
gieerzeugung und der Energieverwen-
dung.

Mit welchen Konsequenzen ist fiir
die SHK-Branche zu rechnen?

Wenn der Klimaschutzplan umgesetzt
werden wird — und davon ist nach Au-
Berungen aller maBgeblichen Parteien
auszugehen —wird dies erhebliche und
weitreichende Konsequenzen fiir die
SHK-Branche nach sich ziehen.

Investitionen in Effizienz und Erneu-
erbare Energien miissen zum Stan-
dard werden, Investitionen in fos-
sile Strukturen zur voriibergehenden
Ausnahme mit klar definierten Zeit-
zielen fiir eine Umstellung.

Im Gebaudebereich spielt Strom
aus Erneuerbaren Energien, z.B.
fiir Warmepumpen, neben anderen
Erneuerbaren Energien eine immer
wichtigere Rolle bei der Warmever-
sorgung.

Der Einsatz von hocheffizienten War-
menetzen, insbesondere von Warme-
netzen der 4. Generation (Nieder-
temperarturwarmenetze) mit hohen
Anteilen Erneuerbarer Energien, wird
ebenfalls eine wichtige Rolle spielen.

Mittel- bis langfristig werden die fossi-
len Energietrager Erdgas und Heizdl zu-
riickgehen. Die Gebaudebeheizung wird
hauptsachlich iiber Warmepumpen

erfolgen mit einer Stromversorgung
aus erneuerbaren Quellen bzw. liber
Warmenetze. Der Einsatz von Holz als
CO,-neutralem Energietrager wird
durch Umweltauflagen erschwert wer-
den, Stichwort Feinstaub (PM10 und
PM2,5) sowie Kohlenwasserstoffemis-
sionen. Uber die EU werden verscharf-
te Grenzwerte fiir die Luftschadstoffe
vorgeschrieben werden.

Kurzfristige Konsequenzen fiir den
Zeitraum 2020 bis 2030

Die Bundesregierung wird daher die
Austauschforderung fiir ausschlie-
lich auf fossilen Energietragern ba-
sierende Heiztechniken zum Jahr
2020 auslaufen lassen und gleich-
zeitig die Forderung fiir erneuerbare
Warmetechnologien verbessern, mit
dem Ziel, dass erneuerbare Heizsys-
teme deutlich attraktiver als fossile
sind.

Wenn im Jahr 2020 — das sind noch
zwei Jahre — die Forderung fiir den
Einbau von OI- bzw. Gasbrennwertkes-
seln (derzeit 15%) auslaufen sollte,
ist nach einem vorher zu erwartenden
Vorzieheffekt mit einem Riickgang bei
der Heizungssanierung zu rechnen.
Vorteile wird es fiir sogenannte Hybrid-
Heizungen geben, OI- oder Gasbrenn-
wertheizung mit einem wesentlichen
Anteil an Erneuerbarer Energie, zum
Beispiel in Verbindung mit einer So-
laranlage zur Heizungsunterstiitzung,
mit einer Warmepumpe, einer Fotovol-
taikanlage oder mit einer Holzheizung.

Auf dem Weg zum nahezu klimaneu-
tralen Geb&udebestand ist das Jahr
2030 eine wichtige Etappe. Denn
wegen der langen Lebensdauer von
Gebauden gilt inshesondere in die-
sem Handlungsfeld, dass bis zum
Jahr 2030 die Basis dafiir gelegt sein

muss, dass das Ziel eines nahezu
klimaneutralen Gebaudebestands
im Jahr 2050 erreicht werden kann.

Damit einhergehen muss auch eine
deutliche Reduzierung der direkten
Verbrennung fossiler Energietrager
zur Bereitstellung von Raumwarme
und Warmwasser. Dabei kdnnen in
einer Ubergangsphase hocheffiziente
Brennwertkessel, die ausschlieBlich
fossile Energien nutzen, einen wich-
tigen Beitrag zur Effizienzsteigerung,
Energieversorgung und zur Emissi-
onseinsparung leisten.

Im Zeitraum von 2020 bis 2030 werden
bei Heizungssanierungen als eine Uber-
gangslosung noch 0OI- oder Gasbrenn-
wertheizungen in Verbindung mit einem
steigenden Anteil von Erneuerbarer En-
ergie eingesetzt werden. Dabei wird der
Einsatz von Ol oder Erdgas eher einge-
schrankt (Spitzenlast) und Giberwiegend
mit erneuerbarer Energie geheizt werden.
In Mehrfamilienhdusern und in Nicht-
wohngebduden wird dies ungleich
schwieriger umgesetzt werden kdnnen.
Fiir den erheblichen Anteil der Erneu-
erbaren Energie kommen inshesondere
Warmepumpen und die Holzfeuerung
in Frage. Generell werden Warmenetze
verstarkt ausgebaut werden, um die
Warmeversorgung bei diesen Gebau-
den zu iibernehmen.

Vor dem Zeitraum 2030 wird es in der
,Ubergangsphase* eine starke Zunah-
me der Heizungssanierungen geben.
Viele Hausbesitzer wollen vermutlich
noch eine neue , herkdmmliche® Hei-
zung auf Basis Ol- oder Gasbrenn-
wertheizung einbauen lassen, um die
kostenintensive Umstellung auf ein
rein erneuerbares Heizsystem fiir die
nachsten zwanzig Jahre hinausschie-
ben zu kdnnen.

Mittel- bis langfristige Konse-
quenzen Zeitraum 2030 bis 2050

Zukiinftig wird auch die Vernetzung
von Gebduden mit dem Verkehrs-
oder Industriesektor sowie der
Energiewirtschaft immer mehr an
Bedeutung gewinnen. So wird kiinf-
tig vermehrt gebaudenah erzeugter
Strom in Teilen zur Aufladung von
Elektrofahrzeugen verwendet und
Abwarme benachbarter Industrie-
betriebe sowie mittels KWK, GroB-
warmepumpen oder Solarthermie
erzeugte Warme mit Hilfe von Nah-
oder Fernwarmenetzen zur Behei-
zung eines Quartiers genutzt werden.

Fest steht, dass erneuerbarer Strom
auch im Gebaudebereich in Zukunft
eine immer groBere Rolle spielen
wird. Daneben gewinnt auch die
Weiterentwicklung der erneuerbaren
Warme — gebdudenah erzeugt oder
mittels einer verstarkten Nutzung Er-
neuerbarer Energien in Warmenetzen
— an Bedeutung.

Zugegeben, eine Einschatzung, wie ab
2030 die Versorgung der Gebaude mit
Warme und Strom erfolgt, ahnelt einem
Blick in die Kristallkugel. Die Lebens-
dauer fiir einen Heizkessel wird mit ca.
20 Jahren angesetzt. Wenn ab 2050
der Energieeinsatz fiir die Warme-
und Stromversorgung von Gebauden
nahezu komplett dekarbonisiert sein
soll, also kein Erdgas und kein Heizdl
mehr verwendet werden wird, miissten
die Heizungssanierungen beginnend
ab 2030 so erfolgen, dass die Warme-
versorgung nur noch tiber Erneuerbare
Energie erfolgt.

Im Ein- und Zweifamilienhausbereich
bedeutet dies den Einbau von Wéarme-
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pumpen, idealerweise in Verbindung
mit einer eigenen Fotovoltaikanlage
und Stromspeichern zur Stromversor-
gung inklusive einer Ladestation fiir
Elektroautos. Diese Gebaude werden
energetisch saniert werden miissen,
damit der Warmebedarf reduziert wird.
In groBeren Geb&uden steht zunachst
ebenso eine energetische Sanierung
an. Mehrere, 6rtlich zusammenhan-
gende Gebaude werden zu einem soge-
nannten ,Quartier” zusammengefasst.
Die Warme- und Stromversorgung wird
in einer Kombination zwischen einer
GroBwarmepumpe, BHKW, Fotovoltaik-
anlage erfolgen. Die Beheizung der
Gebaude erfolgt iiber ein lokales War-
me-/Kaltenetz.

Es werden vermehrt Gebdude an War-
menetze angeschlossen, wobei die
Warmeerzeugung hauptséchlich tber
Erneuerbare Energie erfolgen wird.
Die Energieerzeugung in den Heizzen-
tralen erfolgt zum Beispiel mit Holz-
hackschnitzeln, im Sommer erfolgt die
Warmeversorgung hauptsachlich iiber
GroBflachen-Solaranlagen. Soweit es
geht, werden Bioenergie-Dorfer aus-
gebaut, die eine 6rtliche Versorgung
mit Strom und Warme anbieten. bwza

') Anmerkung

Im Koalitionsvertrag der neuen CDU/CSU- und SPD-
Bundesregierung (Stand 7. Februar 2018) ist zur Um-
setzung des Klimaschutzplans 2050 aufgefiihrt, dass
die Handlungsliicke zur Erreichung des Klimaziels
2020 (Reduzierung um mindestens 40 Prozent) so
schnell wie mdglich geschlossen werden soll.

,Das Minderungsziel 2030 wollen wir auf jeden Fall
erreichen.”

Zur Austauschférderung von Heizkesseln geht der
Koalitionsvertrag wie folgt ein:

,Wir wollen das CO,-Gebéudesanierungsprogramm
fortsetzen. Der Austausch von alten, ineffizienten
Heizungsanlagen gegen moderne, hocheffiziente
Heizungen (auch Brennwertkessel) wird weiterhin
zur Erreichung unserer Klimaziele gefordert.”
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08371 Glauchau
08371 Glauchau

73728 Esslingen
90489 Niirnberg
77652 Offenburg
99085 Erfurt
04251 Leipzig
08012 Zwickau
91522 Anshach
80335 Miinchen
83024 Rosenheim

70569 Stuttgart

01069 Dresden

0711/216-57910
-57911

0721/133-4900
0761/201-7952
0761/15250-0
07131/791-160
07531/205-358
07531/5927-0
07121/2412-321
0731/1425-7131
06221/528-700
0711/1657-600

089/121589-0
089/416002-0
089/233-43612
0911/231-2601
0861/98977-0
0941/7965-140
0821/3259-1354
0911/5309-176
0931/30908-1154
0921/910-195

03522/302-30
034291/300-0
0371/5364-0
03741/1605-10

0361/6707-0
036695/829-0
036844/47-0
03672/377-180
03634/681700
036628/7330
03675/804013
0361/6707-503
03672/377111

089/233327-19
0821/478675-0
0931/7953-439
09402/502-551
09221/693-102
0721/133-4900
0731/161-3700
03621/776-3
0351/45901-46
03763/1848-1
03763/173-0

0711/397-49
0911/5880-1345
0781/205-0
0361/6700-420
0341/3076-0
0375/536-0
0981/4877-301
089/1265-1501
08031/805-2400

0711/685-66103

0351/463-32145

0711/216-57812

0721/133-4899
0761/201-7499
0761/15250-15
07131/791-2560
07531/205-6358
07531/5927-99
07121/2412-432
0731/1425-7136
06221/21472
0711/1657-670

089/121589-44
089/416002-111
089/233-43603
0911/231-8901
0861/9897722
0941/7965-222
0821/3259-1271
0911/5309-288
0931/30908-1654
0921/910-309

03522/502591
034291/86590
0371/5364-444
03741/1605-51

0361/6707-200
036695/82919
036844/402
03672/377-188
03634/6817023
036628/73329
03675/804014
0361/6707-505
03672/377112

089/233327-89
0821/478675-28
0931/7953-113
09402/502-100
09221/693-140
0721/133-4899
0731/161-1627
03621/776460
0351/45901-36
03763/1848-0
03763/173-180

0711/397-3100
0911/5880-5135
0781/205-333
0361/6700-424
0341/3076-6380
0375/536-1127
0981/4877-302
089/1265-1502
08031/805-2404

0711/685-66140

0351/463-37076




Bundeseinheitliche Weiterbildungsmalinahmen
fur die SHK-Handwerke

SHK-Kundendiensttechniker

Die bundeseinheitliche Aufstiegsfort-
bildung zum , SHK-Kundendiensttech-
niker” bietet Gesellen eine berufliche
Perspektive, die mit einem Gewinn an
Ansehen innerhalb und auBerhalb des
Betriebes und einem verantwortungs-
vollen Aufgabenbereich verbunden ist.

Dauer:
240 Stunden
(Fachrichtung Sanitar und Heizung)

Inhalte (modularer Aufbau):

. Allgemeine technische Kenntnisse

[I. Spezielle technische Kenntnisse:
2.1 Geratetechnik (Praxis)
2.2 Anlagentechnik

[Il. Betriebswirtschaft /
Kommunikation

SHK-Fachkraft fiir Klima-

und Warmepumpenanlagen
Warmepumpen und Raumklimageréate
werden in Zukunft an Bedeutung fiir
die SHK-Handwerke gewinnen. Wer
aber Klimaanlagen und Warmepumpen
montiert, in Betrieb nimmt und instand
hélt — und dabei Tétigkeiten am Kal-
temittelkreislauf mit fluorierten Treib-
hausgasen durchfiihrt — muss gem.
§ 5 Chemikalien-Klimaschutzverord-
nung seine Sachkunde nachweisen.

Lehrgangsinhalte:

e Rechtliche Grundlagen

e Fachphysik

Aufstellung, Inbetriebnahme
Wartung, Instandhaltung,
Praxisunterweisung
Sachkundepriifung

Lehrgangsdauer:
4 Tage sowie E-learning-Tool und Sach-
kundepriifung

SHK-Fachkraft fiir Hygiene und
Schutz des Trinkwassers

Die eintagige WeiterbildungsmaB-
nahme hat das Ziel, den Inhaber des
Zertifikats auf den aktuellen Stand der
Verordnungen und technischen Regeln
zu bringen. Aufgrund dieser Qualifizie-
rungsmafBnahme kann der Teilnehmer
den Nachweis fiihren, Planungen,
Ausfiihrungen, Instandhaltungen und
Trinkwasseranlagen-Checks im Hin-
blick auf Gesundheit, Hygiene, Sicher-
heit und Gebrauchstauglichkeit von
Trinkwasser-Installationen durchfiih-
ren und Betreiber in einen bestim-
mungsgeméaBen Betrieb einweisen.
Derart geschulte Betriebe sind beson-
ders geeignet, die in der Trinkwasser-
verordnung bei einer Kontamination
geforderte  Gefdhrdungsbeurteilung
durchzufiihren. Die FortbildungsmaR-
nahme ist gleichwertig einem Zertifi-
kat nach VDI 6023. Dies wird auch vom
Umweltbundesamt anerkannt.

Inhalte:

e Hygiene / Grundlagen
Gesundheitliche Aspekte
Ausziige aus der VDI 6023
Verhinderung von Verkeimung/
Desinfektionsverfahren
Messtechnik / Probenahme
DINEN 1717/ DIN 1988-100 —
Schutz des Trinkwassers
Stagnation: Vermeidung /
Sanierung

Auslegung

von Zirkulationssystemen

e Trinkwasserverordnung

ZVSHK-Fachregel ,,0ptimierung von
Heizungsanlagen im Bestand*

Es gibt keine Fordermittel ohne den
Nachweis, dass ein hydraulischer Ab-
gleich und eine Optimierung der Hei-
zungsanlage erfolgt sind. Beide MaB-

nahmen gelten als anerkannte Regeln
der Technik.

Inhalte:

e Nutzung der Fachregel und
rechtliche Betrachtung

e Heizlastberechnung Betrachtung
von vereinfachten und
detaillierten Verfahren

e Energieeinsparung durch
Anpassung der Heizkurve/
Bewertung vorhandener Heizkérper

e Datenaufnahme

e Hydraulischer Abgleich

e Anforderungen EnEV

e Einfluss der Druckhaltung
Auslegung von MAG

e Dokumentation des Abgleichs

e Abschlusspriifung

Die eintdgige Schulung ,Optimierung
von Heizungsanlagen“ wiederum ist
Voraussetzung fiir die Teilnahme an
der Schulung ,,ZVPLAN®.

Um die notwendigen Berechnungen und
Dokumentationen mit einem vertret-
baren Aufwand durchfiihren zu kénnen,
hat der ZVSHK in Zusammenarbeit mit
den Firmen Oventrop, Wilo und ConSoft
eine eigens fiir diese Thematik zuge-
schnittene Software ,,ZVPLAN“ entwi-
ckelt. In der eintagigen Schulung zur
Software ,,ZVPLAN" lernen die Teilneh-
mer, wie die Anforderungen der Fachre-
gel ,,Optimierung von Heizungsanlagen®
mit Hilfe des Programms praktisch um-
gesetzt werden kénnen.

Fachbetrieb Barrierefreies Bad —
Wohnkomfort fiir Generationen

Bis zum Jahr 2030 sind mindestens
drei Millionen altersgerechte Woh-
nungen erforderlich. Das barrierefreie
Bad ist dabei im Wohnbereich wesent-
lich fiir die Autonomie einer immer al-
ter werdenden Bevdlkerung.

Vor diesem Hintergrund soll die Fach-
kompetenz unserer Betriebe in diesem
wachsenden Segment ausgebaut und
kommuniziert werden.

Schulungsmodule sind:

e Beratung / Marketing

e Medizin

Praqualifikation Krankenkassen
Planung / Ausfiihrung

Vorangestellt ist der zweitdgigen Pra-
senzphase, die mit einer Priifung ab-
schlieBt, ein E-learning-Tool.

Heizungs-Check 2.0

Im Gegensatz zum ,,alten” Heizungs-
Check betrachtet der Heizungs-Check
2.0 die gesamte Heizungs- und Warm-
wasserbereitungsanlage, also War-
meerzeugung, Warmespeicherung und
Verteilung sowie Wéarmeiibergabe in
den Raum.

Hierfiir ist die DIN EN 15378 vollstan-
dig iiberarbeitet und ein vereinfachtes
Bewertungsverfahren eingefiihrt wor-
den.

Zur Unterstiitzung des beratenden
Betriebes wurde neben der Schulung
auch eine ZVPLAN-App erstellt, die eine
einfache Umsetzung des Checks vor Ort
mdglich macht.

Des Weiteren ist fir die Durchfiihrung
ein spezielles Messgerat notwendig.
Der Bund fordert die Durchfiihrung des
Heizungs-Checks 2.0 beim Anlagen-
betreiber. Antragsberechtigt bei der
BAFA sind nur die Betriebe, die an der
eintagigen Schulung teilgenommen
haben.

Fachbetriebsschulung nach AwSV

Seit dem 1. August 2017 diirfen Ta-
tigkeiten an Heizéltankanlagen mit
einem Volumen von mehr als 1.000
Litern nur noch von Fachbetrieben

nach §62 AwSV durchgefiihrt wer-
den. Das bedeutet, dass jeder SHK-
Betrieb, der an einer Heizdllageran-
lage mit mehr als 1.000 Litern tatig
werden will, sich zum Fachbetrieb im
Sinne der neuen AwSV zertifizieren
lassen muss.

Fachbetrieb ist, wer berechtigt ist, das
Giitezeichen einer anerkannten Giite-
und Uberwachungsgemeinschaft zu
fiihren, Gber die erforderlichen Ge-
ratschaften und liber sachkundiges
Personal verfiigt.

Die Zertifizierung kann zum Beispiel
iiber die Uberwachungsgemeinschaft
Technische Anlagen der SHK-Hand-
werke e.V. (UWG) erfolgen. Hierzu muss
die Sachkunde durch den Besuch einer
entsprechenden Fachbetriebsschulung
nachgewiesen werden und der Betrieb
muss Mitglied in der UWG werden. Die
sachkundigen Personen bzw. die Schu-
lungsteilnehmer, die als technisch ver-
antwortliche Betriebsbeauftragte fiir
Fachbetriebe nach Wasserhaushalts-
gesetz (WHG) vorgesehen sind, miissen
Ingenieure, SHK-Meister oder staatlich
gepriifte Techniker sein.

Die Schulung hat folgende Ziele:

e Vermittlung der wesentlichen
Kenntnisse fiir den Bau und den Be-
trieb von Heizélverbraucheranlagen

e Sachkundenachweis nach WHG/
AwSV fiir verantwortliche Betriebs-
leiter von Fachbetrieben

e Erwerb neuer und Auffrischung be-
reits bestehender Kenntnisse

Die Schulung wird mit einer schrift-
lichen Priifung abgeschlossen, die als
Sachkundenachweis fiir die Zertifizie-
rung tber die Uberwachungsgemein-
schaft Technische Anlagen der SHK-
Handwerke e.V. (UWG) anerkannt ist.

bwha

Stand der SHK-Fachverbande: Treffpunkt des Handwerks

Wir sind fiir Sie da und dies tiber den
gesamten Messezeitraum hinweg! In
der Halle 4 am Stand mit der Nummer
4.100 préasentieren sich die Fachver-
bande SHK Baden-Wiirttemberg, Ba-
yern, Sachsen und Thiiringen. Innungs-
fachbetriebe erhalten hier fachkundige
Informationen rund um die Themen
Technik, Bildung, Recht und Betriebs-
wirtschaft.

Dariiber hinaus sind auch die For-
dergesellschaften der Fachverbdnde
Baden-Wiirttemberg und Bayern auf
dem Gemeinschaftsstand vertreten.
Hier kénnen Sie die Produkte der brei-
ten Angebotspalette — inshesondere
zahlreiche Fachpublikationen — direkt
anschauen, priifen und bestellen.
Selbstverstandlich halten die Fachver-
bande fiir die Besucher noch weitere
Uberraschungen bereit. Seien Sie ge-
spannt!

2018 wird es eine Neuheit geben:
Erstmals wird das ,,Forum Handwerk"
unmittelbar in den Stand integriert.
Hier werden Giber den gesamten Mes-
sezeitraum hinweg Fachvortrage zu
aktuellen SHK-Themen angeboten.
Nutzen Sie die sich daraus erge-

benden Wissensvorspriinge fiir lhren
Betrieb.

Ebenso ist der Stand der Fachverbande
Ausgangs- und Zielpunkt fiir gefiihrte
Neuheiten-Messerundgénge. Diese fin-
den mehrmals taglich zu unterschied-
lichen Themenschwerpunkten statt.

Als weiterer Hohepunkt wird am Mitt-
woch, dem 11. April 2018, der Sieger
des Wettbewerbs ,ProfiBad IFH 2018
auf dem ,,Forum Handwerk" gekiirt.

Schauen Sie deshalb auf dem Ge-
meinschaftsstand der Fachverbande
vorbei. Informieren sich iiber aktuelle

Trends und Entwicklungen in der SHK-
Branche und profitieren Sie von dem
umfassenden und neutralen Experten-
Knowhow.

Alle Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter
der vier SHK-Fachverbande freuen sich
auf lhr Kommen. bwoe




Die Innung als Turbo fir Ihren SHK-Betrieb

Die SHK-Berufsorganisation ist fiir ihre Mitglieder ein sicherer Riickhalt. Innung und Fachverband beantworten alltagliche Fragen rund um die Themen Technik, Recht, Bildung, Betriebswirtschaft und
Offentlichkeitsarbeit. Mit Werkzeugen und Konzepten helfen sie SHK-Betrieben, sich fiir die Zukunft zu riisten.

Ein erfolgreicher Unternehmer braucht

alle fiir seinen Betrieb relevanten In-
formationen — schnell und aus allen
Fachgebieten. Die Frage ist: Woher
kommen diese Informationen? Genau
das (und vieles mehr) leistet die In-
nung!

Alle Infos, die Sie brauchen

Die Berufsorganisation bietet ihren
Betrieben ein Rundum-sorglos-Paket.
Wirinformieren in regelméBigen Rund-

IT-Sicherheit

Opfer wurden in den letzten Jahren
in zunehmendem MaB auch offent-
liche Einrichtungen wie Krankenhau-
ser, aber auch kleine und mittlere Un-
ternehmen — auch SHK-Betriebe.

Es gibt Moglichkeiten, sich zu
schiitzen — oder zu wehren

Die Tater nutzen den Ermittlern zu-
folge fast immer das Verschliisse-
lungsnetzwerk-Tor (Netzwerk zur An-
onymisierung und Verschliisselung
von Verbindungsdaten), das ihre
Identifikation verhindert. So haben
die NRW-Behtrden in den vergan-
genen zwei Jahren keinen einzigen
Ransomware-Verteiler gefasst. Und
im Vergleich zu anderen Bundeslén-
dern gilt das Diisseldorfer LKA sogar
noch als besonders kompetent in Sa-
chen Cybercrime. Doch wo Repression
chancenlos bleibt, ist Pravention das
Gebot der Stunde.

Dazu réat auch Kaspersky: Backups der
eigenen Daten seien Pflicht, und zwar

schreiben (analog oder digital) tiber
alle fiir Ihren Betrieb wichtigen Verén-
derungen, Chancen und Risiken — das
bietet Sicherheit. Alle Informationen
erhalten Sie kompakt und verstand-
lich. Natiirlich tauchen in der Praxis
dazu Fragen auf. Ist das der Fall,
greifen Sie einfach zum Telefonhdrer
oder schicken Sie uns eine E-Mail. Wir
beantworten Ihre Frage umgehend. Zu
jedem Fachgebiet — abgedeckt durch
[hren Innungsbeitrag.

Haufig gestellte Fragen

Innung und Fachverband beantwor-
ten taglich zahlreiche Anfragen ihrer
Mitgliedsbetriebe. Manche Fragen
konnen direkt geklart werden, ande-
re sind aufwandiger zu beantworten.
Hier einige ,Klassiker aus unserer
taglichen Praxis:

e Muss ich fiir ein verschlissenes

Bauteil haften?

auf Speichern, die ,nicht permanent
angeschlossen sind“ — denn hat sich
ein Ransomware-Trojaner erst einmal
in einem Netzwerk eingenistet, verbrei-
tet er sich rasant und verschliisselt
alles, was ihm unterkommt. Regelméa-
Bige Backups auf einer USB-Festplatte,
die danach wieder abgezogen wird oder
Wechselfestplattenrekorder oder -bén-
der bieten sich an.

Ist man doch Opfer einer Cyber-Er-
pressung geworden, rat der Virenfor-
scher dasselbe wie die Polizei: ,,Zahlen
Sie nicht!“ Denn, dass der Tater den
Computer anschlieBend tatsachlich
wieder entschliissle, sei kaum zu er-
warten.

Erpresser-Viren —

wie kann ich mich schiitzen?
Benutzen Sie

aktuelle Virenschutz-Software

Die neuesten Versionen der Erpres-
sertrojaner schaffen es zuweilen auch
an aktuellen Sicherheitsprogrammen

e Wofiir bekommen meine Kunden
staatliche Forderung, in welcher
Hohe und wie muss ich beantragen?

e Wie komme ich an Lehrlinge und
Fachkrafte?

e Wie kann ich meinen Betrieb finan-
ziell besser aufstellen?

e Wie kann ich neue Kunden gewinnen
und an meinen Betrieb binden?

e Die AwSV hat sich geandert: Welche
Arbeiten darf mein Betrieb an Heiz-
oltankanlagen noch durchfiihren
und welche SchulungsmaBnahmen
sind nétig?

Egal ob aufwéndig oder nicht: Alle Fra-
gen werden beantwortet.

Werkzeugkoffer

Neben Informations- und Beratungs-
leistungen bieten wir unseren Mit-
gliedern verschiedene Werkzeuge. Sie
verschaffen lhnen in der taglichen Pra-

vorbei, aber schon bekannte Varian-
ten kann ein Virenschutzprogramm
abfangen. Anbieter haben kostenlose
Versionen ihrer Schutzsoftware, die
zumindest einen Basisschutz bieten
und bereits bekannte Virensignaturen
erkennen. Trotzdem empfehlen wir den
Einsatz professioneller, kostenpflichti-
ger Antiviren-Software.

Seien Sie vorsichtig

mit E-Mail-Anhangen

Deaktivieren Sie die Makro-Funktion
in Dokumenten, die Sie per E-Mail er-
halten. Vor allem bei Nachrichten von
fremden Personen sollten Sie vorsich-
tig sein. Ransomware-Trojaner werden
nach Angaben von Sicherheitsexperten
meist iiber E-Mail-Anhange einge-
schleust, die sich etwa als harmloses
Word-Dokument tarnen. Véllige Sicher-
heit lasst sich so aber nicht erreichen:
Auch als , drive-by“, also einfach beim
Besuch einer Website, kann man sich
Ransomware einfangen.

xis handfeste Vorteile. Drei Beispiele
stellen wir [hnen hier in aller Kiirze vor:

1. SchulungsmaBnahmen

Die Berufsorganisation bietet ihren
Mitgliedern maBgeschneiderte Fort-
und WeiterbildungsmaBnahmen. Diese
hochwertigen Seminare gibt es exklusiv
fiir Innungsmitglieder, bzw. mit deut-
lichen Preisnachldssen fiir Mitglieder.

2. Download-Center

Mitglieder erhalten exklusiven On-
line-Zugriff auf Muster-Vertrage, An-
schreiben, Checklisten, Werbemittel
und vieles mehr. Alle Materialien sind
immer up-to-date. Sie erleichtern
sich [hren Alltag mit praxisgerechten
Arbeitsmitteln.

3. Professioneller Internetauftritt
Uber die Berufsorganisation bekom-
men Sie eine individuelle und profes-

Daten per Back-up sichern

Sichern Sie lhre Daten per Back-up,
damit Sie lhre Dokumente im Notfall
wiederherstellen kénnen. Am besten
eignet sich eine Festplatte, die nicht
stdndig mit dem PC verbunden ist, wie
eine externe USB-Platte oder Wechsel-
platten/Bénder. Auch ein Cloud-Back-
up kann sinnvoll sein — das sollte man
dann aber sicher verschliisseln, etwa
mit Truecrypt.

Verwenden Sie aktuelle Software
Alle Programme auf lhrem Rechner
sollten auf dem neuesten Stand sein.
Installieren Sie Patches (Reparaturpro-
gramme) fiir den Browser, fiir Office-
Anwendungen und den Flash-Player.
Malware-Programme nutzen diese
Sicherheitsliicken aus.

Darum geben wir lhnen verschiedene
Leitfdden und Dokumentationen an
die Hand.

Eine Publikation des Bundesamtes fiir
Sicherheit in der Informationstechnik

sionelle Firmen-Homepage. Das Beste
daran: Auf Wunsch bieten wir einen
Newsletter- und Redaktionsservice.
Damit bietet lhre Homepage immer ak-
tuelle Informationen aus der Branche
und Sie halten Kontakt zu Ihren Kunden
— ohne groBen Aufwand und zu giins-
tigen Konditionen. Wenn Sie mdchten,
konnen Sie lhre Homepage natiirlich
trotzdem — ganz nach Wunsch — mit
individuellen Inhalten versorgen.

Méchten Sie den Innungs-Turbo auch
fiir Ihren Betrieb ziinden? Bei Fragen
rund um das Thema Mitgliedschaft
wenden Sie sich an lhre Innung vor
Ort oder kommen Sie direkt zum Mes-
sestand der Fachverbdnde Baden-
Wiirttemberg, Bayern, Thiiringen und
Sachsen in der Halle 4, Stand Nr.
4.100. bwwe

heifit ,Ransomware”. Hier werden die
Probleme und GegenmaBnahmen ge-
gen die oben beschriebene , Erpresser-
Software beschrieben.
Eine zweite Publikation bezieht sich auf
die sog. ZAC — Zentrale Ansprechstelle
Cybercrime bei Bayerischen LKA.
Die dritte Publikation bietet vielfal-
tige Ansprechstellen im Bund und den
Landern. Sie zeigt auch Verhaltens-
empfehlungen im Bereich der Préven-
tion und fiir den Fall, dass wirklich
etwas passiert ist.
Die vierte Publikation zeigt die Lang-
version des Artikels des Fachverbands
SHK Bayern.
Auch Versicherungen haben mittlerwei-
le diese Art von Gefahren erkannt und
bieten entsprechende Policen an.
Die genannten Schriften erhalten Sie
im Download-Bereich unter www.haus-
technikbayern.de, Stichwort ,,Cyber*.
byse




GIENGER MUNCHEN &
HAUSTECHNIK

WIR GFrHAFFFEN

FroikRuME!

Wir sorgen daflir, dass das Fachhandwerk kein Lager braucht. Wir entlasten unsere
Kunden bei der Angebotserstellung und anderer Biiroarbeit. Wir sorgen dafiir,
dass unsere Kunden rund um die Uhr online bestellen kénnen, bis zu drei tagliche
Lieferungen bekommen und damit immer handlungsfahig sind. Wir kiimmern
uns darum, dalR unsere Kunden in Zeiten der Digitalisierung die richtigen Werk-
zeuge zur Hand haben und auch in Zukunft eine ordentliche Marge haben. Wir
sorgen also dafir, dass unsere Kunden vom Fachhandwerk Zeit fir die Dinge
haben, die ihnen wirklich wichtig sind. Gemeinsam mit dem Fachhandwerk
bauen wir an der Welt von morgen.

GC-GRUPPE.DE




AwSV: Neuregelungen rund um die Heizéllagerung

Am 1. August 2017 ist die neue AwSV (Verordnung iiber Anlagen zum Umgang mit wassergefahrdenden Stoffen) in Kraft getreten. Mit dieser Verordnung wurden die bisher in den VAwS der Lander
geregelten Vorschriften bundesweit vereinheitlicht.

Wie andert sich

die Fachhetriebsgrenze?

Die sogenannte Fachbetriebsgrenze
wurde bundesweit auf 1.000 Liter ver-
einheitlicht. Seit dem 1. August 2017
diirfen Heizdlverbraucheranlagen mit
einem Nennvolumen von mehr als
1.000 Litern nur noch durch einen
Fachbetrieb nach Wasserhaushalts-
gesetz/AwSV errichtet, von innen ge-
reinigt, instand gesetzt und stillgelegt
werden.

Die Instandhaltung/Wartung gehort
entgegen den bisherigen Regelungen
nicht mehr zu den fachbetriebs-
pflichtigen Téatigkeiten. Instandhal-
tungstatigkeiten diirfen also un-
abhdngig vom Volumen von allen
SHK-Betrieben an Heizélverbraucher-
anlagen durchgefiihrt werden. Eine
Eigenschaft als Fachbetrieb nach
§62 AwSV ist fiir Instandhaltungsta-
tigkeiten nicht erforderlich.

Den Unterschied zwischen Instand-
haltung und Instandsetzung definiert
die AWSV in § 2 Abs. 29 wie folgt: ,/n-
standhalten” ist das Aufrechterhalten
des ordnungsgemalen Zustands einer
Anlage, ,Instandsetzen” ist das Wie-
derherstellen dieses Zustands.

Instandhaltung kann also als geplante
Wartungsarbeit definiert werden, In-
standsetzung als Reparaturarbeit.
Instandhaltung ist generell nicht
fachbetriebspflichtig, Instandsetzung
erfordert bei einem Volumen von mehr
als 1.000 Litern die Eigenschaft als
Fachbetrieb nach § 62 AwSV.

Was gehort

zur Heizdlverbraucheranlage?

Die Heizdlverbraucheranlage im Sinne

der AwSV besteht aus folgenden Kom-

ponenten:

e Fiillstutzen und Fillleitung

e Tankanlage

e Entliiftungsleitung

e Entnahmeleitung bis zum
Absperrventil vor dem Filter
vor dem Brenner

e Sicherheitseinrichtungen wie
Grenzwertgeber, Antiheberventil,
Leckanzeigegerat usw.

e Achtung: Im dffentlichen und
gewerblichen Bereich zahlt nach
Definition der AwSV auch der
Bereich Verwendung zur Heizél-
verbraucheranlage. Hier ist also
auch der Brenner bzw. der Kessel
gemeint.

Was bedeutet das fiir

den an Heizolverbraucheranlagen
tatigen SHK-Betrieh?

Wird der SHK-Betrieb mit einer
der 0. g. Tatigkeiten (Errichtung, In-
nenreinigung, Instandsetzung, Still-
legung, nicht Instandhaltung)

Gas 220 Ace
Gas-Brennwert-Stand

> Leistung von 150 bis 300 kW

> kompakt, leistungsstark,
intelligent und sparsam

> geeignet fur Kaskaden-
schaltung (bis 1.200 kW)

> niedriger Stickstoffoxid-
Ausstol

TzerraHP 690-5
Hybrid-System

> Einfache und sehr schnelle
Montage durch hohe
Vorfertigung und Verdrahtung

> Hochleistungs-Warmetauscher
fur héchste Effizienz

> Gleitender auf3en-
temperaturabhangiger
Warmepumpenbetrieb

Wir produzieren Warme

Sie interessieren sich fiir die Heiztechnik von morgen?
Dann haben wir etwas gemeinsam. Wir beschaftigen uns seit iiber 80
Jahren mit der Entwicklung von innovativen und effizienten Systemen,
die den Weg in die Zukunft weisen. Wenn sich auch die Anforderungen
wandeln, wir bieten innovative Lé6sungen mit Bestand. Da bleiben wir
uns als Pioniere der Brennwerttechnik in Deutschland treu.

Ein kleiner Auszug aus unserem Sortiment

Quinta Ace 160

Gas-Brennwert-Wand

> Leistung bis 157 kW

> FUr kompakte
(Kaskaden-) Anlagen

> Automatische
Wartungsmeldung

> StandardmaBig mit
0-10 Volt Eingang

> Service- und
wartungsfreundlich
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Calenta eLina 390
Mikro-KWK
> Leistungsbereich thermisch bis

30 kW, elektrisch bis 2,6 kW
> Kombination Gas-Brennwert mit

Mikro KWK

> Extrem leise, lange ——

Wartungsintervalle

(15.000 Betriebsstunden)
> Komplett aufeinander ab-

gestimmtes Hybridsystem
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1. aneiner der oben genannten Kompo-
nenten tatig (Achtung: im offentli-
chen und gewerblichen Bereich auch
Brenner/Kessel) und

2. betragt das Nennvolumen des Tanks
mehr als 1.000 Liter, so muss der
Betrieb ab dem 1.8.2017 als Fach-
betrieb nach AwSV zertifiziert sein.

Wie wird der SHK-Betrieb

zum Fachbetrieb nach AwSV?

Fachbetrieb ist, wer durch eine Sach-

verstandigenorganisation oder eine

Giite- und Uberwachungsgemeinschaft

zertifiziert wird.

Der Betrieb kann zertifiziert werden,

wenn er

e (iber die erforderlichen Gerate und
Ausriistungsteile verfiigt

e ¢ine betrieblich verantwortliche Per-
son bestellt hat

e mit erfolgreich abgeschlossener
Meisterpriifung in einem einschla-
gigen Handwerk, mit erfolgreichem
Abschluss eines ingenieurwissen-
schaftlichen Studiums in einer fiir
die ausgeiibte Tatigkeit einschla-
gigen Fachrichtung oder mit einer
geeigneten gleichwertigen Ausbil-
dung (staatlich gepriifter Techniker)

e mindestens zweijahriger Praxis in
dem Tatigkeitsgebiet des Fachbe-
triebs und

e ausreichenden Kenntnissen in den
entsprechenden Bereichen, die in
einer Priifung nachgewiesen wurden
(d.h. Besuch einer Fachbetriebs-
schulung)

In der Praxis bedeutet dies:

Die Zertifizierung kann zum Beispiel
iiber die Uberwachungsgemeinschaft
Technische Anlagen der SHK-Hand-
werke e. V. (UWG) erfolgen. Hierzu muss
die Sachkunde durch den Besuch einer
entsprechenden Fachbetriebsschulung
nachgewiesen werden und der Betrieb
muss Mitglied in der UWG werden. Die
sachkundigen Personen bzw. die Schu-
lungsteilnehmer, die als betrieblich
verantwortliche Personen vorgesehen
sind, missen Ingenieure, SHK-Meister

oder staatlich gepriifte Techniker sein.
Die Fachverbande bieten regelmaBig
Fachbetriebsschulungen zum Nach-
weis der ausreichenden Kenntnisse an.
Diese konnen (iber die Rundschreiben
oder auf der Fachverbandshomepage
gefunden werden.

Welche weiteren Anderungen

sind zu heachten?

Neben den bereits bestehenden

fachlichen, personellen und organi-

satorischen Anforderungen an AwSV-

Fachbetriebe, ergeben sich fiir diese

aus der neuen Verordnung folgende

wesentlichen Anderungen:

e Neben den bereits bestehenden
Anforderungen an die Schulung
der betrieblich verantwortlichen
Person, muss diese zukiinftig wie-
derkehrend alle zwei Jahre an einer
anerkannten Schulung teilnehmen.

e Auch das eingesetzte Personal muss
zukiinftig regelmaBig Fortbildungs-
veranstaltungen besuchen. Hierbei
sind auch Schulungen durch die
Hersteller zulassig.

e Die regelméBig zweijahrig wieder-
kehrende Uberwachung der Fach-
betriebe erfolgt durch die Uberwa-
chungsgemeinschaft vor Ort auf
dem Betriebsgelande der Mitglieds-
unternehmen mittels anerkannter
Fachpriifer oder Sachverstandiger.

e Fachbetriebe haben gegeniiber dem
Betreiber einer Anlage ihre Fachbe-
triebseigenschaft unaufgefordert
nachzuweisen, wenn dieser den
Fachbetrieb mit fachbetriebspflich-
tigen Arbeiten beauftragt.

e Die bisherige Regelung in Baden-
Wiirttemberg fiir oberirdische Heiz-
dlverbraucheranlagen > 1.000 bis
10.000 Liter iiber den Wegfall der
Sachverstandigenpriifung, wenn
die Anlage durch einen WHG-Fach-
betrieb errichtet wurde oder wenn
eine jahrliche Wartung durch einen
solchen erfolgte und der Behdrde
eine entsprechende Bescheinigung
hieriiber vorlag, entfallt ersatzlos.
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10 Tipps rund um den Besuch der [FH/Intherm 2018

Vom 10. bis 13. April trifft sich die SHK-Branche auf der IFH/Intherm, Deutschlands wichtigster Fachmesse fiir Sanitér, Heizung, Klima und Erneuerbare Energien 2018 in Niirnberg.
Projektleiter Oliver Gossmann gibt Tipps zum Messehesuch.

1. Gut vorbereitet auf die Messe —
vergiinstigte Messetickets sichern
Fiir den Messebesuch gilt: Man investiert ein
bis drei Tage Zeit und profitiert davon das ganze
Jahr. Um seine Ziele zu erreichen, ist eine gute
Vorbereitung extrem wichtig. Am besten schon
eine Woche im Vorfeld beginnen: die kostenfreie
App unter www.ifh-intherm.de/App herunterladen
und Messeinformationen iiber die Website der IFH/
Intherm sammeln. Ich empfehle auBerdem das
Eintrittsticket online zu kaufen. Da ist das Ta-
gesticket drei Euro giinstiger zum Preis von 18
Euro erhéltlich und man spart Zeit beim Eintritt
auf die Messe. Oder man wendet sich als Mitglied
an die Fachverbadnde SHK Baden-Wiirttemberg,
Bayern, Sachsen, Thiiringen oder Sachsen Anhalt,
dort gibt es das Tagesticket vorab fiir 14 Euro zu
kaufen.
Alle Infos, Rahmenprogramm und Hallenplan
sowie vergiinstigte Online-Eintrittstickets unter
www.ith-intherm.de

2. Der schnellste Weg auf die Messe —

den Eingang Siid nutzen
Wer mit der U-Bahn anreist, gelangt am schnells-
ten Giber den Eingang Siid des Messezentrums
Niirnberg in die acht Hallen der [FH/Intherm. Der
Eintritt Giber den Eingang Ost ist ebenfalls mog-
lich, erfahrungsgemah ist dieser aber stérker
frequentiert, da es hier viele Parkméglichkeiten
fiir die Autofahrer gibt. Die IFH/Intherm ist taglich
von 9:00 bis 18:00 Uhr gedffnet.
Anfahrt: Mit der UI Richtung Langwasser dauert
die Fahrt vom Hauptbahnhof Niirnberg zirka 8
Minuten. Ab der U-Bahn Haltestelle Messezentrum
geht es entweder auf einem kurzen FuBweg zum
Eingang Siid oder per Busshuttle zu den Eingén-
gen Siid und 0Ost.

3. Kaffeegutschein

im Eingangshereich mitnehmen
Am Eingang sollten sich Kaffeefans unbedingt
ein Band mit Tickethiille zum Umhéngen mitneh-
men. Damit ist nicht nur das Messeticket immer
griffbereit und erleichtert die Kommunikation auf
dem Messestand. In der Tickethillle befindet sich
jeweils auch ein Kaffeegutschein fiir eine kleine
Auszeit am Nachmittag. Ab 14 Uhr kann der Gut-
schein bei der Kaffeebar von Funky-Monkey gegen
eine Kaffeespezialitat eingetauscht werden.
Kaffeebar von Funky-Monkey in Halle 4
Stand 4.403

4. Mit dem neuen Digitalisierungsflyer
leichter orientieren
Mit DIGITAL VERNETZT setzt die IFH/Intherm 2018
einen Schwerpunkt. Denn Digitalisierung ist das
Megathema, das die gesamte SHK-Branche
betrifft. Um den Besuchern die Orientierung zu
erleichtern, haben wir einen Flyer entwickelt: Er
gibt einen Uberblick iiber Aussteller, die Produkte
und Losungen zeigen, wie neue Technologien so
eingesetzt werden, dass sie den Betrieb voran-
bringen. AuBerdem sind Infos zu den Vortragen im
Forum und der Themenflache DIGITAL VERNETZT
aufgefiihrt.
Den Flyer gibt es im Eingangsbereich. Forum und
Themenfidche DIGITAL VERNETZT befinden sich in
Halle 3A Stand 3A.323.

5. Leckere Burger aus dem Foodtruck essen
Fir den Mittagshunger gibt es auf der IFH/Intherm
neun Restaurants. Ich freue mich besonders auf
einen saftigen Burger oder einen Wrap aus einem
der zwei Foodtrucks, die es in diesem Jahr neu auf
der Messe gibt. Das Team von Celebrate Street
Food bereitet das Essen vor Ort frisch zu.

Die Foodtrucks von Celebrate Street Food stehen
in der Halle 3, Stand 3.309 und 3A Stand 3A.305.

6. Sich zwischen Terminen

einfach treiben lassen
Es ist optimal, wichtige Termine mit Ausstellern
bereits im Vorfeld der Messe zu vereinbaren.
SchlieBlich préasentieren sich iiber 600 Aussteller
auf der IFH/Intherm. Einen guten Uberblick bietet
der Online-Aussteller-Katalog auf der Website mit
direkter Verlinkung zu den Unternehmen. Dariiber
hinaus sollte man unbedingt auch die Gelegenheit
nutzen, sich Produkte von Ausstellern anzusehen
und sich iiber neue Unternehmen zu informie-
ren — so |&sst sich das eigene Netzwerk optimal
erweitern.
Online-Aussteller-Katalog unter:
www.ith-intherm2018.de/

1. E-Mails und Termine

kostenlos checken
In der Nahe des Forums DIGITAL VERNETZT in Hal-
le 3A richten wir eine WLAN-Insel ein. Hier kann
man in Ruhe seine Mails lesen und Online-Infor-
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mationen abrufen. Selbstverstandlich kann man
sich hier auch eine kurze Pause génnen, auf den
gemiitlichen Sitzmobeln entspannen und Musik
aus dem Internet anhdren.

Freies Internet in Halle 3A Stand 313

8. Am Fachpressestand Lektiire

fiir den Heimweg einpacken
Uber 20 Verlage stellen ihre Publikationen am
Fachpressestand zur Verfiigung. Alle SHK-The-
menbereiche sind dabei abgedeckt. Obendrein
gibt es Architekturmagazine und Zeitschriften
fiir Fachplaner und die Wohnungswirtschaft. Es
lohnt sich, beim Stand vorbeizuschauen, sei es
zum Schmékern fiir zwischendurch oder um die
Zeitschriften zur ausfiihrlichen Lektiire nach Hau-
se mitzunehmen. Die Magazine sind kostenfrei
verfiighar, so lange der Vorrat reicht.
Fachpressestand in Halle 3 Stand 3.18

9. Eine Feierabendrunde

iiber das Niirnberger Volksfest drehen
Wer sich nach dem Messebesuch noch sportlich
austoben mdchte, kann, wie meine Kollegen, in
einem der Niirnberger Schwimmbéder Bahnen
ziehen. Ich bevorzuge die gemiitliche Variante
und drehe gerne eine Runde (iber das Niirn-
berger Volksfest. Es findet von 31. Marz bis 15.
April statt. Einen guten Imbiss gibt es ganz in
der Ndhe. Bei Atlantik Doner gibt es den Klassik
Déner mit Pute oder Rind in einem selbstgeba-
ckenen Brot.
Schwimmbad Langwasser (direkt iiber die U1
erreichbar): https://nuernbergbad.nuernberg.
de/, Niirnberger Volksfest: http://www.volksfest-
nuernberg.de/, Atlantik Déner: http.//atlantik-
doener.de/

10. Das Niirnberger FuBballteam

beim Sonntagsspiel anfeuern
Wer schon friiher in Niirnberg ist, der sollte sich
das FuBballspiel am Wochenende nicht entge-
hen lassen. Dann ist der 1. FC Heidenheim beim
1. FC Niirnberg zu Gast im schénen Max-Morlock-
Stadion. Als bekennender Schalker unterstiitze
ich natiirlich das Niirnberger Team. SchlieBlich
besteht zwischen Schalke und dem Club eine
langjahrige Fanfreundschaft.
Tickets und Infos zum Spiel: http://www.fcn.de

Weitere Informationen zur [FH/Intherm gibt es auf
der Messewebsite unter www.ith-intherm.de.




So kommen Sie zur IFH/Intherm 2018:

Online unter https://www.ifh-intherm.de/besucherzentrum/anreise/
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IFH/Intherm 2018 — Vollstandiger Marktiiberblick Sanitar,
Heizung und Klima — Megatrends: Energieeffizienz, Produkt-

innovationen und Digitalisierung

Im Zeitraum vom 10. — 13. April 2018 findet die 22. IFH/Intherm auf dem Messe-
geldnde in Niirnberg statt. Insgesamt werden mehr als 600 Aussteller ihre Pro-
dukte und Dienstleistungen préasentieren, welche die Megatrends Energieeffizienz,
Produktinnovationen und Digitalisierung aufgreifen. Neben den Flaggschiffen der
Sanitdr-, Heizungs- und Klimabranche in Deutschland prasentieren sich auch
kleinere spezialisierte Unternehmen, um ihre Ldsungen den Besucherinnen und
Besuchern aus dem gesamten siiddeutschen Raum zu présentieren.

Ein groBer Vorteil der Messe bleibt wie in den Vorjahren die personliche Erreichbar-
keit und Ansprechbarkeit von AuBendienstmitarbeitern aller vertretenen Firmen.
Daher kénnen die ausgestellten Produktverbesserungen und Innovationen nicht nur
besichtigt, sondern auch gleich vor Ort erklart werden. Ziel der Messeveranstalter
ist es, dass die gesamte Messe an einem Tag, inkl. An- und Abfahrt, in Augenschein
genommen werden kann. Ein zusétzliches, umfangreiches und digitales Angebot,
welches iiber die Internetseite www.ifh-intherm.de abgerufen werden kann, rundet
die Prasenzmesse in digitaler Form im Internet ab.

Die Themenflachen ,DIGITAL VERNETZT*, , Energieeffizientes Bauen“ und ,Inno-
vative Heiztechnik“ bieten umfangreiche Informationen anschaulich aufbereitet.
Auf der Themenflache weiter@Bildung findet u.a. der Vorentscheid fiir die Euro-
Skills 2018 statt.

Auch der Stand der vier gastgebenden SHK-Landesverbénde Baden Wiirttemberg,
Bayern, Sachsen und Thiiringen bietet heuer eine Neuerung: Im Forum Handwerk
laufen jeden Tag interessante und informative Vortrage zu unterschiedlichsten
Themen aus der SHK-Welt. Sie finden den Stand Ihrer Berufsorganisation in Halle
4, Stand Nr. 4.100.

Die ehren- und hauptamtlichen Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter des Fachver-
bandes Sanitar-, Heizungs- und Klimatechnik Bayern freuen sich bereits heute
auf lhren Besuch. Kommen Sie bei uns vorbei und tiberzeugen Sie sich von der
Leistungsfahigkeit Ihrer Berufsorganisation.

Ihre Fachverbande SHK

Baden-Wiirttemberg, Bayern, Sachsen und Thiiringen

IFH/Intherm 2018

Hinweise fiir Besucher der IFH/Intherm 2018

Veranstaltungsdauer:
Dienstag, 10. April bis
Freitag, 13. April 2018

Veranstaltungsort:
Messezentrum Niirnberg Messezentrum 1,
90471 Niirnberg, Hallen 3, 3A, 4, 4A, 5,6, 7, 7A,

Eingange Ost und Siid

Offnungszeiten: Dienstag bis Freitag 9:00 bis 18:00 Uhr
Eintrittspreise pro Person:

Tages-Ticket (einmaliger Eintritt)

Online-Kauf 18,00 €
vor Ort 21,00 €
2-Tages-Ticket

Online-Kauf 34,00 €
vor Ort 36,00 €

Tages-Ticket ermaBigt (Schiiler, Studenten, Auszubildende)

Online-Kauf 9,00 €
vor Ort 11,00 €
Gruppen-Ticket ermaBigt (ab 15 Schiiler/Preis pro Person inkl.

freier Eintritt fiir eine Lehrkraft)

Online-Kauf 9,00 €
vor Ort 11,00 €
Katalog:

An den Kassenschaltern vor Ort kostenlos
Online unter:

www.ifh-intherm2018.de

Besucherhotline:
E-Mail: besucher@ifh-intherm.de
Telefon: 0049 89 189 149 554

Veranstalter:

GHM Gesellschaft fiir Handwerksmessen mbH,
Presse- und Offentlichkeitsarbeit
Willy-Brandt-Allee 1

81829 Miinchen, Deutschland

Gelandeplan

Alles im Blick mit der IFH/Intherm-App!
Profitieren Sie vom interaktiven Messe-Guide.
Erhéltlich ab Méarz 2018 fir Android und iOS.

Halle @

U Werkstatteinrichtung,
Werkzeuge, Fahrzeuge
. Klempnertechnik

I.-Ialle @

Erneuerbare Energien
. Heizungstechnik

Halle @

Flachenheizsysteme
Armaturen
Heizkorper

Mess-, Priif-, Steuer-,
Regelgerate

I.-Ialle @

Sanitartechnik
o Rohre und Zubehor
. EDV, Biiroausstattung

U Klima- und
Luftungstechnik

. Pumpen
Mess-, Priif-, Steuer-,
Regelgerate

. Wasserbehandlung

sanitar
“heizung
- klima




